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RESUMO

Esta tese discute os limites e potencialidadesifdeedtes referenciais tedricos
como instrumentos de interpretacdo do processosdella do curso superior. As
pesquisas empiricas, nacionais e internacionalse sw processo de escolha do curso
superior apontam a existéncia de uma forte codela&ptre os perfis social e escolar,
idade, sexo e etnia dos candidatos e o tipo d® @ssolhido. Individuos mais novos e
com perfis social e escolar favoraveis tendem allesc os cursos mais seletivos,
prestigiosos e que preparam para as profissdespregisgiosas e rentaveis. Individuos
mais velhos e com caracteristicas sociais e essolaenos favoraveis tendem, ao
contrario, a escolher os cursos de acesso malsefagie preparam para as profissées
menos prestigiosas e rentaveis. A escolha do @upgerior esta relacionada ainda ao
sexo e ao pertencimento étnico dos candidatos. oTend vista essas constatacdes
empiricas, o desafio da Sociologia é explicar catas sdo produzidas socialmente.
Como os individuos séo levados a fazer escolhagpapdas ao seu perfil social e
escolar, a sua idade, sexo e etnia? Mesmo nos easogue 0s individuos fazem
escolhas estatisticamente improvaveis, como eledes@dos a tomar essa decisdo?
Essas duas questbes estdo relacionadas a umaoqtedt&a mais ampla: como
explicar a orientacdo social da acédo individual m@oos individuos lidam com
diferentes influéncias sociais, sujeitando-se aistiado a elas, em maior ou menor
grau, e tomam suas decisfes? Ao longo da tesejtichso-se diferentes respostas a
essas questdes. Num primeiro momento, analisaraas-sentribuicdes das teorias da
escolha racional. Em seguida, discutiram-se aspeetisas de Pierre Bourdieu e
Bernard Lahire. Estes autores foram reunidos no afjie se chamou de Tradic&o
Disposicionalista. Finalmente, constituiu-se e igoaltse um esboc¢o de resposta ao
problema da orientacdo social da acéo individus¢ddo numa determinada concepgéo

explicita de motivacdo humana.



RESUME

Cette these a pour but de discuter les limitesegtpotentialités de
différents repéres théoriques en tant que desumsints d’interprétation du processus
de choix des études supérieures. Les recherchesiriqaep, nationales et
internationales, concernant le processus de ches« @udes supérieures montrent
I'existence d’un rapport bien important entre lesfis social et scolaire, 'age, le sexe
et I'ethnie des candidats et le genre des étudesrisures choisies. Les individus plus
jeunes et ayant un profil social et scolaire pégiés choisissent plutdt les études
supérieures plus sélectives et réputées, prépsanétudiants aux professions plus
réputées et rentables. D’autre part, les individlus agés et ayant des caractéristiques
sociales et scolaires moins favorables choisisplrnbt les études supérieures plus
accessibles, préparant les étudiants aux professnmins réputées et moins rentables.
Le choix des études supérieures est lié encorexaiet a I'appartenance ethnique des
candidats. En tenant compte de ces constationsigogs, le défi de la Sociologie est
celui d’expliquer comment elles sont socialemerdpites? Comment les individus
sont amenés a faire des choix appropriés a lefit pogial et scolaire, a leur age, a leur
sexe et a leur ethnie ? Méme dans les cas ou ifis des choix statistiquement
improbables, comment sont-ils amenés a prendre déttision ? Ces deux questions
concernent une question théorique plus vaste : Garhexpliquer l'orientation sociale
de I'action individuelle ? Comment les individusnfdface aux différentes influences
sociales, en se soumettant ou en leur résistamedhaniére plus ou moins complete, et
comment prennent-ils leurs décisions ? Au coursetie thése, de différentes réponses
a ces questions ont été discutées. D’abord, lesrepgdes théories du choix rationnel
ont été analysés. Ensuite, les perspectives deeMBeurdieu et Bernard Lahire ont été
discutées. Ces auteurs-ci ont été réunis dans eel'qn a appelé de Tradition
Dispositionnaliste. Finalement, on a constitué reacanalysé une esquisse de réponse
au probleme de l'orientation sociale de l'actiodividuelle basé sur une conception

explicite de motivation humaine.
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INTRODUCAO

A compreensdo do processo de escolha do cursoi@ipenstitui um desafio
para a Sociologia da Educacdo. A complexidade dpsseesso impede qualquer

explicacéo unilateral.

Se partirmos de uma abordagem macrossociologipasgivel descrever uma
série de condicionantes do ato de escolha indilzid)aa posi¢cdo social objetiva dos
sujeitos que escolhem (volume e peso relativo das sapitais cultural, econémico e
social); 2) a estrutura de oportunidades do sistenizersitario (cursos e faculdades
definidos em termos do seu grau de prestigio adadétocalizacéo, custos financeiros
envolvidos, horarios das aulas, natureza e gradifteildade dos cursos e de seu
processo seletivo); 3) as caracteristicas do merdadtrabalho (natureza do trabalho,

grau de prestigio e retorno financeiro médio assluca cada profissfio

Se partirmos, ao contrario, do préprio individuoe gescolhe, é possivel,
analiticamente, caracteriza-lo como possuindo:et@¢rchinados gostos ou preferéncias
relativos as areas do conhecimento e aos campfissproais a elas associados; 2) um
conjunto de aspiracdes, expectativas e projetogdade(de curto, médio e longo prazo)
gue o fazem priorizar, por exemplo, conforme o casoestabilidade, o retorno
financeiro, o prestigio ou o tipo de sociabilidadgostamente associados a cada curso
ou profissao; 3) um conjunto de representacfeesibnesmo, relativas ndo apenas a
sua capacidade intelectual, mas as suas habiligadegeral; 4) um conjunto mais ou
menos amplo de informacgfes sobre o sistema urtéeosi os diversos cursos e as
futuras profissoes.

O problema socioldgico central consiste justamentecompreender como essas
duas dimensdes do fenbmeno se relacionam. De queafe em que medida as

preferéncias, expectativas e representacoes dosdatos sdo condicionadas por sua

! Como observam, entre outros, Braga et alii, 280fecessario distinguir entre os termos carrei o
superior. Uma mesma carreira, Direito, por exemptae ser oferecida em cursos de maior ou menor
prestigio e com maior ou menor grau de seletividaadorme a instituicdo e o turno (diurno ou notjrn



posicao social, pelas caracteristicas objetivasistema universitario e pela situacéo do
mercado de trabalho? Os individuos apenas se aidaptas condi¢cdes objetivas no
interior das quais eles escolhem? Se sim, coma &m$a adaptacdo: consciente e
intencional, ou algo produzido de modo irrefletid®® n&o, como € possivel conceituar
a relativa independéncia dos individuos em relag8ocondigcbes nas quais eles
escolhnem? Dever-se-ia falar de uma decisdo indaViéie certo ponto autbnoma,
baseada em idiossincrasias sociologicamente impédiseis?

Por um lado, se tomarmos o0 processo de escolhaudo superior na sua
aparéncia imediata, somos tentados a vé-lo conmidizfpelos proprios individuos, em
funcdo de suas percepcoes, valores e interessesulaaes. Antes de mais nada, a
escolha de um curso superior parece estar associgddvo nos casos em que 0
individuo ndo teve acesso ao curso inicialmenteepdédo (por fracassar no vestibular
ou por nao ter condi¢cdes econdmicas para curs@fim)obrigado a fazer outra opcgéo -
as preferéncias, ao gosto, a “vocagdo” individuBl. comum os individuos
argumentarem que escolheram determinado cursogguapiam da area, acreditam que
tém habilidades apropriadas ao exercicio da péwissu mesmo, que sempre sonharam
em se formar naquela area (Sampaio, 2000, p. RESMo nos casos em que a escolha
nao decorre de um gosto declarado pelo curso eupdodissional associada, € possivel
descrever o processo de decisdo como orientads petaepcoes, valores e interesses
individuais. Um individuo que busca conseguir upiaina qualquer de nivel superior,
visando apenas obter um novo enquadramento deatrbiedlarquia profissional da
empresa onde ja trabalha, e que escolhe, paraoissoso de acesso mais facil, menos
oneroso e menos exigente academicamente guia{s@mgnte, por um conjunto
particular de representacdes sobre o sistema deoerts mercado de trabalho, sua
capacidade intelectual e seu futuro profissional.

Por outro lado, no entanto, por mais que as dexisdbre a escolha do curso
superior possam ser descritas como relativamemnde@mas, baseadas em preferéncias

e interesses de natureza idiossincratioa dados agregados mostram, de forma clara e

? Um bom exemplo s&o os relatos apresentados pqueBan2000. Perguntados sobre as razdes de terem
escolhido seu curso superior, os individuos invoaanustificativas mais discrepantes possiveistadms

de vencer na vida, fato de ser uma profissao aont@neocacéo, vontade de ajudar o pais, proximidade
residéncia, interesse de seguir a carreira dogpd#tie muitas outras. Outro bom exemplo desse carate
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recorrente, as bases sociais desse processo deciddrBrasil, os trabalhos pioneiros
de Gouveia (1968, 1970) ja apontavam, na décadseskenta, a existéncia de uma
estreita correlacao entre a origem social dos astad e 0 ramo do ensino superior no
qual estavam matriculados. Gouveia acentuava néoagpa relacdo entre a situagao
socioeconOmica do estudante e o curso escolhis@eoatracdo dos alunos com perfil
socioecondmico mais elevado na area de ciéncemelbgia, incluindo-se ai 0s cursos
de Medicina, Odontologia e Arquitetura, mas taml@émportancia da origem étnica e
do género na definicAo dos estudos superiores. tAraay(1970) constatava, por
exemplo, que os descendentes de japoneses apvasentma significativa predilecao
pela area de ciéncia e tecnologia, e, paralelamanta rejeicdo pela area de ciéncias
humanas e ramos correlatos. Em relacéo a variéxel $souveia observava que, com
excecdo das japonesas, as mulheres apresentavanprefeeéncia pelas ciéncias
humanas em detrimento das demais areas de formacgéo.

Pesquisas mais recentes, por exemplo, Paul e 398, Brageet alii, 2001,
indicam que essas variacbes no perfil do alunadmume® os cursos € definida
anteriormente ao proprio vestibular. Via de regs®,ndividuos ja se candidatam aos
diversos vestibulares em funcéo do seu perfil gmopndmico (renda, nivel de formacéo
e tipo de ocupacao dos pais; situacdo de trabalhmamento da inscricdo e pretensdo
ou ndo de trabalhar durante o curso), do seu padddémico (tipo de escola
anteriormente freqientada: publica ou privada,igsmnalizante ou geral; fato de ter ou
ndo feito cursinho preparatério; nivel de desempadadémict) e de variaveis ditas
pessoais (sexo e idade). Os alunos mais novos arahor perfil socioecondémico e
académico tendem a escolher os cursos de acessdlifi@l, de maior prestigio e que
abrem maiores perspectivas de ganhos financeialu@os com perfil e idade menos
favoraveis tendem, ao contréario, a se candidatcarsos de acesso mais facil, menos
prestigiosos e que formam para as profissées memb&veis. Em relacdo a variavel

aparentemente aleatério ou idiossincratico dassdesiindividuais pode ser encontrado em Ball &t ali
2001.

% Evidentemente, esse perfil académico é, em bde,paondicionado pelo perfil socioeconémico. Ele
mantém, de qualquer forma, uma relativa independégcpossivel termos candidatos com um perfil
socioecondmico desfavoravel, mas com um perfil &céch razoavel ou mesmo positivo, e vice-versa.
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sexo, continua-se a observar uma concentracdo daisen®s em certos cursos,
especialmente nas areas de humanas e bioldgicas.

No plano internacional, Bourdieu ja constatava, lees héritiers(1964), a
existéncia de uma forte correlacdo entre a origecralsdos estudantes (definida pela
categoria sécio-profissional dos pais) e o tipocdeso superior freqlientado. O autor
mostrava que essa correlacdo era influenciada getls variaveis sexo, idade e,
secundariamente, pela origem geografica (ruralrbana) dos estudantes. De um modo
geral, os individuos oriundos das camadas supsridaesociedade ingressavam nos
cursos mais prestigiados do sistema universitadocBs. Os membros das camadas
inferiores, ao contrario, quando chegavam ao ersiperior, eram relegados aos cursos
e faculdades de menor prestigio. Em relacdo asemadhda mesma forma que foi
observado no caso brasileiro, Bourdieu ja destagagaembora suas probabilidades de
ingresso no ensino superior fossem proximas ahodoens, elas tendiam, na época, a
se restringir as humanidades e as carreiras veltpdea 0 magistério. As pesquisas
estrangeiras mais recentes - por exemplo, Duru regdi 1979, 1988; Duru-Bellat,
1995; Ballet alii, 2001; Reayt alii, 2001; Broadyet alii, 2002 - continuam reiterando,
cada vez com maior rigueza de detalhes, essas medrservacoes. Elas deixam claro
que, de um modo geral, os individuos ndo escollems sursos superiores de maneira
aleatdria, a partir de atributos de carater idiagséitico, mas em funcdo de suas
caracteristicas socioeconémicas e académicas, géero, de sua idade e de seu
pertencimento étnico.

Cabe enfatizar que tanto as pesquisas brasilai@#®@as estrangeiras ressaltam
a importancia do processo de auto-selecdo dosdandi Haveria, em primeiro lugar,
0 que se pode chamar de uma auto-selecdo acad&magim, Duru e Mingat, 1979,
mostram que, no caso francés, os individuos térnapitidades diferentes de sucesso
nas diversas carreiras do ensino superior confarrtipo (letras, ciéncias, economia,
etc.) de sebbaccalauréat e o grau de brilhantismo com que ele foi obtidesdo por
uma nota). Ajustando-se a essa realidade, os thdigi tendem, entdo, a escolher as

carreiras mais adequadas ao tipo e mais compatiogisa nota do seu baccalauréat, ou

* No sistema de ensino francés, designa, ao mesmuotens exames e o certificado conferido ao final
dos estudos secundarios.
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seja, aquelas nas quais suas possibilidades dsssus& maiores. Na mesma dire¢ao,
Paul e Silva, 1998, analisando os dados do veatiblel 1990 para quatro instituicdes de
ensino superior do Rio de Janeiro, observam queadigiduos tendem a se inscrever
em cursos de acesso mais ou menos dificil depead#mdua preparacdo académica
(atestada pelos resultados na primeira etapa dtbwes, comum a todos o0s
candidatos). As médias alcancadas pelos candid@qzimeira etapa tendem a ser
maiores ou menores dependendo do grau de selelévii@s cursos para os quais eles
estdo inscritos. Nos termos dos autores (p. 12%)yvéstibulandos, estimando a priori a
sua capacidade relativamente aos demais candidat@®nhecendo o grau de
competitividade no acesso a cada uma das carréamEn sua escolha considerando
sua chance pessoal de ingressar na carreira pegferi

Articulada a essa auto-selecdo académica, operapyioo lado, uma auto-
selecdo socioecondmica. Quanto menos favoravel rfil mocioeconémico dos
candidatos, maior tende a ser sua prudéncia néhasto curso superior. Assim, Duru e
Mingat (1979, p. 257) mostram que individuos comraesmo perfil escolar tendem a
escolher cursos de acesso mais ou menos dificiendemdo de sua posicao
socioecon6mica. Os individuos de origem social nizasxa apresentariam uma
“sensibilidade maior ao risco”, que faria com gles@&scolhessem cursos com um grau
de dificuldade de acesso compativel ou mesmo arfet® que, em tese, seu perfil
escolar permitiria. Os individuos de origem sogiais elevada, ao contrario, predispor-
se-iam a correr 0 risco de se inscrever numa carkgiiversitaria mais seletiva -
normalmente associada a profissées mais prestggmsantaveis - mesmo quando seu
perfil escolar ndo fosse muito favoravel. Ainda cmfacdo a essa questdo da auto-
selecédo de base socioecondémica, Paul e Silva, #888sam a situacdo dos candidatos
que obtiveram a nota minima necessaria para a agfiownas carreiras de Medicina e
Odontologia (as duas carreiras mais seletivas stbwtar analisado por eles), mas que
se haviam inscrito em carreiras menos prestigid@asautores observam que, embora
esses candidatos apresentassem o mesmo desempadBmiao dos aprovados em
Medicina e Odontologia, eles possuiam um perfilcmmnémico bastante inferior. O
contraste é, particularmente, nitido quando se eoanp perfil socioeconébmico dos

aprovados em Medicina e Odontologia com aquele cdoslidatos que obtiveram a
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pontuacao necessdria para 0 ingresso nesses aquesdyptaram por cursos na area de
arte e educacao. Enquanto 72% dos aprovados entilked@ Odontologia tinham pais
com curso superior, apenas 37,5% daqueles queeddntivos pontos necessarios, mas
escolheram Arte e Educagdo, tinham pais com ess# dé formagdo. Da mesma
forma, enquanto apenas 13% dos futuros médicosntstds pretendiam trabalhar
durante o curso superior, essa era a intencado %edafueles que poderiam ter optado
por essas carreiras de prestigio, mas se inscrev@areArte e Educacao.

Finalmente, as pesquisas constatam que o0s indideo auto-selecionam
baseados no género e etnia. Em relacdo a primessas dimensdes, a bibliografia é
unanime em apontar a tendéncia das mulheres dggemitos cursos da area de exatas,
com excecao daqueles voltados para o magistéragaBet alii, 2001, por exemplo,
mostram que, enquanto 30% dos candidatos do segoufited inscritos ao vestibular
da UFMG, em 1999, optaram pelos cursos da arexatase esse percentual era de
apenas 10,2% entre as mulheres. Duru-Bellat (198Sgrva, em relacdo ao caso
francés, que a auto-selecdo das mulheres ja conteeasino médio. Com 0 mesmo
nivel escolar dos rapazes, as garotas demandamneownr freqiiéncia, uma orientacao
em direcdo ao ramo cientifico do ensino médio (denado o mais prestigioso no caso
francés), preferindo uma formacgéo na area de leti@éncias humanas. Em relacdo a
dimensado étnica, além do trabalho de Gouveia (19@0gitado, vale mencionar o
estudo de Reagt alii (2001). Esses autores mostram como, no caso ibdtan
pertencimento étnico pode transformar-se num witde auto-selecdo na escolha da
carreira e, sobretudo, da instituicAdo universitdfiapartir da andalise de relatos de
candidatos pertencentes a grupos étnicos minostaws autores observam como
muitos desses individuos, mesmo possuindo peddé&mico favoravel, afastam-se das
universidades de elite por medo de ingressarem rambiente etnicamente
desconfortavel, no qual se sintam isolados diaat@aioria branca

Em sintese, pode-se dizer, entdo, que as pesgobas a escolha do curso
superior apontam duas conclusdes basicas. Pringzenla, que o perfil dos estudantes
varia fortemente de acordo com o curso frequent@doindividuos nao se distribuem
aleatoriamente entre os diversos cursos em fungiosupostas preferéncias ou

® Ver, também, Teixeira, 2003.
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interesses de natureza idiossincratica. Ao cootraressa distribuicdo esta
estatisticamente relacionada as caracteristicaaisoperfil académico, etnia, sexo e
idade do estudante. Segunda, a de que existe uprtanfe e complexo processo de
auto-selecdo na escolha do curso superior. Nososemhe Paul e Silva, 1998, os
individuos parecem “conhecer o seu lugar”.

Tendo em vista essas conclusdes apresentadas pgeslgsisas, propdem-se,
nesta tese, duas questdes principais. Primeirao @srindividuos se auto-selecionam
ao longo do processo de escolha do curso supekies? avaliam racionalmente, de
modo consciente e sistematico, 0s custos e bevefild cada alternativa de acéo ou,
simplesmente, seguem, de modo nao-refletido, ordamgue eles sentem ser 0 mais
adequado? Segunda: como explicar as excecdes,sos ean que o0s candidatos
escolhem - independente de serem ou nao aprovadgasstibular - cursos inadequados
ao que seria esperado para individuos com suast@dsticas? Embora, como foi
discutido, o fendbmeno da auto-selecéo seja impestado se pode esquecer que muitos
individuos se candidatam (e parte é aprovada) soswaparentemente inadequados ao
seu perfi.

Essas duas questbes constituem, na verdade, pam®al questdo mais ampla:
como os individuos escolhem seu curso superior?irhera delas se refere a regra
geral identificada pelas pesquisas, ou seja, ams@m que os candidatos ajustam suas
escolhas ao que é socialmente esperado para ind$vicbm suas caracteristicas. A
segunda refere-se a situacbes em que a regra &rcod, em que os individuos
escolhem algo tido como inadequado ao seu perfil.

Naturalmente, essas questbes podem ser enfrerdagascamente. Pode-se
analisar como ocorre a auto-selecdo entre os memieouma dada categoria de
individuos ou por que determinados estudanteslesewh um curso “inadequado” para

individuos com o seu perfil.

® Essa situacdo foi vista, com grande frequénciae & 98 estudantes de trés turmas de Pedagagia d
UFMG aos quais foi solicitada a producéo, por éscde um relato sobre suas trajetérias escolaes e
processo de escolha do curso superior. Varios slestedantes, apesar de possuirem um perfil social
escolar desfavoravel, candidataram-se, inicialmeateursos fortemente seletivos e, somente apds
seguidos insucessos, decidiram-se por Pedagogia.
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O objetivo principal desta tese, no entanto, nd@le éatureza empirica. Nao se
trata de investigar como individuos de uma deteadancategoria social escolhem seu
curso superior ou como os alunos de determinadsoccnegaram a escolhé-lo. O
objetivo principal é tedrico: avaliar os limites motencialidades de diferentes
referenciais tedricos como instrumentos de andlserocesso de escolha do curso
superior. A definicdo desse objetivo tedrico dexala percepcao de que ndo existe na
Sociologia um modelo consensual de analise dosepsos de escolha individual e,
mais do que isso, de que a Sociologia enfrentaxelificuldades ao buscar explicar a
orientacao social da acéo individual.

Por um lado, é possivel descrever os elementosirdluenciam a escolha
individual como uma série de limitacbes e possibdes em relacdo as quais 0s
individuos reagem racionalmente (calculando, deanmodis ou menos consciente, 0s
custos e beneficios de cada alternativa de acéa)mScandidato escolhe, por exemplo,
um curso X, é possivel interpretar que, dadas as saracteristicas pessoais e as
oportunidades presentes no sistema universitanio mercado de trabalho, esse curso
era 0 mais adequado a realizacdo de suas prefsémssa interpretacdo do ato de
escolha do curso superior como um ato racional egparrecorrentemente na
bibliografia, embora nem sempre de forma explieitaistemética. Assim, Sampaio,
2000, p. 274, por exemplo, afirma que “o processalecisdo do estudante por esse,
aquele ou ainda aquele outro curso, nesta, naaquelaaquela outra escola parece
resultar de um célculo. Nele o estudante mede Kymia competéncia académica e sua
possibilidade de éxito em ingressar na carreirtepdida”. Da mesma forma, Braga
alii, 2001, p. 144, afirmam, em relacdo aos estudal@adasse meédia baixa, que eles
“parecem estar conscientes de que a sua chancritdeeépequena, caso escolham
carreiras mais tradicionais ou mais bem conceitgdanto as perspectivas de ganhos
financeiros. Sendo assim, optam por carreiras deomgrestigio, como aquelas que
oferecem a habilitacdo licenciatura”. FinalmentaylRe Silva, 1998, p. 124, afirmam
que “a escolha de uma carreira pode, portantosiser como o0 processo de calculo de
risco em que se ponderam e se avaliam todos essesesf, a saber, varias

caracteristicas dos candidatos e das carreiras.
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Se, por um lado, a interpretacéo da escolha do@ @ungerior como uma deciséo
racional pode parecer bastante convincente, pamo,outna série de autores, por
exemplo, Duru-Bellat, 1995, Hodkinson e Sparke8,71®allet alii, 2001, apontam os
limites dessa interpretacdo. Em primeiro lugar,egsautores argumentam que a
avaliacdo dos custos e beneficios associados a mada € menos consciente e
sisteméatica do que sugerem as teorias da escalimmah Boa parte das alternativas é
descartada sem que seja necessario pensar sahré@lldngo de sua trajetéria social
(marcada por sua classe social, género e etniar@ae (experiéncias de sucesso e
fracasso em escolas mais ou menos prestigiosag)diwgduos vao aprendendo a ver
certas alternativas como inapropriadas ou inalcasigde outras como adequadas e
desejaveis. No momento da escolha propriamente ait#ecisdo do individuo seria
tomada dentro de um “campo de possiveis” (DuruaBell995) ou de um “horizonte de
acdo” (Hodkinson e Sparkes, 1997) bastante limitaBmn segundo lugar, as
informacBes ou as representacfes que os indivisustentam, relativas ao sistema
universitario e ao mercado de trabalho, dependediarseu meio social de origem. Os
individuos nado reagiriam diretamente e de manemavoga a uma estrutura de
oportunidades objetivamente definida. Assim, Balhlii, 2001, por exemplo, mostram
como a classificacdo das universidades britAneastermos de prestigio, € mais ou
menos conhecida pelos jovens, de acordo ndo apemasua origem social, mas com a
instituicdo de ensino secundario na qual eles astué escolha de um curso superior
nao seria, assim, o resultado direto de um calobjetivamente valido dos custos e
beneficios das varias alternativas de acédo. Taa-gee reconhecer, no minimo, que
esse calculo € intermediado por um conjunto dernméigbes ou representacdes
socialmente definidas.

Tem-se aqui, entdo, uma contraposicao classicadal8gia. Por um lado, as
teorias que acentuam o carater racional da ac@ddodl, a capacidade dos atores de
avaliarem os custos e beneficios de cada alteendavacédo e de escolherem, com um
certo grau de consciéncia, aquela que melhor ateosleseus interesses. Por outro, as
perspectivas que enfatizam o peso dos processescitizacdo dos individuos num
determinado meio social, o fato de que a préprgesividade dos individuos, o modo

como eles percebem e apreciam a realidade sadnsenta constituidos. No campo da
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Sociologia da Educacéo, essa contraposicdo coosedel em torno das obras de
Boudon (por ex., 1979, 1997, 2000) e Bourdieu gor 1964, 1979, 1998b). Cada um
desses autores, ao seu modo, respondeu, de gents Bseguinte questdo: como se da
a orientacdo social das trajetorias escolares? Baudon e os tedricos da escolha
racional, os individuos basicamente reagem de maaragional (com um certo grau de
consciéncia e estratégia) a estrutura de oportdesgdpresente no seu ambiente de acao.
Para Bourdieu e outros autores que trabalham nradegdo que pode ser chamada de
disposicionalisty ao contrario, os préprios critérios a partir dpsis os individuos
percebem e avaliam essa estrutura de oportunigadi@sn socialmente constituidos. A
realidade social ndo seria apenas algo externondiiduo, mas, ao contrario,
configuraria sua propria subjetividade, ou maisesjgamente, suas disposicdes para
pensar, avaliar e agir.

Um primeiro objetivo da tese é, entdo, o de ava&limites e potencialidades
dessas duas perspectivas - Teoria da Escolha Rh@ofradicdo Disposicionalista -
como instrumentos de interpretacdo do processosdelha do curso superior. Essa
avaliacdo sera feita em duas dimensfes. Numa dimemsis concreta, trata-se de
saber em que medida cada uma delas é capaz dendespas duas questfes
anteriormente formuladas. Como elas explicam oga®w de escolha do curso superior
Nnos casos em que ocorre uma auto-selecdo? Comaupar lado, elas permitem
compreender 0s casos em que os individuos nadsselacionam?

Num nivel mais abstrato, trata-se de saber em eukdian essas perspectivas sdo
capazes de responder a questdo tedrica mais amplaorienta esta tese: como
compreender a orientacdo social das escolhas doudig? Como explicar que as
escolhas aparentemente livres de um ator individlb@tiecam, ao mesmo tempo, a uma
l6gica social transcendente? Como ja foi dito, ocpsso de escolha de um curso
superior ilustra, de modo privilegiado, a artic@laglas dimensdes subjetiva e objetiva
da realidade. Por um lado, tem-se um individuo &®us projetos de vida, seus
interesses, seus gostos ou preferéncias. Por d¢etnese o fato de que esse individuo

possui um volume diferenciado de recursos econ@ngaciais e culturais (definidos

" Utiliza-se aqui o termo “Tradicdo Disposicionaispara se referir a autores que compreendem o
processo de socializagcdo como um processo de mre@do de disposi¢cdes para pensar, avaliar, agir,
etc.. E importante enfatizar que os limites dess#i¢do ndo podem ser definidos de maneira rigida.
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por sua posi¢do nas estruturas sociais e por ssag@ escolar) e que ele se defronta
com um sistema universitario e com um mercadoat®alino especificos (definidos em
funcdo da conjuntura social na qual ele vive). &gjdo, pois, € saber como essas duas
dimensfes se articulam ou, em outras palavras, s®nda a orientacdo social da
escolha individual.

Os dois primeiros capitulos da tese tratam, emg&pectivamente, das teorias da
escolha racional e da chamada Tradicdo DisposicteaBuscar-se-a, nesses dois
capitulos, avaliar em que medida cada um dessesenefais tedricos constitui um
instrumento satisfatorio de interpretacdo do premwede escolha do curso superior.
Como eles explicam o fato de as escolhas indiveds@iem aparentemente livres e, ao
mesmo tempo, socialmente determinadas? Em que aneblid sdo capazes de apontar
os fatores sociais condicionantes das escolhavidodis sem transformar essas
escolhas em simples reflexos dos determinismosis@cAté que ponto, por outro lado,
eles conseguem reconhecer e conceituar o cara#énitio, ativo, reflexivo, num certo
sentido, livre das escolhas individuais, sem irezana concepc¢ao ilusoria - presente no
senso comum e, em alguma medida, em certas caremteldgicas - segundo a qual
os individuos definem, consciente e autonomamergeiumos de suas acdes? Em
poucas palavras, como esses referenciais tedregomdem a classica questdo da
articulacdo entre acdo e estrutura, individuo etitdade ou, em termos que me
parecem mais claros, como eles explicam a orientsgéial das escolhas individuais e
em gue medida essas respostas podem ser consgisatidéatorias?

Toda essa discussdo tedrica aponta, fundament@meara um mesmo
problema: como tratar sociologicamente a escalizithdal da realidade socfalComo
veremos ao longo do primeiro capitulo, é perfeitam@ossivel explicar as correlacdes
observadas entre a idade, o perfil social e esaduarindividuos e o tipo de curso
superior escolhido afirmando que a escolha dem@tado curso é a mais adequada ou
racional, ou seja, a mais Util, dado o contextoagdo e os meios possuidos pelo
individuo. Valida em termos de um individuo absirati quando se trata de dados

agregados, essa explicacdo se mostra, no entasidjciente quando o objetivo é

8 A expressao “escala individual da realidade sbeith sendo utilizada aqui no mesmo sentido emaque
emprega Bernard Lahire (1998, 1999b, 1999c, 2001).
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compreender o processo efetivo de escolha de uwidod especifico. Cada individuo
em particular distancia-se, em alguma medida, agopostamento tipico previsto para
individuos com a sua idade, sexo, perfil socialseokar. Seus objetivos ndo séo
exatamente os mesmos dos demais, seu modo deetder lidar com as condigdes e
meios disponiveis distingue-se, igualmente, de im&angais ou menos significativa, do
que poderia ser considerado tipico para um mendsud categoria.

Essa mesma dificuldade de transposicdo de uma g¢gdpovalida em escala
macrossocioldgica para a escala individual de sm&kra discutida no segundo capitulo
em relacdo a Tradicdo Disposicionalista. E possveértinente afirmar, numa escala
coletiva de analise, que individuos socializados determinado meio social tenderéo a
herdar um conjunto especifico de disposi¢des, untugatipico desse meio social, que
0s orientara em suas acoes e escolhas subseqlirdigsye no campo da educacéao.
Essa heranga comum n&o exclui, no entanto, addas individuais. Dentro de cada
meio social, cada individuo ocupa uma posicdo Umiecebe um conjunto particular de
influéncias socializadoras. Além disso, ao longsde trajetoria social e escolar, cada
individuo participa, externamente ao seu meio $abéaorigem, de uma série de
experiéncias sociais mais ou menos destoantes gu&enciam e o tornam mais ou
menos diferente dos demais membros do seu grupoggsm.

Trata-se, entdo, de avaliar em que medida os @fésenciais tedricos aqui
discutidos nos oferecem instrumentos para anal@am@penas as grandes regularidades
apontadas pelas pesquisas sobre a escolha doscyesdor, mas igualmente os desvios
e as variagOes individuais. Mais do que isso, -Bafatanto em relacdo aos casos
regulares (nos quais ocorre a auto-selecédo) quamteelacdo aos desviantes, de saber
em gue medida essas duas perspectivas (da esegclbaal e disposicionalista) sdo
capazes de explicitar o0s mecanismos por meio dais @s8 individuos chegam a tomar
sua decisdo. Dito de outra forma, buscar-se-a ftigagsem que medida esses
referenciais teoricos sdo capazes de ir além de integpretacdo geral dos dados
agregados, oferecendo-nos uma explicacdo paracegs®@ microssociolégico por meio
do qual individuos especificos recebem, ao longotatopo ou simultaneamente,
multiplas influéncias sociais e tomam sua decis@o,de forma mais simples, até que

ponto eles sé&o capazes de lidar com a escaladodivila realidade social.
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A preocupagdo com a escala individual de andlisgp fdo reconhecimento,
cada vez mais difundido nas Ciéncias Sociais (Toeyal984, Dubet, 1994 Lahire,
1998, 1999b, 1999c, 2002), de que o comportamentond individuo especifico ndo
pode ser deduzido diretamente do seu pertencingentoa dada categoria social, pode
estar relacionada a dois tipos de projeto cientifiassiveis de serem analiticamente
distinguidos. O primeiro pode ser caracterizado @wotke natureza ideografica. O
objetivo da pesquisa €, em si mesmo, o de conkzesEgularidade de uma historia de
vida ou a complexidade de uma personalidade tonsdadamente. O segundo, ao
contrério, pode ser definido por sua ambicdo gdéimarde. Embora partindo da analise
de casos particulares, seu objetivo é a identdicag caracterizacdo de mecanismos

sociais mais gerais.

No caso desta tese, a preocupacdo com a escaladuadi de analise esta
relacionada com a busca de respostas para a quesisigeral da orientacao social da
acao individual. Como foi dito, as teorias aquicdiglas mostram-se insatisfatorias
justamente quando enfrentam o desafio de passadatiiss agregados a analise do
processo efetivo de escolha realizado por um atdividual. De maneira geral, &
possivel afirmar que o comportamento dos individdosados separadamente, nao
corresponde completamente ao comportamento tipieaisto para pessoas com seu
perfil social. Eles sdo capazes, por exemplo, eangyvariados segundo os individuos
envolvidos e o contexto em questao, de resistmesmo se contrapor frontalmente aos
padrdes culturais vigentes no seu grupo de origerdeoagir de um modo distinto do
gue se espera para 0s membros de sua classe BEsaho nos casos em que ndo ha
propriamente um desvio em relacdo ao que € socaitdnesperado, observa-se que cada
individuo segue os padrbes sociais de uma formécplar, de modo mais ou menos
fervoroso, com um grau maior ou menor de reflexdd®l adequando-se ou ndo aos
detalhes do que é socialmente previsivel.

A partir da identificacdo de certas dificuldades tiorias da escolha racional e
da Tradicdo Disposicionalista para lidarem comcalasindividual de analise - ou seja,
para explicarem como individuos especificos lidam enultiplas influéncias sociais e

tomam suas decisdes - buscar-se-a, ainda no segapitolo e, posteriormente, no
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terceiro, avaliar formas alternativas de se aboswanologicamente essa escala da
realidade. Na segunda parte do capitulo dois, sarede-8o os limites e possibilidades
abertas pelo projeto intelectual de Bernard Lakieeconstituicdo - no interior da
Tradicdo Disposicionalista e como um prolongamelad eoria de Bourdieu - de uma
“sociologia psicoldgica” ou “em escala individugl’'998, 1999c, 2001, 2002). Lahire
parte da constatacdo fundamental de que a experi@acvida de um ator particular
dificilmente pode ser deduzida de seu pertencimantmna Unica coletividade ou do
fato de estar inserido numa posicao especificessttatera social. Nos termos do autor,
o corpo individual no qual se reflete o social “tgor particularidade atravessar as
instituicdes, 0s grupos, as cenas, os diferenteypas de forca e de luta” (1999b,
p.125). A subjetividade de cada individuo ou, medsicretamente, o quadro de
disposicbes que o orienta seria, assim, algo compbel mesmo contraditorio, algo
formado a partir de experiéncias multiplas vividas mais diferentes contextos sociais.
E a essa complexidade interna e externa, das @ispsse dos contextos, que se dedica
Lahire. Por um lado, esse autor desenvolve umasandktalhada do processo de
socializacdo por meio do qual individuos espedficonstituem e incorporam um
conjunto particular de disposicbes. Por outro, izaalinvestigagdes, igualmente
minuciosas, sobre o modo como os individuos utilizuas multiplas disposicdes nos
diferentes contextos de acao.

Trata-se, entdo, na segunda parte do capitulo dimiapalisar em que medida a
abordagem proposta por Lahire pode ser atil constrimento de interpretacdo do
processo de escolha do curso superior. Para retagnduas questdes anteriormente
levantadas, em que medida essa abordagem seria damxplicar os casos regulares,
nos quais ocorre a auto-selecdo? Em que medidapytay lado, ela seria capaz de
explicar as excecdes, casos nos quais o0s candidgomscrevem em Ccursos
aparentemente inadequados ao seu perfil?

Para além dessas questdes mais concretas, em dua me@bordagem proposta
por Lahire nos oferece uma resposta satisfatona @ajuestdo mais geral perseguida
nesta tese, a da orientacdo social da acao indiAdem que medida ela nos ajuda a
compreender a articulagdo, visivel no processosdellga do curso superior, entre as

dimensdes subjetiva e objetiva da realidade social?
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Acredito que, ao produzir uma analise mais detalhgmbr um lado, dos
processos de socializagdo vividos por cada indiidwonsiderando a precocidade,
intensidade, regularidade e coeréncia das multgtasriéncias vividas pelo sujeito, e,
por outro, dos contextos de acéo, observando sefa®recem mais ou menos a
atualizacdo de cada disposi¢éo, Lahire avanca maientido da compreensao do que
ele denomina de escala individual da realidadeakdéundamentalmente, seu modelo
de analise permite que se evite a transposicadadae proposicOes relativas a
categorias coletivas de andlise para o plano iddali O individuo deixa de ser
reduzido a um simples representante de sua classa, ssexo, grupo étnico, grupo
etério, etc..

Apesar desses avancos, acredito que o modelo poopasLahire é incapaz de
responder ao problema tedrico mais geral de se sab® os atores individuais, seja
em sua trajetéria passada, seja em suas interatbats, lidam com as mdultiplas
influéncias sociais que recebem, aceitando-asjeitado-as em grau e forma variada.
Como o proprio Lahire (1995, 2002) tem mostrado,irmBviduos - sobretudo nas
sociedades contemporaneas - sdo submetidos, siemit@nte ou ndo, a influéncias
sociais diversificadas e mesmo contraditérias. éstfio é, entdo, saber como eles lidam
com essas influéncias; o que faz com que eleslseetam mais ou menos a cada uma
delas; como eles se posicionam diante de influéromatraditorias e mesmo opostas.

Acredito que o modelo de Lahire ndo é capaz deorelgy satisfatoriamente a
essas gquestdes. O maximo que ele nos diz é quadodduos se submetem a
influéncias mais ou menos fortes (precoces, regsilantensas e coerentes), que sao
convertidas em disposi¢cOes incorporadas, e que ezlesntram ambientes mais ou
menos favoraveis a manifestacédo dessas disposaesao revelados os mecanismos
por meio dos quais os individuos - por assim dizfiitram essas varias influéncias
(aceitando-as ou rejeitando-as em grau e formasdea) e lidam com esses multiplos
ambientes (adequando-se ou ndo, e com maior Ou rmdgor, aos Seus
condicionamentos). O comportamento individual &d&s em ultima instancia, como
a resultante de um campo de forgas sociais pas&slagperiéncias de socializacao) e
presentes (ligadas ao contexto da acgédo). Nao sdoemanto, suficientemente
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explicitados 0os mecanismos por meio dos quais éssgas se transmitem, com maior
Oou menor sucesso, ao individuo.

Em busca de respostas para essa questéao, buscanabksar, no capitulo trés, a
contribuicdo que pode ser dada por uma concepgaliciex de motivacdo humaha
Entre os grandes socidlogos contemporaneos, Giddérez seja o que sustenta, de
forma mais clara, uma concepc¢éo de motivacédo. Segele (1984, p. 6), é necessario
distinguir entre as razdes ou intencdes imediadaacdo e sua motivacdo inconsciente.
Esta dltima referir-se-ia ao que esta por tras gin,ao que a estimula em ultima
instancia. Partindo das discussdes de Erikson solguestdao da ansiedade e da busca
de confiangca na relacdo com os outros, GiddensacHemimente, a destacar como
elemento motivador central a busca de segurangdogita. Os atores participariam do
processo pratico de organizacdo cooperativa dasagties cotidianas motivados pela
necessidade de manutencdo de sua confiangca na@palés coisas, inclusive de sua
prépria auto-imagem. Servindo-se dos estudos dénfanfe acrescentando a eles sua
teoria da motivacao, Giddens observa que os atstabelecem, mantém, restauram ou
interrompem suas interacdes sociais orientadosneelessidade de evitar a ansiedade e
reforcar seu sentimento de seguranca ontoldgica.

Como mostra Turner (1988, 1987), é possivel ideatifnas Ciéncias Humanas,
uma série de concepcgdes, mais ou menos explisitase motivacdo humana que se
aproximam, em grande medida, do modelo de Giddansna esbocado. Vale
mencionar, em primeiro lugar, a caracterizacao ieitp| oferecida por Mead, do ator
como um ser em busca de uma certa confirmagéo alaigo-imagem. Os atores, na
perspectiva de Mead, buscariam, continuamentehadstaer um ajustamento entre suas
acOes e seu self, sua concepcao de si mesmo, mMantssim, uma Vvisdo consistente
ou coerente sobre si mesmos. Na mesma direcdoerTuiestaca a importancia
conferida pelos ultimos trabalhos de Durkheim asti@da reafirmacdo das crencas e
valores coletivos. Os rituais seriam momentos mésime realizacdo dos atores, de
efervescéncia emocional, justamente porque nelesafigaria plenamente o desejo de

confirmacédo das definicdes da realidade socialmesttbelecidas. Finalmente, Turner

® Uma discussdo anterior sobre esse tema foi rdalizea minha dissertacdo de mestrado: Teoria
sociolégica e motivacdo humana (1996).
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sublinha a caracterizacdo etnometodoldgica dogstmrmo envolvidos num trabalho
pratico cotidiano de constru¢cdo de um mundo redhtdactual, objetivado, que possa
ser descrito como evidente. Os etnométodos seeanrsos utilizados pelos atores na
vida cotidiana para organizar e relatar suas ag@@eracdes de um modo que possa ser
tomado como ébvio, como de acordo com regras ectagpeas compartilhadas.

Uma série de autores e teorias parece convergigmnio, para uma concepgao
de motivacdo que aponta, fundamentalmente, a ndades dos individuos de
confirmacdo, por meio da interacdo com o0s outras,cdrater objetivo (factual,
compartilhado) de suas percepcdes sobre o queundagnatural e social), do que séo
as pessoas e do que sao eles proprios. Dito da foars simples, os atores buscariam o
reconhecimento alheio de suas representacdes rftidcsamplo do termo) como forma
de objetiva-las, de torna-las seguras, de confirrmaa adequacdo ao mundo
supostamente real. Nos termos do modelo psicamealite Castoriadis (1982), seria
possivel caracterizar os individuos como comprainstcom a superagdo imaginaria da
clivagem psiquica e com a reedi¢cdo simbolica daoa@msiquica original, ou seja, de
uma unidade eu-mundo perdida.

Por mais exotica que essa discussdo possa paseesr,implicacbes para o
campo da Sociologia sdo bastante simples. Fundahlmarite, ela nos sugere uma
resposta para a questdo da orientacdo social dairatiidual, ou seja, uma hipotese
geral relativa ao que mobiliza os individuos neiiir de cada interacao social e ao
longo de suas trajetérias de vida. O que faz coengna dada interacdo social seja
mais ou menos atraente para um determinado indi?idD que faz com que um
individuo busque (consciente ou inconscientemesée)aproximar de determinados
circulos sociais e se afastar de outros? O quedazque um individuo se submeta a
uma dada influéncia social, enquanto outro resgstemaior ou menor grau?

N&o é suficiente afirmar que um individuo se sulemet uma dada influéncia
social porque ela era forte, precoce ou sistematitssa explicacdo de carater
determinista € incapaz de explicar as variacOesameportamento entre individuos
diante de uma mesma influéncia externa. Por oatto,Indo parece satisfatorio atribuir
essas variacdes de comportamento entre os indiduona, retoricamente definida,

“margem relativa de autonomia individual”. E precisntender a légica das reacgdes
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individuais, o que faz com que um individuo se sefanou resista, em maior ou menor
grau a uma dada influéncia externa.

A sustentacdo de uma concepcao explicita sobrevagéth humana nos permite,
justamente, formular um modelo geral relativo aalemoomo os individuos lidam com
as multiplas influéncias sociais a que estdo sigedceitando-as ou rejeitando-as em
maior ou menor grau. Torna-se possivel supor gde icalividuo vai apegar-se mais ou
menos a um conjunto de crencgas, valores ou repaes®s e estara mais ou menos
sujeito a influéncia de outras crencas, valoresrepresentacdes, conforme essas
definicbes ou percepgdes sobre a realidade Ihegerop em maior ou menor grau - No
interior das interacdes e circulos sociais de dgigarticipa - a sensagdo de seguranca
ontoldgica.

As limitacGes e, sobretudo, as dificuldades de apenalizacdo associadas ao
conceito de motivacdo humana precisam ser maisittlas. De qualquer forma, a
adocao de uma concepcao explicita de motivacao ruperece importante no sentido
de contribuir para se evitar tanto o subjetivismmargo o determinismo objetivista. Os
atores ndo definiram os rumos de suas acOes deo ek e aleatério, nem
obedeceriam diretamente a forca dos constrangimesattiais. Eles buscariam atender
a uma necessidade inconsciente universal que,swodeacada individuo (conforme sua
insercdo social passada e presente), realizar{serimneio de um caminho diferente,
pela adeséo ou pelo afastamento em relacdo aasabvgrupos sociais, pela aceitacao

ou pela rejeicdo, em grau e forma variada, de ptattinfluéncias sociais.
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CAPITULO 1
BOUDON E AS TEORIAS DA ESCOLHA RACIONAL

Em que medida é possivel compreender o processscdéha do curso superior
a partir do uso dos conceitos de agédo e, mais iispawente, de escolha racional? O
objetivo central deste capitulo é, justamente, oredponder a essa questdo. Num
primeiro momento, analisar-se-a o modelo de ingtagéo das desigualdades escolares
proposto por Boudon (autor que é o maior reprea@ntdas teorias da escolha racional
na Francga) e buscar-se-a identificar suas limisag@eque se refere a interpretacdo do
processo de escolha do curso superior. Num segonmioento, argumentar-se-a que
essas limitacdes ndo se restringem ao modelo dedoBoa nem mesmo ao objeto
especifico aqui tratado, a escolha do curso supearmias que estdo relacionadas a
dificuldades mais gerais presentes em todas asddmseadas nos conceitos de acao e

escolha racional.

1.1 A perspectiva de Boudon: posi¢éo social e rao@aidade

Boudon (1979, 2000) constr6i um modelo de explicadas desigualdades
escolares que acentua a importancia do procesyande ele, racional, de tomada de

deciséo por parte dos agentes (alunos e/ou fajralial®ngo das trajetorias escolares.

Esse modelo se contrapde, em primeiro lugar, agaseque enfatizam o valor
diferente atribuido a escola pela cultura ou subrltipica de cada classe social, ou
seja, a idéia de que o nivel de aspiracao esaai@r em traco cultural variavel segundo
as classes. Boudon (1979) procura argumentar gues Sdecisbes dos pais ou dos
préprios alunos (no caso dos alunos mais velhdajivas a parar ou continuar os
estudos e a optar por fileiras mais ou menos loagaestigiosas fossem determinadas
pelas caracteristicas de sua subcultura de clats®e,seriam as mesmas, segundo a

classe, independentemente dos resultados escalaeegados pelos alunos. Os dados
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analisados por ele, retirados de trés pesquisasedies, mostram, ao contrario, que o
nivel de aspiracdo escolar das familias ou dosripOplunos varia, significativamente,
em funcdo do sucesso escolar ja alcancado (ates@mlsO pelas notas, mas pelo
adiantamento ou atraso escolar). Segundo Boudaes edados evidenciam que as
familias e/ou os alunos ndo seguem simplesment@raneito cultural, mas que, ao
contrario, avaliam racionalmente os riscos do itiwesnto escolar, calculando, em cada

caso, suas chances de sucesso futuro a partipdaéncia escolar passada.

Os dados dessas mesmas pesquisas mostram, poladotrque a relacéo entre
nivel de aspiracdes escolar e grau de sucesscajdcaldo pelo aluno ndo € a mesma em
todos os niveis sociais. Entre as familias de mizeilal mais baixo, o nivel de aspiragédo
escolar varia fortemente em funcédo do grau de sacescolar apresentado pelos filhos
até o momento. Entre as familias de nivel sociak rado, ao contrario, o nivel de
aspiracdo depende pouco do sucesso escolar alcari€sses dados poderiam, em
principio, ser interpretados como indicadores de asl familias de cada nivel social
tém, por razdes culturais, uma sensibilidade ditereao risco. Ndo € essa a
interpretacdo de Boudon. Para ele, as familiagldesentes niveis sociais sGo mais ou
menos sensiveis ao risco porque 0s custos e ofidlenessociados ao investimento
escolar variam de acordo com a posi¢ao social. osg refere aos custos, a relagédo é
evidente. O peso da escolarizacdo sera tanto mya@mto menor for o orcamento
familiar. Em relacdo aos beneficios, Boudon arguemgoe eles também sao relativos a
posi¢do social da qual se parte. Se o aluno édwide uma familia de nivel social e
escolar mais alto, ele e sua familia terdo que f@reinvestimento escolar elevado para
que ele alcance o mesmo nivel social e escolaarddid ou para que ele ascenda, por
exemplo, uma posicédo na hierarquia social. Um abmmdo de uma familia de nivel
social e escolar mais baixo, por outro lado, pdcengar o mesmo nivel social e escolar
de sua familia ou mesmo ascender, igualmente, wsiggo na hierarquia social com
um investimento escolar bastante inferior. Em psymzdavras, a sensibilidade ao risco
varia de acordo com a posicao social dos pais parquusto e 0 beneficio (contribuicdo
da escolarizacdo para a manutencdo e ou ascensdelagy@éo a posicdo familiar)
também variam em fungdo dessa posicdo. O custo rmaioo beneficio

comparativamente menor obtido pelas familias delrggcial mais baixo fazem com
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gue elas tenham uma tolerancia menor ao riscovastimento escolar. Para as familias
de nivel social mais alto, por outro lado, o inwvesehto escolar compensaria, mesmo

quando o risco é alto, porque os custos séo bairsseneficios, altds

Segundo Boudon, portanto, para entender o compeni@andiferenciado dos
individuos ou das familias dos diferentes meiosasoem relacdo ao sistema escolar,
nao € preciso falar de tracos culturais difererasaB8asta reconhecer que 0s custos e 0s
beneficios relacionados ao investimento escolaawvade acordo com a posi¢cao social
e escolar das familias, e que os riscos variamuspab dessa posicdo e do sucesso
escolar ja alcancado (que indicaria as chancesaB)tuOs individuos ou familias de
todas as classes agiriam da mesma maneira, awalilmdonalmente o0s custos,
beneficios e riscos associados a cada uma dasadivas disponiveis. A diferenca seria
apenas a de que quanto mais baixo o nivel socéahres seriam 0s custos, menores 0s

beneficios, isto &, a utilidade, e, por isso mesmenos toleraveis 0s riscos.

E importante, no entanto, observar que Boudon csetrapde apenas
parcialmente a tese de que o desempenho escolakpdiearia por diferencas na
bagagem cultural e cognitiva herdada pelos aluress diferentes classes sociais.
Segundo ele, essas diferencas séo, de fato, erdegraadida, as responsaveis pelo
sucesso maior ou menor alcangado pelos alunos rimagifms anos de escolarizagéo.
Elas seriam insuficientes, no entanto, para explgacontinuacdo ou mesmo a
acentuacdo das desigualdades ao longo das trage#scolares. Ele observa que, nos
niveis mais elevados do sistema de ensino, a celm#ie origem social e performance
escolar tende a diminuir, ou mesmo a se invertemoc resultado acumulado dos
sucessivos processos de selecdo escolar (aperssnos muito bem avaliados das
classes populares chegariam a esses niveis doaidi ensino). Ao mesmo tempo, no
entanto, continuaria a existir uma diferenca a@dduno nivel de aspiracdo escolar
(indicada pela deciséo de continuar ou ndo os estadde escolher fileiras mais ou
menos prestigiosas) segundo a posicdo social. @edaccom Boudon, essas

observacdes sO se esclarecem quando se recontecsténcia de dois mecanismos

19 £ importante observar que a perspectiva de Bowstomproxima das discussdes sobre custos e
beneficios privados do investimento em capital mon@alizadas no campo da Economia da Educacéo.
Ver, por exemplo, Blaug, 1975, Schultz, 1973.
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distintos de producdo das desigualdades frente@dae< primeiro - as diferencas na
heranca cultural e cognitiva recebida pelas crimrm@s diferentes meios - atuaria
principalmente nas fases iniciais da carreira escdD segundo - diferencas na
avaliagé@o dos riscos, custos e beneficios - atdarrmodo acumulativo ao longo de toda
a trajetoria escolar.

Tentando avaliar a importancia relativa de cada desses processos na
producdo das desigualdades escolares, Boudon (200@1) realiza uma dupla
simulacao estatistica. Ele apresenta, inicialmehtas tabelas produzidas pelo INED na
década de 60. A primeira indica a relacdo direiatente entre resultado escolar e
origem social na escola priméaria. A segunda mostrao a orientacdo ao final da
escola priméaria (em direcdo ao ensino secundanigolmu curto) varia em funcédo da
origem social das familias: criancas com um messsaltado (bom, médio ou fraco)
sdo encaminhadas de modo diferente conforme aectassal. A simulacdo proposta
por Boudon consiste, num primeiro momento, em arastdicialmente as diferencas de
sucesso escolar segundo o meio de origem, panaravafeito disso sobre a orientacéao
em direcdo ao secundario. Ele conclui que, se lbssfide operarios tivessem o0s
mesmos resultados escolares que os filhos de dhdisidos quadros superiores, seu
encaminhamento ao secundario, em geral, passad®,886 a 64,6%, e ao liceu, de
18,1% a 24,4%. Em seguida, ele faz o exercicioréoat anula artificialmente as
diferencas de orientacdo segundo as classes & avafeito que isso teria sobre a
entrada dos operarios no ensino secundario. Otadsué uma elevacdo de 48,5% a
85,75%, no que diz respeito ao secundario, em,geid 18, 1% a 57,5%, tratando-se
do liceu. A conclusdo geral de Boudon é, portadi@ra: a heranca cultural teria um
efeito muito menor sobre as trajetorias escolacegjuk as diferencas de orientacéo,
ligadas a avaliacdo diferenciada conforme a posigdcal de custos, riscos e
beneficios.

O modelo de interpretacdo das desigualdades essganposto por Boudon, a
partir de suas criticas as teorias do valor culeate diferenciado da escola e as teses
ligadas a nocdo de heranca cultural e cognitivasyiccertos meéritos que precisam ser
reconhecidos. Antes de mais nada, ele torna ew@dgrd 0s agentes ndo se comportam
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frente ao sistema de ensino comgtural dopes para utilizar a expressao consagrada
pela sociologia norte-americana. Os atores ndorigmt@am cegamente pelo valor

cultural supostamente estabelecido no seu meicgro, o valor maior ou menor da

escola). Ao contrério, parece inegavel a existédei@erta adequacao entre a direcdo
dada as suas acdes e as caracteristicas objetivagudcdo especifica na qual eles
agem. Para utilizar os termos de Boudon, as escoffadizadas pelos atores, ao longo
de suas trajetorias escolares, parecem efetivameatg@onadas ao custo, ao risco e aos

beneficios de cada uma das alternativas disponiveis

Tendo em vista 0 modelo de Boudon, é possivel,aso da escolha do curso
superior no Brasil, apontar uma série de elemeligaslos ao custo, ao risco e aos
beneficios que parecem influenciar a decisdo dodidatos (Nogueira, 2002, Bragha
alii, 2001, Pimenta, 2001, Whitaker, 1999, Viana, 188a e Paul, 1998). Em relacéo
aos custos, as pesquisas sugerem que a decisaamttidatos esta relacionada nao
apenas ao fato de a faculdade ser particular odicpufgratuita) e ao preco da
mensalidade, mas também ao tempo de duracéo dn eorborario (integral ou parcial
- impedindo ou ndo a conciliagdo com o trabalh@og gastos financeiros e de tempo
com deslocamento (varidveis em funcéo da dist@&ndmrede de transporte disponivel).
Em relag&o aos riscos, interfere na deciséo autliicle do curso, tendo em vista a
idade e o passado escolar do aluno, mas, sobretutificuldade do vestibular, mais ou
menos seletivo conforme o curso e a faculdadelrrérde, em relacdo aos beneficios,
€ possivel perceber que a escolha esta, em paftsionada ao valor social e
econdmico diferenciado que o titulo pode ter derdmacom a posicdo social e
econbmica da familia. Assim, é nitida, por exemmlopreferéncia por cursos de
Administracdo (mesmo que em faculdades de baixgtigre) entre os filhos de

empresarios, tendo em vista o uso futuro que eld@srgio fazer do tituth

O modelo proposto por Boudon parece esclarecetarmgor pelo menos uma
parte do processo de tomada de decisdo tal coneoseseealiza nas bifurcacdes do
sistema escolar. No caso da escolha do curto sup&s custos, 0S riscos e 0s

beneficios parecem, efetivamente, influenciar aisec dos candidatos. O grande

11 Na mesma direcdo, Duru-Bellat (1979) mostra que eslhes do curso superior de 62% dmcheliers(egressos do ensino secundario aprovados no

Baccalauréa) estudados por ela correspondem a boas escolhasntiode vista do custo, risco e beneficio.
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problema, no entanto, é saber como se da ess&nnffu Essa questdo pode ser
analiticamente dividida em trés. A primeira dizpe$ ao grau de consciéncia ou
intencionalidade empregado pelos atores, ou saja;d¢e de saber em que medida eles,
efetivamente, refletem, de modo ponderado e sistem&obre as varias alternativas
disponiveis. A segunda refere-se ao grau e a quaida informacéo, utilizada pelos
atores, relativa aos custos, aos riscos e aosibesefissociados a cada uma das opcdes
de acdo. A compreensdo que os atores tém de tsdes elementos € objetivamente
valida? Finalmente, a terceira e mais complicadadéquado supor que 0s agentes
operam nas bifurcagdes do sistema de ensino at@nf@or um mesmo fim, no caso, a
manutencdo e/ou ascensao em relacdo a posicabesesizolar de suas familias, e que,
portanto, € a partir desse fim Unico que eles Gaitws beneficios associados a cada

uma das opcdes?

Em relacdo ao primeiro ponto, é preciso reconhquaerBoudon (1979, 2000)
ndo € completamente explicito sobre o grau de @msa que ele acredita que 0s
atores empregam ao fazer o calculo dos riscospgustbeneficios envolvidos nas
decisbes educacionais. De toda maneira, quem éade@b racional fala, em principio,
em acdo conscierlfe Tanto no modelo tradicional da ciéncia econémjoanto na
tipologia weberiana, o conceito de acdo raciorf@reese aos comportamentos que se
caracterizam pela avaliacdo ponderada e consaiEsteconseqiéncias envolvidas. A
énfase no carater racional e, portanto, conscigaseacdes pode ser, no entanto, de
carater ontologico ou ndo. A grande vantagem do itleal weberiano em relacdo a
outras concepcdes de acao racional é, exatamerfetp ade que ele é explicita e
deliberadamente artificial. Weber ndo afirma, delmalgum, que os individuos agem
sempre ou predominantemente de modo racional, jay @nscientes e baseados num
conhecimento valido da situacdo. A énfase concedaldipo de agdo racional pela
sociologia weberiana se justifica apenas em tempistemoldgicos: esse tipo de acao
seria 0 mais compreensivel. No caso de Boudongiaastcnao sao tao claras. Por um

lado, ele (1997) mostra uma série de situacOegques o0 modelo de acao racional pode

12 Como observa Perrenoud (1986), é possivel desctedas as acées como estratégicas e mesmo
racionais, no sentido de que, consciente ou ind@msmnente, elas servem a algum fim. Utilizado eess
sentido amplo, o conceito de racionalidade perdesmanto, toda a sua especificidade e valor hearis

e se transforma numa tautologia. Esse ponto sendiado na segunda parte deste capitulo.
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funcionar apenas como um caso limite, uma refeaémheicomo as coisas teriam sido se
0s atores tivessem agido racionalmente. Na mesmegad, ele admite que a
compreensao sociologica de inUmeros fendmenos exigese va além desse modelo,
introduzindo, nos termos dele (p.273), correcoevraplementos. Por outro lado, no
entanto, ele parece acreditar, diferentemente déeWegue, em relacdo a certos
fendmenos, o modelo puro de acédo racional constigtivamente uma descricéo fiel da

realidade.

Independentemente dessa falta de clareza de Bamdoelacdo ao fundamento
ontoldgico ou epistemoldgico de sua énfase na egdonal, 0 que importa é avaliar o
grau maior ou menor de distanciamento das esco#@izadas pelos atores, alunos
e/ou familias, em relacdo a um modelo puro de ea@onal. Nesse sentido, retomando
a primeira questdo, vale considerar, inicialmeotgrau de consciéncia com que 0S
atores escolhem o0s cursos superiores. Essa primgigstdo nos conduzira,
naturalmente, a segunda, relativa ao grau de irfgdim dos atores sobre os custos,
riscos e beneficios. Evidentemente, essas duasfgeesé podem ser realmente
respondidas empiricamente. E de se esperar que difaj@ncas significativas de
comportamento entre grupos sociais e mesmo erdireidnos de um mesmo grupo
social. Em termos gerais, no entanto, a literapaiece sugerir a existéncia de dois
mecanismos principais que restringem o grau dematidade (entendida como acgéo
intencional, consciente e baseada em conhecimeioy envolvido na escolha do

CUrso superior.

O primeiro mecanismo refere-se ao fato de que mesnao escolhem a partir
do conjunto de alternativas objetivamente oferecigalo sistema de ensino, mas a
partir de um campo de possiveis socialmente cddstruSem duavida, quem
desenvolveu o eixo central dessa tese foi Bour(i®64, 1970, 1979, 1998a e b).
Segundo ele, as aspiracdes escolares se definemlagéo as oportunidades objetivas
abertas aos membros de cada classe social. Os afwenderiam a desejar o provavel e
a excluir o impossivel. Seguindo uma perspectivada mais ou menos proxima a de
Bourdieu, uma série de pesquisas contemporaneagaap@sse mesmo processo de
delimitacdo do horizonte de escolha em funcéo dac@o (classe, raca, género) e da
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experiéncia social dos atores. Assim, EBalhlii (2001, p. 70) falam da importancia do
“efeito escola” ou “habitus institucional”: as repentacdes e as escolhas entre carreiras
“se construiriam ao longo do tempo em funcdo ddsges de escola, das opinides e
conselhos dos professores, e das experiénciasaesxolOs dados recolhidos por esses
autores, em seis colégios ingleses diferentes,ramsjue a preferéncia pelas varias
fileiras do ensino superior varia de modo signifia conforme a instituicdo
freqientada. Os autores parecem sugerir que ahasocedlizada pelos alunos seria
influenciada pela “popularidade” diferenciada delacaima das opcbes segundo o
estabelecimentd. Num outro sentido, Reagt alii (2001) analisam o processo de
circunscricdo das “escolhas possiveis” entre caosdao ensino superior oriundos dos
meios populares e, sobretudo, de minorias étnezasfuncdo do medo de se sentirem
inadaptados nas instituicoes frequientadas predobeimente pelas elites brancas. Esses
autores (p.863) falam de “um processo psicologeauto-exclusdo em fungédo do qual
as universidades tradicionais (por oposicdo assawm&versidades de menor prestigio)
sao freqientemente ignoradas” por esses candidat@dmente, Duru-Bellat (1995),
estudando o projeto de futuro de estudantes dondegyrau, mostra como o campo das
escolhas possiveis se delimita, no caso das esésdanpartir da internalizacdo de uma
representacéo tradicional das habilidades e vosdeganinas e do papel da mulher na
familia. Por um lado, a imagem que as estudantesnfade si mesmas e de suas
competéncias € marcada pelos esteredtipos de $edependente dos resultados
escolares objetivamente atingidos, as estudamegre mais do que os homens, a se
julgarem fracas ou regulares escolarmente, solwetuas areas de ciéncias e
matematica, tradicionalmente reservadas aos homés. disso, na definicdo de sua
profissdo futura, as estudantes, orientadas por repeesentacdo internalizada da
divisdo sexual do trabalho, mostram-se constraggi@@nstrangimento raramente

percebido como tal) a escolher algo concilidvel copapel de mée e de esposa.

Um segundo mecanismo fundamental que parece gstrm grau de

racionalidade envolvido na escolha do curso supéliio respeito as imperfeicées na

13 E importante lembrar que parte dessa influéncieestabelecimento pode dever-se a diferencas no
perfil social do alunado segundo o colégio. Os pogpautores ressaltam a existéncia dessas ditsencg
no caso dos estabelecimentos estudados nestaggesqui
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qualidade e no uso das informacgfes. Para comefarewdentes as variagbes no
volume, na qualidade e na capacidade de uso damiafdes segundo 0s meios sociais.
Em relacdo a esse ponto, parece suficiente reproagui a observacdo de Bourdieu
(1998b, p. 94) sobre a diferenca de qualidade éasrenformacdes abstratas que um
bacheliet® originario das classes populares ou médias podedée um 6rgdo
especializado de orientacdo sobre as posi¢cdes easafamiliaridade proporcionada a
um jovem da classe dirigente pelo convivio direboncparentes que ocupam essas
posicdes”. Além dessas diferencas entre gruposispcertas caracteristicas intrinsecas
ao processo de escolha do curso superior parecnmge a possibilidade de acesso e
uso de um quadro de informacdes objetivamenteasilil o proprio Boudon (1997, p.
264) que observa que as decisbes de longo pragm aocescolha do curso superior,
baseiam-se num conjunto de representacbes incsdilae o futuro e, portanto,
“raramente podem ser consideradas racionais”. @sesaatndo tém como obter
informacdes seguras sobre como estard o mercalabd¢ho quando eles se formarem
e que grau de retorno eles poderado obter optandoapga uma das alternativas. Poder-
se-ia acrescentar que o volume e a complexidadanftemacdes envolvidas (relativas
aos varios vestibulares, as diferentes faculdaaes cursos e ao mercado de trabalho)
tornam impossivel uma escolha efetivamente racidisde UGltimo argumento perde
parte de seu valor, no entanto, quando se consalershservacdo de Hodkinson e
Sparkes (1997, p. 33) segundo a qual as decisdasistem freqlientemente mais em se
posicionar frente a uma alternativa do que escadimre varias opgbes”, ou seja, é
possivel, e efetivamente parece ser o caso, quatarss acumulem e utilizem

informacdes relativas apenas a alguns cursos entjaais estao indecisos.

De qualquer forma, todas essas observacdes pareostrar que o processo de
escolha do curso superior se realiza de uma forastabte diferente da que seria
prevista por um modelo puro de acao racional. Retolm as duas questdes propostas
anteriormente, € possivel dizer, em relacdo a jmameue o nivel de consciéncia
envolvido na escolha do curso superior € limitadayrau dessa limitagcdo s6 pode ser

determinado empiricamente de acordo com o caseadal De toda maneira, como foi

1 Individuo aprovado ndaccalauréaut exame final do ensino secundario que permite essac ao
ensino superior.
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indicado acima, o que as pesquisas mostram é gtedmmdecisdo é tomada ao longo
da trajetdria social do individuo sem que ele toreeessariamente consciéncia disso.
De acordo com a classe social de origem, o coléggénero ou a etnia, fecha-se ou
abre-se 0 campo dos possiveis, e inUmeras alt@sasdo descartadas sem que o
individuo precise nem mesmo pensar sobre elas.dlagaio a segunda questao, fica
claro, também, que os atores nao dispéem de inf@maquanime, valida e suficiente
para decidir racionalmente. Como mostram Rllalii e Hodkinson e Sparkes, em
varios casos, sobretudo nos meios sociais mai®hais decisdes sdo tomadas a partir
de informacbes totalmente superficiais, adquirides,vezes, circunstancialmente. E
importante observar, também, que as informacfes@apresentam, normalmente, de
forma objetiva e sistematica, mas, ao contrariampadas pela emocdo e pelos

processos de racionalizacao.

Resta retomar a terceira questdo proposta antenenrelativa a definicdo dos
beneficios. As teorias da escolha racional tém lim#acdo clara: tomadas na sua
forma pura, elas ndo sédo capazes de explicar afdiondas preferéncias e, assim, dos
fins visados pelos ator@s Elas explicam como, a partir de um fim dado, tses
articulam custos e beneficios de forma a alcantar wtilidade maxima. Assim, a teoria
econdmica, por exemplo, parte de uma definicdo |-iflgiaa (normalmente,
consubstanciada por dados estatisticos) do quass@oeferéncias dos consumidores,
para, entdo, prever como deve ser o comportameiés do mercado consumidor, ou
seja, como eles vao utilizar racionalmente os malsponiveis em busca dos
beneficios. O processo de definicdo social dasm@etias, em si mesmo, ndo é tratado.
Boudon, inspirado pela teoria dos grupos de ref@mémaz, mais ou menos, a mesma
coisa: ele define previamente que o0s agentes témp cobjetivo em sua carreira
escolar, alcancar um nivel de sucesso que lhesitpepnupar uma posicdo nas
hierarquias sociais igual ou superior a dos senmslifaes. Uma vez que esse fim ou
essa preferéncia é fixada, ele passa a prever csiraiores (agindo racionalmente)

calculam os custos, riscos e beneficios de cadenativa oferecida pelo sistema de

15 Este ponto seré discutido na parte final do chpitu
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ensino. De acordo com esse raciocinio, cada cungerisr se transforma num meio

mais ou menos eficiente, custoso e arriscado gaaécancar o fim definido.

A resposta de Boudon ao problema da definicdo desefitios ndo é
propriamente errada ou equivocada. De um pontoista gociolégico, é bastante
razoavel imaginar que, em grande medida, os ingdbgd/ao avaliar os beneficios do
seu investimento escolar a partir daguele que, alomente, constitui seu principal
grupo de referéncia: a familia. O problema desgficacao € que ela € insuficiente. Os
individuos ndo tém, necessariamente, como refer@mcstatus social a ser alcancado, o
status social da familia. E possivel que certosviddos sejam - em geral, ou neste
aspecto especifico - influenciados de maneira nfiaite por outros grupos de
referéncia. Da mesma forma, é plausivel imaginae quultiplos e, as vezes,
contraditorios grupos de referéncia influenciermuianeamente ou néo, a definicdo
individual do valor do beneficio escolar. Além disedo se pode partir do pressuposto
de que o status sécio-profissional a ser alcangadlingo prazo € o Unico tipo de
beneficio visado pelo investimento escolar. Congesem Reayt alii e Ballet alii, em
certos casos (sobretudo entre os grupos minost&risocialmente marginalizados), os
atores podem priorizar o beneficio psicolégico projpnado pelo sentimento de estar
entre iguais, num ambiente onde é possivel santiresn adaptado. Dubet (1994), por
sua vez, observa que ndo se pode descartar apcarisnte a possibilidade de que,
para certos individuos, os estudos superiores itgast uma realizacdo intelectual

“auténtica”, proporcionando, portanto, em si mesmas outro tipo de beneficio.

De um modo geral, é possivel falar, portanto, querglacdo aos trés pontos
discutidos aqui - grau de consciéncia, naturezanfimmacao utilizada e beneficios
visados - é clara a insuficiéncia da perspectiv@@sta por Boudon. As pesquisas
indicam que, de fato, existe uma relacdo importantee as decisdes educacionais e 0s
custos, riscos e beneficios a elas associados.rélsgdo ndo parece, no entanto, pelo
menos no caso da escolha do curso superior, sdugpda pelos individuos de modo

consciente, bem informado e tendo em vista, exatsmne mesmo tipo de beneficio.

37



1.2 Limites das teorias da escolha racional

Buscar-se-a argumentar, nesta segunda parte dmilogpjue as insuficiéncias
acima identificadas no modelo de Boudon estdo iceladas a certos problemas mais

gerais inerentes as teorias da escolha racional.

A versao tradicional dessas teorias, definida waighente no campo da
economia, afirma, fundamentalmente, que, em umecdEb de escolha, um agente
racional optara pela alternativa que apresentellaomeelacdo custo-beneficio, ou seja,
a melhor utilidade. Essa proposicdo baseia-se @&mptessupostos centrais: primeiro, o
de que os agentes sdo capazes de ordenar suaémuiefe de uma forma internamente
consistente; segundo, 0 de que eles sao capazstalber - considerando os custos e
os riscos implicados em cada caso - a alternagévagdio que melhor atende as suas
preferéncias; terceiro, o de que os agentes efetinte seguem a alternativa de acao

selecionada, ou seja, que ha uma coeréncia ed&eisfio e a acao.

E possivel criticar essa versdo tradicional de duaseiras principais. A
primeira consiste em afirmar sua artificialidade &entes reais ndo corresponderiam
ao modelo de ator racional previsto pela teorio@portamento efetivo dos agentes
nos levaria a questionar a validade de cada umtr@espressupostos centrais acima
mencionados: nem sempre 0S agentes operariam coan oudem consistente de
preferéncias; muitas vezes, ndo seriam capaze8msendisporiam a escolher a melhor
alternativa de acéo e, freqientemente, ndo sequlida modo persistente, o curso de
acao escolhido. A segunda maneira de se criticeroams da escolha racional consiste
em argumentar que 0 escopo dessas teorias € nmiti@do. Elas seriam incapazes de
explicar dois pontos fundamentais: 1) como se doesh e se hierarquizam as
preferéncias individuais; 2) como se constitui, @antém e se transforma o
conhecimento ou, mais amplamente, as crengasiag@stquais se avaliam o0s custos,

0s riscos e o0s beneficios relacionados com cadadamalternativas de agéo.
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1.2.1 O primeiro tipo de critica: a artificialidade da teoria da escolha

racional

A afirmacdo da artificialidade da teoria ndo é,vesdade, necessariamente
entendida como uma critica. Boa parte dos te6deosscolha racional acreditam que o
modelo é til, apesar ou mesmo em fung¢ao de siciatt ou seja, de ndo corresponder
a uma boa descri¢cdo da acdo humana tal como emsa em todas ou em grande parte
das situacdes reais. O modelo seria, deliberadamemia exageracdo ou um tipo-ideal,
nos termos weberianos, a partir do qual se podeabar a distancia maior ou menor
dos diferentes casos do real. Uma verséo ligeirsmdifierente dessa mesma tese
consiste em afirmar que, embora a teoria da escaltianal ndo oferegca um modelo
geral de compreensao do comportamento humanogega (gil como instrumento de
compreensao da acao tal como essa ocorre em dentoisios da realidade, como o
econdmico. Seria a natureza do objeto estudadaepeeminaria a pertinéncia do uso
do paradigma. Esse parece ser, em linhas gerguento de vista de Boudon (1997,
2002). De qualquer forma, o que importa € quermafido da artificialidade da teoria
esta baseada na observacdo de que, em uma sérigaddes, os individuos reais nao

agem de acordo com os trés pressupostos fundasgogsustentam a teoria.

Em primeiro lugar, nem sempre 0s agentes apresantanma ordem de
preferéncias clara e consistéfiteA construcdo de uma ordem de preferéncias com
essas caracteristicas supde, antes de mais nada, agente seja capaz de comparar e
ordenar todas as alternativas de acao conhecidasdepa partir de um mesmo critério
de escolha. A suposicdo € a de que o0s agentesnseapazes de coordenar
internamente, com vistas ao processo de tomadaaisdd, seus multiplos desejos ou
objetivos, de modo a reduzi-los a um unico critéipartir do qual todas as alternativas
seriam avaliadas. E evidente a artificialidade aasgosicio. Os objetivos perseguidos
pelos individuos nem sempre sdo concilidveis e,cemos casos, sdo claramente
contraditorios. No caso de uma decisdo complexaocamscolha do curso superior,
podem estar envolvidos critérios tdo variados cometorno financeiro, o prestigio da

profissdo, a maior ou menor facilidade de se carnse&gn emprego na area, o grau de

16 Uma série de axiomas define formalmente as cafsiitas de uma ordem de preferéncias consistente.
Ver Heapet alii, 1994.
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prazer que pode estar associado a realizacdo do euao desempenho da profisséo, a
localizagdo da faculdade, os custos diretos edtatirda formacéo, entre outros. E
dificil imaginar que os individuos conseguirdo rAadessa diversidade a um critério
Unico capaz de permitir a comparacdo e a ordendedimdos 0S cursos superiores
conhecidos. Ao contrario, € facil prever o conflibberno vivido por individuos que
buscam simultaneamente, por exemplo, a realizagaond curso que lhes dé prazer,
mas também retorno financeiro, ou, ainda, um cdesgrande prestigio, mas que seja
oferecido na faculdade mais proxima. Essa diviséana dos individuos entre critérios
de escolha contraditdrios torna-se ainda mais etedguando se considera a dimensao
temporal. O individuo pode querer, a curto prazdudar na mesma faculdade onde
estdo os amigos e, talvez, a namorada, e, a largo,per uma profisséo de prestigio

que s6 é oferecida em outra instituitzo

Em segundo lugar, a avaliagdo que os individudanfados custos, riscos e
beneficios associados a cada alternativa de ag@p s@0 apenas limitada, mas, com
freqUéncia, objetivamente incorreta. O modelo tiadial da teoria da escolha racional
nao supde que os individuos tenham um conhecinmen® de todos 0s componentes
da realidade que, de alguma forma, estejam relagamcom a decisdo a ser tomada
pelo sujeito. Supbe, apenas, que eles tenham umatidade e uma qualidade de
informacéo suficiente para a escolha da melhormpd&smo essa segunda suposicéo,
mais restrita, mostra-se, no entanto, ainda mui¢alista. Ela pode ser valida no caso
de decisGes mais simples, como a compra de unodbet€stico, nas quais o niumero
de variaveis a serem consideradas € menor e asnafoes necessérias, relativas as
caracteristicas técnicas do produto, podem sdnfaste obtidas. No caso de decisbes
complexas, como a escolha do curso superior, éemtdda impossibilidade de o
individuo obter e processar todo o volume de intm&o necessério a definicdo de qual
seria objetivamente a melhor alternativa. Essa ssipdidade torna-se ainda mais clara
guando se considera que se trata de uma decisE®amrjseqiéncias séo, sobretudo, de

longo prazo. O individuo é obrigado a se orientar gxpectativas e probabilidades

" Certos autores (Elster, 1988 ) referem-se a afis@des internas dos agentes por meio da nocédo de
“multiple selves”: o individuo que escolhe seria,verdade, um ser constituido de partes até certmp
inconciliveis.
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baseadas no conhecimento, mais ou menos precisoglgupossua sobre a situacdo
passada e presente. O grau efetivo de dificuldadevdstibulares, a qualidade dos
cursos e das faculdades, o prazer a ser obtidmt@uoacurso e, posteriormente, com a
profissdo, o nivel de retorno financeiro e de jgestque sera alcancado, tudo isso s6
pode ser avaliado a partir de estimativas bastastguras sobre o desenrolar futuro

dos acontecimentos.

Independentemente da complexidade excepcional queana escolha do curso
superior, uma seérie de observacdes simples, feéias tedricos da escolha racional a
partir de situacdes experimentais (Hedplii, 1994, Elster, 1986), mostram que, em
diversos casos, os individuos ndo avaliam os cussasscos e 0s beneficios associados
as diversas alternativas de acdo da forma objetimtermais correta. Para comecar, a
propria coleta de informacdes esta sujeita a mt@ricias estranhas ao que seria previsto
pela teoria basica da escolha racional: em mu#ees; os individuos coletam apenas a
quantidade de informacédo necessaria para justdiescolha de uma opcao pela qual ja
tém predilecdo, evitando, ao mesmo tempo, obteragunhformacbes que possam
contrariar sua opinido e mesmo conduzi-los a umemgo de duvida (Elster, 1986,
p.21). Além disso, a interpretacdo dos dados digpmé sujeita a uma série de desvios
em relacdo ao que seria considerado mais raciasalindividuos frequentemente
produzem generalizagcbes de modo inadequado, ourta pa uma quantidade
insuficiente de evidéncias, e tendem a estimar riatamente as probabilidades,
superestimando as possibilidades pouco provavsigestimando as muito provaveis
(Idem, p.20). As pesquisas mostram ainda (Tverdkgteieman, 1986) que a “estrutura
de decisao”, ou seja, 0 modo como o problema é&aptado aos individuos interfere na
avaliacdo que eles fazem dos custos, riscos eibmsefHeapet alii (1994, p.40), por
exemplo, relatam uma experiéncia na qual os indoddsédo convidados a fazer uma
escolha hipotética entre dois tratamentos paracecacirurgia ou radioterapia. Quando
0s prognésticos do tratamento sédo apresentadosremag de nimero de sobreviventes,
82% das pessoas preferem a cirurgia. Quando os asedatlos sdo apresentados em
termos de numero de mortos, a preferéncia pelag@rwcai para 56% do grupo
pesquisado. Finalmente, as observagfes experimendsitram que, em certos casos, 0S

individuos ndo escolhem a alternativa melhor, ngaela que apresenta 0 menor risco
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ou a menor possibilidade de arrependimento. Entra alternativa menos desejada,
mas cujas consequiéncias sao previsiveis, e oudia,dasejada, porém com resultados

relativamente incertos, os individuos frequenteménariam com a primeira.

Finalmente, ao contrario do que previa o terceiresguposto da versao
tradicional da teoria da escolha racional acimaneiado, o fato de o individuo ter
avaliado que uma determinada alternativa de acéonélhor ndo garante que ele va
agir efetivamente e de modo persistente nessaddird€m relacdo a esse ponto, 0s
autores (Heapt alii, 1994, Elster, 1986, Boudon, 1997) falam de fraguie vontade,
inconsisténcia temporal e reversdo de preferénclds agente pode julgar
antecipadamente, por exemplo, que o melhor paraéehdio consumir uma dada
mercadoria. Diante de uma possibilidade concratzediata de consumi-la, no entanto,
ele reverte a ordem de suas preferéncias e sedmdegprazer oferecido pelo consumo

da mercadoria. Ha aqui uma incoeréncia clara enuamento e a acao.

Fica claro, portanto, que a versao tradicionaledaia da escolha racional nao
oferece uma descricao fiel do modo como os agesfes/amente escolhem. Isso é
ainda mais evidente no caso de uma decisdo complexan repercussdes de longo

prazo, como a escolha do curso superior.

1.2.2 Quatro estratégias de defesa da teoria, apes reconhecimento de

sua artificialidade.

Como j& foi dito, a artificialidade da teoria deac@ba racional, ou seja, sua
limitada capacidade de descrever o processo reaksdalha ndo conduz os autores,
necessariamente, a rejeitarem a teoria. E possivelliticamente, destacar quatro
estratégias teorico-epistemologicas por meio dagisqus autores continuam
defendendo a importancia da teoria da escolhamnaliapesar dos desvios observados.
A primeira consiste em afirmar que o modelo sergsmormativo do que descritivo.
Ele seria capaz de prescrever o modo como um agexgecomportar-se para realizar
ao maximo suas preferéncias numa dada situacapd\edetiva dos atores, no entanto,

freqiientemente se desviaria do que poderia seidewado o melhor caminho. Essa
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estratégia realca o papel que esse modelo tedoide gumprir no campo das ciéncias
humanas aplicadas, especialmente da Administrdcdegunda estratégia de defesa da
teoria consiste, como ja foi mencionado, em comum@da como um modelo
idealizado, uma exageracgao a partir da qual sez@miderados 0s casos concretos. A
terceira estratégia, igualmente ja mencionada,istensm afirmar que o modelo é capaz
de descrever parte da realidade, mas nao podeeserafjzado. Certas acbes seriam
melhor explicadas como orientadas por normas, @slou afetos. Finalmente, a quarta
estratégia inclui, diferentemente das anterior@sa wevisdo do proprio conceito de
escolha racional, de modo a ajusta-lo a realidag@reca observada. Passa-se a falar de
escolha racional mesmo em certos casos que naspondem exatamente ao modelo
basico previsto pela teoria, ou seja, em situaefiegue a escolha néo é consciente, nao
se baseia num conjunto adequado de informacodé epesmo, ndo conduz a melhor

opgao.

Vale a pena analisar melhor cada uma dessas qaatratégias. As duas
primeiras podem ser aceitas sem maiores resermaselacdo a primeira, de fato, ha
que se reconhecer que o modelo de escolha ragodal cumprir um papel normativo
em todas as situacdes que envolvam o planejamentiond acéo eficiente. Deve ficar
claro, no entanto, que esse mérito ndo € suficipata garantir-lhe uma posicédo de
destaque no interior do empreendimento sociologmgp objetivo central é a

compreensao e a explicacdo das acdes efetivaneatiteadas.

bY

Em relacdo & segunda estratégia, pode-se igualmeht@tir a utilidade
metodoldgica de se partir, em certos casos, de adelm puro, idealizado, de escolha
racional como forma de se compreender o comportaneal dos atores sociais. E
importante sublinhar, no entanto, que esse modefalizado permite que se dé apenas
0 primeiro passo no caminho da compreensao do avampento. Todos os desvios em
relacdo ao modelo, ou seja, todas as a¢cbes d@asimais ou ndo racionais teriam ainda
que ser compreendidas. Além disso, permanece uoumdacentral na Teoria da
Escolha Racional: a auséncia de uma explicacdo @areocesso de definicdo das

preferéncias. A teoria pode prever como agentasmnais idealmente se comportam a
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partir de fins dados. A explicacdo para a escodsaseb fins s6 poderia ser dada indo-se

além do modelo tedri¢t

A terceira estratégia distingue-se da anterioroted muito sutil. Na anterior, a
teoria € assumida como uma construcdo deliberadanaetificial, uma exageragéo
criada com fins metodoldgicos. Aqui, ao contradacredita-se que o modelo descreve,
de forma satisfatoria, pelo menos, parte da reddidAssim, Elster (1986, p. 16), por
exemplo, estabelece uma definicdo bastante rigidgué € uma escolha racional e, a
partir dai, classifica as acfes e 0s agentes dosco®MO racionais ou irracionais,
conforme se encaixem ou n&do na definicdo estadaele€la mesma forma, Boudon
(2002), servindo-se de outros conceitos, argumemeaos agentes se orientariam, ora
pela racionalidade instrumental (busca da otimzat@#s consequéncias da acado), ora
pela racionalidade cognitiva (apego a “crencas haadais”) e ora, ainda, pela
racionalidade axioldgica (baseada no valor atribidd normas). A versdo basica da
teoria da escolha racional descreveria apenas Ges ayientadas pela racionalidade

instrumental.

Essa terceira estratégia apresenta dois probleardsis. Em primeiro lugar,
assim como a anterior, ela ndo responde a queatdefohicdo das preferéncias ou dos
fins da acéo racional. Estes continuam a ser watagenas como dados dos quais se
parte. Em segundo lugar, e ainda mais grave, &&wlgue ela oferece a questdo dos
desvios em relacdo ao que seria 0 modelo basicacdle racional torna a teoria da
escolha racional praticamente infalsificavel. Todgscasos que ndo se encaixam na
definicdo de acdo racional e que poderiam, em jpimcser usados como falseadores
da teoria sdo comodamente agrupados numa categpasaie, a dos comportamentos
nao-racionais. A teoria se aproxima, assim, peaigante, de afirmacdes infalsificaveis
do tipo: amanha chovera ou ndo. Se 0s agentesragaeionalmente, a teoria se

mantém; caso contrario, também.

A quarta estratégia de defesa da teoria da escati@nal exige uma discusséo
mais prolongada. Em termos gerais, ela se carzatgela flexibilizacdo da versao

tradicional da teoria, de modo a torna-la mais catimpl com os desvios observados na

18 Este Ultimo ponto ser& retomado no item 2.3.
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realidade empirica. Essa flexibilizagdo se marafet# duas maneiras principais. A
primeira consiste numa reformulacdo da teoria emds objetivistas. Certos autores,
como Becker (1986), abolem a intencionalidade @louto consciente como critérios
definidores de uma escolha racional. Passa-samrd@lescolha racional sempre que, do
ponto de vista do observador, seja possivel afirgua;, por meio do curso de acao
seguido, 0 agente maximiza a satisfacdo de sutsgmeias, independentemente destas
dltimas serem ou nao conscientemente assumidas pedprio individuo,

e de ter ou ndo havido um célculo consciente dstosle beneficios envolvidos em
cada uma das alternativas disponiveis na situdgata-se aqui do que Satz e Ferejohn,
1994, chamam de versdo “externalista” da teorigestzolha racional. O observador
simplesmente afirma que o comportamento adotadss pEjentes numa determinada
situacdo € o que melhor atende aos seus interessesja, que € 0 mais racional.
Nenhuma afirmacéo é feita sobre 0 modo como o ré@gente percebe e executa seu
ato de escolha.

A utilizacdo dessa perspectiva externalista supde,primeiro lugar, que o
interesse do observador esteja voltado para a eampdio de padroes de
comportamento seguidos por toda uma categoria dhvidinos. Fala-se do
comportamento médio ou tipico dos individuos quéosalizam numa dada posi¢édo
social diante de determinada situacdo de escolls. vé&iacbes, 0s erros, as
irracionalidades de individuos especificos saoi, apirategicamente retirados do foco
de andlis®. A adocdo da perspectiva externalista supbe, eunse lugar, que se
substitua a analise da ordem concreta de prefa€mns agentes individuais pelo
pressuposto de que as preferéncias sdo, em dUltistancia, invariavef&® Esse
pressuposto permite ao observador inferir as raddedmportamento investigado sem

necessidade de analisar diretamente a ordem d&gmefas utilizada pelos agentes.

1% Boa parte das discussdes sobre o processo deelat@o na escolha do curso superior é feita neste
nivel de abstragdo. Ver, por exemplo: Paul e Si988.

? Esse pressuposto pode ser adotado de forma maimemos radical. Pode-se afirmar que as
preferéncias sdo aproximadamente as mesmas entnerobros de determinada categoria social, entre
toda a populacdo de uma sociedade ou entre todesres humanos. Neste Ultimo caso, as preferéncias
séo definidas a partir de aspectos fundamentaisdda como a salde, a morte, a sexualidade e etc. V
Becker, 1986, p. 110
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Essa versao externalista da teoria da escolhanedqode ser considerada mais
ou menos aceitavel, dependendo do sentido com lgue @ilizada. O primeiro modo
de utilizacdo, mais aceitavel, consiste em afiropae os individuos agemomo se
estivessem maximizando determinada preferéncias pl&cisamente, afirma-se que o
comportamento de uma determinada categoria deithdig, diante de determinadas
condicOes estruturais, se torna compreensivel #@r g suposicdo de que esses
individuos maximizam certas preferéncias. Evitangsta primeira perspectiva, afirmar
que as condicdes estruturais, efetivamente, detarmio comportamento dos agentes
individuais.

A forma dominante de utilizacdo dessa versdo exlista da teoria da escolha
racional mostra-se, no entanto, mais ambiciosdeBiasse que, dado o carater estavel e
invariavel das preferéncias individuais, o compugato individual pode ser explicado
diretamente pelas condi¢des da acéo. Os individasigamente reagiriam aos custos,
riscos e beneficios estruturalmente definidos. Mesws casos em que uma categoria
de individuos se desvia do que seria aparentemegiteracional, poder-se-iam buscar
explicacbes nas condi¢des objetivas da acao, legammo a existéncia de um custo ou
um beneficio adicional ndo identificado inicialmeqtelo observador, seja afirmando
que 0 ndo acesso a informacdo vélida (ele propeterohinado pelas condicbes
estruturais) conduziu esses agentes ao erro. Tadkerip, assim, em ultima analise, ser
explicado estruturalmente, tanto o comportamerdonieecidamente racional quanto os

aparentes desvios da racionalidade.

A versao externalista da teoria da escolha racipodé ser criticada, sobretudo
nesta sua segunda variante, mais ambiciosa, psrrdaées principais. A primeira diz
respeito a definicdo das preferéncias. O pressoipaestexisténcia de um conjunto
estavel e invariavel de preferéncias é totalmemgatisfatorio. Para comecar, como €&
possivel definir essas preferéncias? Pode-se, Ewigo, falar de medo da morte, de
busca por longevidade, saude e prazer fisico, esajalee riqueza, prestigio, poder,
etc.. A lista é enorme. Qual dessas preferénciam g®iorizada pelos atores
individuais? Os individuos preferirdo, por exemplo, prazer fisico imediato

proporcionado pelo consumo do alcool, colocandsionalmente em risco a sua saude,
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ou preservar-se-ao, para assegurar a longevidalée? disso, como é possivel prever
0S comportamentos especificos que teriam que sdizados para maximizar a
satisfacdo de determinada preferéncia? Um indivigue busque, por exemplo, a
longevidade pode, em principio, escolher tanto vitia de reclusédo, acreditando que o
isolamento e a tranquilidade lhe fardo bem, quam@ vida socialmente intensa,
supondo que o0s contatos pessoais tém efeito ppstbre a qualidade de vida e,
indiretamente, sobre a saude. Tudo vai dependerarobnte, das crencas e valores
desse individuo. Aqui, chega-se ao segundo probldesaa versdo externalista. Ela
trata o individuo como se ele reagisse diretamentenivocamente as condi¢des
objetivas de acdo. Todo o conhecimento sociolognstra, ao contrario, que 0s
individuos lidam com o seu ambiente de acdo pernmédio de um universo complexo

de crencas e representacdes socialmente construido.

Fica claro, portanto, que a versédo externalisttedaa da escolha racional nao
resolve os problemas encontrados pela verséo ivadiada teoria, apenas os evita por
meio do deslocamento do foco de analise do plahwidual para o estrutural. Deixa-se
de analisar se os individuos concretos calculam&my conscientemente e a partir de
uma ordem consistente de preferéncias, os custodsaps e 0s beneficios de cada
alternativa de acédo. Deixa-se, igualmente, de disouproblema das crengas, dos
valores ou, simplesmente, do conhecimento utilizaglos agentes em suas escolhas
concretas. Trabalha-se, ao contrario, com dadosgados sobre o comportamento

individual e com uma definicdo uniformizadora desf@réncias individuais .

Como foi dito anteriormente, a quarta estratégialefesa da teoria da escolha
racional, caracterizada por um esforco de flexabgbo da verséo tradicional da teoria,
de modo a adequé-la a realidade empirica, é ddsaevade duas maneiras diferentes.
A primeira, discutida acima, consiste justamente sogtentacdo de uma versdo
externalista da teoria que, se nao abole, pelo sn&moa praticamente irrelevantes os
pressupostos da intencionalidade e do calculomatié segunda variante dessa mesma
estratégia de flexibilizagcdo da teoria da escoli@onal € desenvolvida a partir dos
trabalhos de Herbert Simon (1955, 1957, 1978). 8Siroontrapde os conceitos de
racionalidade objetiva e racionalidade limitada.dJescolha baseada na racionalidade
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objetiva se caracterizaria pela selegcdo, entreltasnativas disponiveis numa dada

situacdo, daquela objetivamente mais eficientejadeam vista o fim perseguido pelo

agente. O autor observa que uma escolha com emsaseristicas supde: a analise de
todas as alternativas de acdo possiveis; 0 conbetnde todas as consequéncias
associadas a essas alternativas e a capacidadpagier do agente de antecipar a
utilidade futura de cada uma das consequénciasorSpnocura demonstrar que 0s

processos reais de tomada de decisao dificimentgpsoximam desse ideal de uma
escolha objetivamente racional. As escolhas reaiams melhor descritas pelo que ele
define como racionalidade limitada. Os atores reag teriam acesso nem capacidade
para processar todo o volume de informacdo que segessario para se tomar uma
decisédo objetivamente racional. As escolhas realzaseariam, entdo, na utilizacdo de
informacé&o incompleta, ou mesmo objetivamente netarsobre as alternativas de acao
disponiveis e sobre as conseqiiéncias que lhessaciadas. Além disso, os individuos
analisariam, a cada momento, apenas parte dasadies disponiveis e das

consequéncias envolvidas. Finalmente, os agentes)almente, antecipariam apenas
parcialmente a utilidade ou o valor que uma dadsegiéncia pode representar para

eles no futuro.

O argumento de Simon se esclarece a partir da mstante simples de que
uma escolha ndo ocorre isoladamente. Em primegar)thaveria uma estratificacéo
das decisdes. DecisOes anteriores e mais amplaestasiam e simplificariam as
decisdes intermediérias e cotidianas. Assim, sdnalividuo ja decidiu que quer um
curso superior na area de humanas, pode descartartras alternativas e dedicar-se
apenas a analise das opc¢des disponiveis nessdoateahecimento. A decisao anterior
€ tomada como uma premissa da qual se parte naaoteadecisdo atual. Em segundo
lugar, decisdes anteriores, em muitos casos, hmdhjetivamente a possibilidade de
certas decisfes futuras. Se um individuo optou, gg@mplo, por abondonar um
emprego que constituia sua principal fonte de rendao pode significar a
impossibilidade objetiva de cursar uma faculdadéquéar. A decisdo sobre o emprego
0 obriga a descartar as opc¢oes oferecidas pelalsléaes pagas e, assim, indiretamente,
simplifica seu processo de escolha. Em terceiroarlugas decisbes anteriores

freqientemente podem ser utilizadas como paramerogartir dos quais séo,

48



atualmente, tomadas decisfes semelhantes. Em fdecgiita experiéncia passada ou do
conhecimento da experiéncia vivida por outras @essus individuos seriam capazes de
prever, por exemplo, que tipo de informacao é eeley para se tomar a decisédo atual e
que alternativas de agdo merecem ser consider8dasn observa que esse uso da
experiéncia passada como parametro para decisims atorre, em grande medida, de
forma nao-consciente. Solucbes utilizadas, inickalt®, de forma consciente e

deliberada convertem-se, ao longo do tempo, nebtuehama de habitos. Um exemplo

extremo oferecido por Simon (1957) € o da datilisgrgue, inicialmente, precisa

controlar conscientemente seus movimentos e s, tapinamento, é capaz de teclar
as letras desejadas de maneira semi-automaticaneeessidade de pensar, a cada

momento, sobre como executar sua tarefa.

O conceito de racionalidade limitada acentua, er&atamente o fato de que as
escolhas atuais de um agente real séo simplifigaelasfato de ele agir no interior de
um contexto definido, formado, por um lado, pel@caseamento de suas proprias
decisbes anteriores, que direcionam ou mesmo ngsiri objetivamente as
possibilidades atuais de escolha, e, por outro, gmijunto de experiéncias vividas pelo
préprio agente ou outras pessoas, acumuladas ma fie memdaria natural ou artificial
(livros, gravag0es, etc.) e utilizadas como parémnebnsciente ou ndo (habito), para as
decisbes atuais. Em ultima instancia, o argumeentral de Simon é o de que a vida
seria simplesmente impossivel se, a todo momerdmg pmar as decisées mais
simples, os individuos tentassem utilizar a radidade objetiva. A tentativa de andlise
de todas as alternativas de acdo possiveis e @s @&l consequéncias envolvidas
conduziria 0os agentes a uma completa paralisia.céarario, as escolhas seriam
possiveis justamente porque os individuos des@artantecipadamente uma série de
alternativas e analisariam apenas uma parte daggo@éncias envolvidas. Além disso,
em relacdo a grande parte das decisGes cotidiagasdividuos responderiam de uma
forma mais ou menos automatica, utilizando paddg&gesomportamento assimilados e

estabelecidos como habitos.

O conceito de racionalidade limitada parece oferede fato, uma descricao

mais realista do modo como os individuos lidam amsnprocessos de tomada de
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decisdo. Os desvios da realidade empirica em cekagé&rsdo tradicional da teoria da
escolha racional sdo claramente incorporados noelmogroposto por Simon. Em
consonancia com as observacdes empiricas, essdonadlma que os agentes nem
sempre agem de modo consciente, que eles analpamsparte das alternativas e das
consequéncias envolvidas, que utilizam normalmanteconhecimento incompleto e,
muitas vezes, objetivamente incorreto, e, finalmenbmo resultado disso tudo, que
nao escolhem necessariamente a melhor solucacsimpkesmente aquela considerada
satisfatéria do ponto de vista dos parametros diag@o utilizados. A grande questao,
no entanto, é saber se ainda vale a pena falacitnalidade no caso de escolhas que
se afastam tanto do que prevé a versao tradicitanedoria da escolha racional. O risco
que se corre aqui € o de se perder a especificidageconceito de acdo e escolha
racional. Qualquer forma de articulacdo entre meidins passa a ser considerada
racional do ponto de vista da racionalidade linatablais uma vez, a teoria parece

tornar-se infalsificavel.

Toda a discusséo feita até aqui mostra como éldifitcar a teoria da escolha
racional. Nao basta demonstrar que a versao bdaitaoria € muito artificial, ou seja,
incapaz de descrever o processo real de escollindagente individual. Os autores
criam uma série de estratégias por meio das queia é defendida e mantida, apesar
dos desvios empiricos observados. Afirma-se, cordop caso, que a teoria é sO
normativa, que se trata de um modelo assumidansetfieial, que ela seria valida
apenas para a analise de certos fendmenos, geeriaitil apenas como parte de uma
abordagem macroestrutural, ou, finalmente, qué ei@ida desde que redesenhada nos

termos de uma racionalidade limitada.

Em relacdo a questdo da escolha do curso superdar, basta, portanto,
demonstrar - como fazem as pesquisas discutidasg@ anterior deste capitulo - que
os individuos ndo agem de acordo com o que préaéria da escolha racional para que
ela seja descartada como referencial de analiseefessores da teoria podem, ainda,
servir-se de qualguer uma das quatro estratégi@scde epistemologicas acima

discutidas.
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Guiando-se pela primeira delas, € possivel afip@ra teoria é Gtil como base
para a construcdo de um modelo normativo relatiesalha do curso superior. Esse
modelo permitiria afirmar que, se um individuo pga, por exemplo, o retorno
financeiro, ele deveria, tendo em vista a estrubbjativa de oportunidades, escolher o
curso X. Renuncia-se aqui a pretensdo descritivéedaa, mas, em compensacao,

enfatiza-se seu potencial normativo.

Seguindo a segunda estratégia, é possivel constanm base na teoria, um
modelo deliberadamente artificial de escolha dsa@wsuperior a partir do qual sdo
avaliados os casos reais. No interior desse mautéfaial, a escolha é caracterizada
como selecao - a partir da avaliacdo consciengseada em informacao valida de todas
as alternativas disponiveis - do curso que melhende a ordem de preferéncias

sustentada pelo agente. A teoria € preservadaama um artificio metodoldgico.

Servindo-se da terceira estratégia, é possivemnafirque a incapacidade da
teoria de oferecer uma descri¢cdo fiel do process@stolha do curso superior nao
impede que ela possa ser Util para a analise desoabjetos. Alguns processos de

escolha seriam bem descritos pela teoria da eswadianal, outros nao.

Finalmente, qualquer uma das duas variantes daagestratégia de defesa da
teoria da escolha racional pode ser utilizada. Emegiro lugar, é possivel fazer uma
interpretacdo externalista do processo de escolltardo superior. Evita-se, nhesse caso,
discutir se os individuos efetivamente escolhemcseso do modo previsto pela versao
tradicional da teoria da escolha racional, ou sg&ulando conscientemente, a partir
de informacao qualitativa e quantitativamentecseffiite e tendo em vista uma ordem
consistente de preferéncias, os custos e benetleicada alternativa de acao. Afirma-
se, simplesmente, que os dados agregados sobowlhaedo curso superior sugerem
uma racionalidade. O modo como os individuos, emnalgeeagiriam as condi¢des
objetivas da agdo (as vantagens e desvantagerizvainjente associados a cada curso)
sugeriria que eles estdo maximizando a realizagdonth dada preferéncia, o retorno
financeiro, por exemplo. A teoria € mantida aquiaggs a dois postulados
sociologicamente criticaveis : 0 de que os indig&lunterpretam e reagem as condi¢des

objetivas de maneira uniforme e o da existénciapdderéncias invariaveis. Em
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segundo lugar, ainda dentro da quarta estratégieg possivel manter a teoria da
escolha racional por meio do uso do conceito dematidade limitada. Como ja foi
discutido, as pesquisas mostram que, de fato, esteg) ndo escolhem seu curso
superior de modo totalmente consciente, ndo analisdas as alternativas disponiveis,
ndo se servem de informagdo completa e totalmeilidave, dificilmente, possuem
objetivos claros. Todas essas caracteristicasrefisias pelo conceito de racionalidade
limitada. Parece possivel, portanto, descreveinogsso de escolha do curso superior a
partir desse conceito. A questao, no entanto, & sabainda estamos nos limites do que

pode ser legitimamente chamado de uma teoria déhes@cional.

1.2.3 O segundo tipo de critica: 0 escopo limitadda teoria da escolha

racional

Uma segunda maneira de se criticar a teoria dahascacional consiste em
argumentar que ela € muito limitada. Ela seria zapa melhor das hipéteses, de
explicar o modo como o0s agentes articulam os n{eabsomo percebidos por eles) aos
seus fins. Duas questdes centrais ficariam senostsPrimeira: como séo definidos os
fins ou as preferéncias individuais? Segunda: c@moconstitui, se mantém e se
transforma o conhecimento sobre os meios, ou, amamente, sobre as alternativas

de acéao disponiveis?

Partindo da idéia de niveis de abstracdo mais owwsnelevados e referindo-se a
Fenomenologia e ao Interacionismo, Alexander (1288umenta que uma abordagem
individualista, como € o caso da teoria da esca@binal, pode ser muito Util como um
“nivel de analise empirica”, mas € incapaz de medpo ao problema tedrico mais
amplo das Ciéncias Sociais, que seria 0 problentacdian social, ou seja, a questao de
se saber por que o comportamento individual ndeadio, mas, ao contrario obedece
a padrdes consistentes. Essa questao tedrica mpla ad poderia ser respondida por
uma abordagem coletivista, que apontasse comdidada supra-individual (que pode
ser definida de multiplas maneiras) orienta e topmavisivel (ndo aleat6rio) o

comportamento individual.
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Aplicado a teoria da escolha racional, o argumelgtdAlexander nos permite,

em primeiro lugar, reconhecer o papel que essaatgpmde cumprir na descricdo e
interpretacdo da realidade empirica. E perfeitaenaneitavel que se utilize a teoria da
escolha racional no esforco de interpretacdo dassaqdividuais. Ela propde um
modelo claro sobre como os individuos articulammes#os aos fins. Como foi discutido
nas secOes anteriores deste capitulo, esse mditek capaz de oferecer uma descricéo
fiel do modo como os individuos efetivamente se mantam. De qualquer forma, ele
poderia ser utilizado como um tipo-ideal, como uwdeio parcial (aplicavel apenas a
alguns fendmenos), como um modelo valido apenaa painterpretacdo de dados
agregados, ou, finalmente, ser redesenhado nosgetaracionalidade limitada.

O que importa é que, neste nivel de analise, asqluestdes acima mencionadas
podem ser mantidas sem respostas. Ndo é precigep gabrigem das preferéncias
individuais. Elas podem ser tomadas como um dadgudbse parte. Supde-se que elas
ja foram reveladas por comportamentos anterioresritividuos estudados, ou mesmo,
postula-se que elas séo invariaveis, algo compadid por todos os individuos de uma
determinada categoria ou até por toda a humani@eat@a suficiente demonstrar que o
comportamento individual pode, em alguma medidaglescrito como orientado para a
maximizacdo dessas preferéncias. Da mesma formaelagéo ao conhecimento das
alternativas de acao envolvidas e suas conseqééméa seria necessario discutir a
origem desse conhecimento. Bastaria supor, coma va&zsao tradicional da teoria, que
os individuos tém informacédo perfeita, ou pelo nsesaficiente sobre as opcodes
disponiveis, ou descrever, seguindo a perspectarationalidade limitada, o
conhecimento limitado, ou mesmo incorreto, a paftirqual os agentes fazem suas

escolhas.

Em resumo, a teoria da escolha racional seriangate para se abordar, nos
termos de Alexander, um determinado nivel de analispirica, aquele que diz respeito
a relacao entre meios e fins. Ela nos permititierpretar as escolhas que os individuos
fazem a partir de suas preferéncias e do conhetintpre eles tém do ambiente de
acdo. Em relacédo a questdo da escolha do cursdsueda nos permitiria dizer, por

exemplo, que um individuo que prioriza o retornaaficeiro em seu investimento
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escolar e que possui informacéo suficiente sobrepades disponiveis no sistema de
ensino escolherd o curso X, por ser o que melhemdat a sua preferéncia. Seria
possivel, ainda, dizer que esse mesmo individunllesta outro curso caso seu nivel de
informacg&o ou suas preferéncias fossem diferedgsorigens dessas informacdes e

dessas preferéncias nédo precisariam aqui ser idiasut

Essa discussédo sO se torna imprescindivel quanpesquisador se coloca o
problema da ordem social, ou seja, quando ele beiggiécar a ndo-aleatoriedade do
comportamento individual. Como explicar a distrg@id das preferéncias e crencas
individuais dentro do conjunto da populacao? Commiear que, na escolha do curso
superior, por exemplo, determinados individuosri@mn o retorno financeiro; outros,

0 prestigio da profisséo; outros, a comodidadeedestudar perto de casa, e assim por
diante? Igualmente, como explicar que determinadadividuos possuem um
conhecimento correto e suficiente sobre as alteasadisponiveis e outros tém uma
concepgao, ndo apenas incompleta, mas totalmenizvoegda sobre 0s cursos

oferecidos?

Nos limites de uma teoria estritamente individdali& Gnica resposta coerente
gue poderia ser dada ao problema da ordem sogcialstioia, em Ultima instancia, em
afirmar que a ordem nao existe, que os individ@mem suas preferéncias e crencas
autonomamente, de modo idiossincratico, a partirsdi@s caracteristicas psiquicas
singulares. Essa resposta, no entanto, € socialogiate insustentavel. Se ela fosse
vélida, as preferéncias e crencas individuais Steildliiriam aleatoriamente no conjunto
da populacdo. A sociologia mostra, ao contrariee gssa distribuicdo é socialmente

definida.

A Unica forma de a teoria da escolha racional -dmumodo geral, qualquer
teoria individualista - responder satisfatoriamesteproblema da ordem social seria,
portanto, indo além do plano individual de andli§®. carater nao-aleatério do
comportamento individual s6 poderia ser explicadgaatir de um plano supra-
individual de analise. Esse plano supra-individpatle ser caracterizado de duas
maneiras principais: em termos das condi¢cdes e smaijetivamente presentes no

ambiente de acdo, ou em termos das normas, val®resencas supostamente
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compartilhadas pelos agentes. No primeiro casogathes ao modelo externalista
anteriormente discutido. O comportamento dos aggrdssa a ser explicado como uma
reacdo as condicdes objetivas da acdo. No segumdo, chega-se as teorias
culturalistas, nas quais o comportamento € desooitoo fruto da institucionalizagéo e
internalizagao, pelos membros de uma dada colatieidde um conjunto de normas,

valores e crencas.

Nos dois casos, a base da explicacédo € transféoidaano individual para o
coletivo. No primeiro caso, as preferéncias dos@gepassam a ser explicadas como
frutos de uma adaptagdo mais ou menos consciegodisinidades objetivas de acao,
e seu conhecimento é visto como produzido a p#tirma simples leitura da realidade
objetiva. No segundo caso, as preferéncias saasvisimo expressdo de valores e

normas internalizados, e o conhecimento utilizagtog agentes é relacionado as

crengas e representacdes vigentes no seu grup@emo

A teoria da escolha racional é, portanto, intrinseente limitada. Ela é incapaz
de explicar as origens sociais das preferéncia® eahhecimento utilizado pelos
agentes em suas escolhas. Por ndo explicar eggassorela s é capaz de oferecer um
tipo de analise, de certa forma, superficial: dafasrencas e as preferéncias do agente
individual, ele escolhera a alternativa que maxénaautilidade esperada. O mais dificil
e, do ponto de vista da Sociologia, 0 mais imptetanjustamente saber como essas
crencas e essas preferéncias sio formadas sodielrfiem essa questdo que Alexander
se refere como o problema da ordem social. Poogqr@mportamento individual ndo é
aleatério, mas, ao contrario, apresenta padroaalsente diferenciados? Como 0s
individuos séo influenciados no sentido de seguaeses padroes, ou seja, de terem um

comportamento socialmente ordenado?

A teoria da escolha racional ndo é capaz de resp@nessas questdes. Ao tentar
fazé-lo, ela enfrenta o que Alexander (1988, p) 2Rdma de “dilema individualista®.
Por um lado, mantendo-se numa perspectiva estritemimdividualista, a Unica
resposta que a teoria poderia oferecer ao probtlEnaadem consiste em afirmar que a

ordem nédo existe, que as preferéncias e as cresecasstribuem aleatoriamente na

L Esse dilema foi originalmente caracterizado posées, 1968.
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populacdo, que os individuos as escolhem autonontamigssa resposta, como ja foi
dito, é sociologicamente insustentavel. A opcaorgsta a teoria consiste em introduzir
no seu esquema interpretativo, de forma pouconsé&iea ou mesmo camuflada, uma
base supra-individual de explicagédo, ou seja, eapls acles individuais a partir das
condicdes objetivas ou mesmo das normas e valogssiges no contexto de acdo. Essa
segunda alternativa se caracterizaria, nos terrao&lekander, por uma ambiguidade

tedrica inaceitavel.

O dilema individualista se colocaria, entdo, ergrafirmacdo coerente, mas
insustentavel, da aleatoriedade, e a introducaesséda, porém incoerente com 0S
pressupostos individualistas da teoria (por issemeg mais ou menos camuflada), de
uma base supra-individual de explicacdo. A solupaoa esse dilema, segundo
Alexander, s6 poderia ser encontrada no abandonmafala perspectiva individualista
e no reconhecimento de que o problema da ordenodé ger respondido por uma

teoria coletivista.

1. 3 Consideracdes finais

A discussao desenvolvida neste capitulo torna etéda insuficiéncia da teoria
da escolha racional como referencial de analiseptesso de escolha do curso

superior.

Em primeiro lugar, essa teoria seria por demaificzat, incapaz de descrever
0s processos de escolha tal como eles se apresentasituacoes reais. Diferente do
gue prevé a versao tradicional da teoria, os ageetas nem sempre agem de modo
consciente, normalmente utilizam um conhecimentotdido sobre as alternativas de
acado disponiveis e, freqientemente, ndo apresentam ordem de preferéncias

consistente.

Em segundo lugar, a teoria da escolha raciona sewito superficial ou muito
limitada. Explicaria, em alguma medida, como, dadassuas crencas e as suas
preferéncias, os individuos escolhem. Ficaria sspasta a questao das origens sociais

dessas crencas e dessas preferéncias. Essa qeéspimleria ser satisfatoriamente
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respondida rompendo-se com a teoria e transfegeda-base da explicacdo do plano

individual para o coletivo.

Afirmar a insuficiéncia da teoria da escolha raalaomo referencial de analise
do processo de escolha do curso superior néo isgnifo entanto - e isso precisa ficar
bem claro - 0 mesmo que afirmar sua completa idatle ou inadequacdo. Como foi
mostrado, os dois tipos de criticas aos quais pedsubmetido esse modelo tedrico - o
que aponta sua artificialidade e o que aponta sparficialidade ou limitacdo - n&o

conduzem necessariamente a rejeicdo e ao abanddeorah.

Duru e Mingat, 1979, 1988, dado-nos um bom exemm@ocdmo e em que
medida a teoria da escolha racional pode ser @tdmélise do processo de escolha do
curso superior. Esses autores mostram que a pliolbalei de que um individuo escolha
determinada fileira do sistema universitario vamma funcéo do rendimento monetario
associado a ela (descontados os custos da formag)probabilidade (variavel, em
funcéo, sobretudo, da idade e do perfil escolard dredividuo ser escolarmente bem
sucedido nessa fileira. O peso maior ou menor da cen desses dois elementos,
rendimento ou probabilidade de sucesso, variariacdedo com certas caracteristicas
dos individuos. Os individuos mais novos, com unmfilpescolar melhor (sem
experiéncias anteriores de fracasso na universidaderovados com boas notas nas
modalidades mais prestigiosas do exame de fim tleles secundarios) e com uma
origem social privilegiada tenderiam a priorizaeadimento na escolha de sua carreira.
Os individuos mais velhos, com perfil escolar eiadamenos favoravel tenderiam, ao
contrario, a ser mais cautelosos e a escolherirzamenos exigentes (e, normalmente,

menos rentaveis), nas quais suas probabilidadésibeseriam maiores.

Essas regularidades observadas na escolha dososssigeriores séo
interpretadas, entdo, por Duru e Mingat como radaltde um processo racional de
articulacéo dos meios disponiveis (definidos entdiorda idade e do perfil académico e
social do individuo) a realizacdo de um fim persggudefinido como a busca do
rendimento monetario associado, em graus variasliversas carreiras. O modelo
interpretativo proposto por Duru e Mingat, baseads teorias da escolha racional,

ajuda, sem duvida, a entender por que os indivichais jovens e com uma trajetoria
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social e escolar favoravel tendem a escolher asosumais rentaveis e, normalmente,
mais seletivos, enquanto os individuos que acumdieswantagens escolares, sociais e
em termos de idade tendem a dirigir-se para 0sosunmsenos rentaveis e menos
seletivos. Todos os individuos buscariam, na verdadmesma coisa: maximizar seu
rendimento monetério. Cada um, no entanto, em €udedsuas caracteristicas sociais,
escolares e etarias, teria recursos diferenciadwa ptingir esse objetivo, sendo,

portanto, obrigado a adequar sua ambicao as ssaibilidades.

Em que aspectos o modelo interpretativo propostolpou e Mingat seria
insuficiente? Em primeiro lugar, € preciso notae gle ndo oferece uma descricdo do
modo como os individuos efetivamente escolhem. Bialiscute se eles agem de
maneira mais ou menos consciente, calculando padaerente os riscos, 0s custos e 0s
beneficios de cada uma das alternativas de acém Aisso, evita-se o problema das
variacdes na qualidade e quantidade das informagdle® o0 sistema universitario e
sobre o mercado de trabalho, assumindo-se, meftgidaloente, 0 pressuposto da
existéncia de informacao perfeita. Finalmente,aes@ a discussdo sobre a diversidade
de objetivos entre os individuos, sustentandoigealmente, em termos metodoldgicos
- 0 pressuposto da existéncia de um fim Unico, eotiipado por todos os individuos (a
maximizacdo do rendimento monetério). Em termoaigeé possivel dizer que Duru e
Mingat adotam o que foi, ao longo do capitulo, deimado de estratégia externalista de
defesa da teoria da escolha racional. Afirmam dadps os meios disponiveis para o
ator, sua escolha € a mais racional, a que maximigalizacdo do seu fim (definido do
ponto de vista do observador). Nada € dito solm@do como o individuo efetivamente

chegou a realizar essa escolha.

Além disso, cabe observar que o modelo deixa sepiicagdo 0s casos
desviantes. Segundo os dados apresentados pefwopréutores, pelo menos 30% dos
individuos ndo escolhem a fileira do ensino supegice seria a mais racional para
individuos pertencentes a sua categoria sociate REsses casos talvez pudesse ser
explicada a partir de uma analise mais minuciosaitlacdo escolar e social dos
individuos. E possivel imaginar que, dentro de umesma categoria de individuos,
alguns enfrentam, em funcéo de diferencas secasdad seu pertencimento social e
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passado escolar, custos e riscos, superiores etoirefs a média do grupo, capazes de
explicar suas escolhas discrepantes. Parte dos daswviantes, no entanto, talvez sé
possam ser explicados considerando-se o fato degjualividuos reagem de maneira
diferente as mesmas condic¢des objetivas de actio@e se ter estudado numa escola
publica ou privada, pertencer a uma familia maisn@mos escolarizada, ter vivido ou
nao privacoes de ordem econdémica ao longo da \Adaererce exatamente 0 mesmo
impacto sobre todos os individuos. Essas diferengasignificado, no modo como os
individuos percebem, representam e vivem sua épeai social e escolar ndo podem,
no entanto, ser tratadas nos limites de um modagedido nas teorias da escolha
racional. Essas teorias trabalham com o pressupdstaue todos os individuos
percebem e lidam da mesma forma com os elementodveEios no ambiente da acao.
Normalmente, pressupdem, inclusive - esse € o aasop foi visto, do modelo
proposto por Duru e Mingat - que os individuos agkitados de informacéo perfeita
sobre as condi¢Oes objetivas presentes no amhleraeao.

Retornamos, assim, a grande limitacdo das teodassdolha racional. Essas
teorias e esse modelo sdo incapazes de explicgfiracdo dos fins perseguidos pelos
atores e das representacoes do ambiente de adidadas por eles. Diante dessa
incapacidade, a solugdo mais comum - adotada pou BuMingat - consiste em
pressupor que todos os individuos perseguem o mésn® que todos representam a
realidade de uma maneira objetivamente correta, iodbonmacéo perfeita. Evita-se,
dessa forma, de um sé golpe, a discussdo sobreeasidade de objetivos e de
representacdes, e a questdo das origens dessgdanbjetivos e representacdes. Os
proprios autores (1979, p. 246; 1988, p. 311) siAwsaentes, no entanto, do carater
irrealista desses pressupostos. Eles podem saradeio um artificio metodologico,
mas néo sao capazes de oferecer uma descricéstaedd acdo humana. Como foi
discutido na ultima secdo deste capitulo, uma stappara a questdo da origem dos
objetivos e das representacdes ou informacdes @ er obtida rompendo-se com o
pressuposto individualista associado a versaociadil da teoria da escolha racional e
buscando-se a explicagéo nas dimensées estruturaisletivas da realidade. E possivel
interpretar os objetivos como frutos de uma ad@gotags condi¢cbes objetivas da

realidade, e as representacdes ou informacoes cimules traducbes do mundo
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objetivo. E exatamente isso 0 que faz a versdo radisal da estratégia externalista de
defesa da teoria da escolha racional. Os probletessa estratégia - passivel de ser
rotulada de objetivista - sdo imensos e ja forastulidos neste capitulo. A outra

possibilidade de se explicar a origem dos objeterospresentacdes consiste em atribui-
los as normas, valores e crencas socialmente ctihpdos que os individuos

internalizam ao longo de seu processo de socidlizagssa segunda possibilidade ja
nos remete, no entanto, para muito além dos lindtegjue se pode chamar de uma

teoria da escolha racional.
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CAPITULO 2

A TRADICAO DISPOSICIONALISTA: DE PIERRE
BOURDIEU A BERNARD LAHIRE

Como foi discutido na introducdo desta tese, a @maBourdieu constitui,
sobretudo no campo da Sociologia da Educacdo,naipal alternativa as teorias da

escolha racional.

Assim sendo, na primeira parte deste capitulo,osavaliados os limites e as
possibilidades abertas pela perspectiva de Bourdieusobretudo, pelo conceito de
habitus - para a interpretacdo do processo delesda curso superior. Discutir-se-a,
especialmente, em que medida essa perspectivageodaplicada a compreensédo do

processo de escolha por parte de individuos especif

Na segunda parte do capitulo, analisar-se-do asivets contribuicoes
oferecidas pelo trabalho de Bernard Lahire, autee @pusca dar continuidade a
orientacdo sociolégica de Bourdieu por meio de manalho ao mesmo tempo critico e
propositivo (Lahire, 2002b).

2.1 A perspectiva de Pierre Bourdieu: posi¢ao sodia habitus

Uma das possibilidades de se interpretar a obrdBale#dieu consiste em
concebé-la como orientada por um desafio tedricrale constituir uma abordagem
sociolégica capaz de superar, simultaneamente,isisrgbes e o0s reducionismos
associados ao que ele chama de formas subjetwisthjetivista de conhecimento.
Trata-se, por um lado, de evitar que a Sociologarestrinja (tomando-o como
independente) ao plano da experiéncia e conscigmateca imediata dos sujeitos, as

percepcoes, intengdes e acdes dos membros daateied por outro, que ela se atenha
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exclusivamente ao plano das estruturas objetiveahjzindo a agdo a uma execucgao

mecéanica de determinismos estruturais reificados.

Bourdieu (1972) argumenta que é possivel conheceudo social de trés
formas: fenomenoldgica, objetivista e praxioldgi€aconhecimento fenomenoldgico,
representado na Sociologia por correntes como ant&todologia e o Interacionismo,
restringir-se-ia a captar a experiéncia primeira ndondo social, tal como vivida
cotidianamente pelos membros da sociedade. Ess& fde conhecimento, segundo
Bourdieu, excluiria do seu campo de investigacadmuastdo das condicbes de
possibilidade dessa experiéncia subjetiva. Desciam as acles e interacdes
sociais, mas ndo se questionaria a respeito dadicéas objetivas que poderiam
explicar o curso dessas intera¢de® problema dessa forma de conhecimento, segundo
Bourdieu, néo seria apenas seu escopo limitadtpalke ela ndo atingir as bases sociais
gue supostamente condicionariam as experiénciisggamas, sobretudo, o fato de ela
contribuir para uma concepc¢édo iluséria do munddasoque confere aos sujeitos
excessiva autonomia e consciéncia na conducacadeagoes e interacdes. As escolhas,
as percepcoes, as apreciacoes, as falas, os gestugies e as interacdes ndo deveriam,
sob o risco de se construir uma concepc¢éo engaloosaindo social, ser analisados em
si mesmos, de forma independente em relacdo astueal objetivas que o0s

constituer®.

Em contraposicdo ao subjetivismo, o conhecimenjetiolsta caracterizar-se-ia
pela ruptura que promove em relagédo a experiénbijgteva imediata. Essa experiéncia
seria entendida como estruturada por relagOesidgetue ultrapassam o plano da
consciéncia e intencionalidade individuais. Porlado, coerente com suas criticas ao
subjetivismo, Bourdieu considera legitima e neaes®ssa ruptura com a experiéncia
imediata promovida pelo objetivismo. Ela seria andigdo primeira para um

conhecimento cientifico do mundo social. Seria sg&go investigar as estruturas

2 Essas criticas de Bourdieu, na verdade, véo aéncatrentes estritamente fenomenolégicas e atingem
um conjunto mais amplo de teorias — rotuladas gder de subjetivistas — incluindo-se, muito
especialmente, as teorias da escolha racional.

%3 Essa recusa e essa critica enérgica as correm@sénologicas, ou mais amplamente, subjetivistas é
apresentada de maneira clara por Bourdieu ndo spentexto acima citado, mas é algo que perpassa -
de forma bastante coerente - o conjunto de sua Whta acompanhar, especialmente, as criticas &ue s
dirigidas a Sartre eire sens pratiqué 1980 )
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sociais que organizam, que estruturam a experi@&uodigetiva; inclusive para escapar a
concepcao - do senso comum e, em algum grau, tand®mertas abordagens
cientificas que enfatizam a dimensao racional dopmstamento humano - de que os
individuos séo seres autbnomos e plenamente catexigo sentido de suas agdes. Por
outro lado, no entanto, o objetivismo implicariartog riscos bastante sérios.
Fundamentalmente, Bourdieu mostra-se preocupadoacdificuldade do objetivismo
de construir uma teoria da pratica, ou seja, dé@xEromo se da a articulagao entre os
planos da estrutura e da acdo. O objetivismo temderonceber a pratica apenas como
execucao de regras estruturais dadas, sem investigegbocesso concreto por meio do
qual essas regras sdo produzidas e reproduzidemidamenté’. Essa concepcéo
parcial, que reconheceria as propriedades estniagrala estrutura, sem, no entanto,
analisar os processos de estruturacdo, de opedacéstrutura no interior das proprias
praticas sociais, conduziria a tendéncia de sestdp@mr e reificar a construcdo
cientifica da estrutura social. O objetivismo tetal@ descrever as regularidades que
estruturam um espaco social e a supor que o0s aaijeltedecem as regras dessa
estruturacdo, sem demonstrar como essas regraftajeoperam na pratica como
principios estruturantes das acdes e representdgéesijeitos e sdo reproduzidas nesse
processo. Em poucas palavras, o conhecimento wvbfjatndo forneceria instrumentos
conceituais adequados para se compreender a medag® estrutura e pratica. A
pratica seria apresentada como uma decorréncia,dinecanica, da estrutura, tal como
definida pelo socidlogo. Os mecanismos ou procasses/enientes nessa passagem da

estrutura para a pratica ndo seriam explicitados.

O terceiro tipo de conhecimento, chamado praxiclgié apresentado e
defendido, entéo, por Bourdieu como uma alternata@az de solucionar os problemas
decorrentes do subjetivismo e do objetivismo. Nombs do autor (1983, p. 47), esse
tipo de conhecimento “tem como objeto ndo somendestema das relagbes objetivas
que o modo de conhecimento objetivista constros aabém as relacdes dialéticas
entre essas estruturas e as disposicoes estrigunadaquais elas se atualizam e que

tendem a reproduzi-las”. O conhecimento praxioldgiéo se restringiria a identificar

4 Ver as criticas dirigidas a Lévy-Strauss leersens pratiquél980).
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estruturas objetivas externas aos individuos,aaloco faz o objetivismo, mas buscaria
investigar como essas estruturas se encontranioitadas nos sujeitos, constituindo
um conjunto estavel de disposicfes estruturadaspguesua vez, estruturam as praticas
e as representacdes das préticas. Essa forma tlectoento apreenderia, entdo, a
propria articulagcdo entre os planos da acdo oupd#fcas subjetivas e o plano das
estruturas, ou, como repetidamente diz o autotagap processo de “interiorizacédo da

exterioridade e de exteriorizacdo da interioridade”

Sinteticamente, a questdo fundamental de Bourdieon® entender o carater
estruturado das praticas sociais sem cair, por amo,|na concepgdo subjetivista
segundo a qual essas praticas seriam organizad&noma, consciente e
deliberadamente pelos sujeitos sociais, e, polopuia perspectiva objetivista que as
reduziria a execugao mecanica de estruturas esternaificadas. Para resolver essa
questdo, o autor afirma (1983, p. 60) que serix€ssario e suficiente ir do opus
operatum ao modus operandi, da regularidade d&tatsu da estrutura algébrica ao
principio de producdo dessa ordem observada”. Ae gefcipio de producéo,
incorporado nos proprios sujeitos, Bourdieu denamihabitus”, entendido como
sistema de disposi¢cfes duraveis estruturadas deécacom o meio social dos sujeitos e
gue seriam “predispostas a funcionar como estst@struturantes, isto €, como
principio gerador e estruturador das praticas erglagsentacdes” (p. 61). O conceito
de habitus seria, assim, a ponte, a mediacéo anttdmensdes objetiva e subjetiva do
mundo social, ou, simplesmente, entre a estrutararéatica. O argumento de Bourdieu
€ 0 de que a estruturacdo das praticas sociaisén@éim processo que se faca
mecanicamente, de fora para dentro, de acordo soooradicdes objetivas presentes
num determinado espaco ou situacdo social. Naa, sgor outro lado, um processo
conduzido de forma autdbnoma, consciente e delibepaibs sujeitos individuais. As
praticas sociais seriam estruturadas, isto é, api@sam propriedades tipicas da
posicdo social de quem as produz, porque a préphgtividade dos individuos, sua
forma de perceber e apreciar o0 mundo, suas prefasgrseus gostos, suas aspiracdes

estariam previamente estruturados em relacédo acentorda acao.
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O argumento de Bourdieu é o de que cada sujeitduegdo de sua posicao na
estrutura social - definida em termos estaticofjme e peso relativo dos diferentes
capitais possuidos (econdémico, cultural, simbokcsocial), e dinamicos, trajetéria
social ascendente ou declinante - vivenciaria uéng saracteristica de experiéncias
que estruturariam internamente sua subjetividagiestituindo uma espécie de “matriz
de percepcdes e apreciacbes” que orientaria, @strist, suas acdes em todas as
situacOes subsequentes. Essa matriz, ou sejajtadatfio corresponderia, no entanto -
enfatiza Bourdieu - a um conjunto inflexivel de reeyde comportamento a serem
indefinidamente seguidas pelo sujeito, mas, diteraente disso, constituiria um
“principio gerador duravelmente armado de impraysa regradas” (1983, p.65). O
habitus seria formado por um sistema de disposigigais que precisariam ser

adaptadas pelo sujeito a cada conjuntura esped#diegao.

Bourdieu realga essa dimenséo flexivel do habdugpje ele chama de relacdo
dialética ou ndo-mecénica do habitus com a sityaag@tes de mais nada, como forma
de evitar uma recaida no objetivismo. O autor iesggue o habitus seria fruto da
incorporacao da estrutura e da posi¢cao social igerorno interior do proprio sujeito.
Essa estrutura incorporada seria colocada em agA@ntanto, ou seja, passaria a
estruturar as acoes e representacoes dos sugiiasiuacdes que diferem, em alguma
medida, daquelas nas quais o habitus foi formadosufgito precisaria, entéo,
necessariamente, ajustar suas disposicfes dui@aeisa acdo, seu habitus, formado

numa estrutura social anterior, a conjuntura caaare qual ele age.

E importante, entdo, observar que o conceito déusatlesempenha, na obra de
Bourdieu, o papel de elo articulador entre trésedisdes fundamentais de analise: a
estrutura das posicdes objetivas, a subjetividadardlividuos e as situacdes concretas
de agdo. E por meio dele que Bourdieu acreditaraupes inconvenientes do
subjetivismo e do objetivismo. A posicdo de cadgitu na estrutura das relagoes
objetivas propiciaria um conjunto de vivénciasd@isi que tenderiam a consolidar-se na
forma de um habitus adequado a sua posicao sbsee. habitus, por sua vez, faria com
que esse sujeito agisse nas mais diversas situgapdess, ndo como um individuo

qualquer, mas como um membro tipico de um grupclasse social que ocupa uma
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posicdo determinada na estrutura social. Ao agisaldorma, finalmente, o sujeito
colaboraria, sem sabé-lo, para reproduzir as prdades do seu grupo social de origem

e a propria estrutura das posicdes sociais naetpi&di formado.

Assim, o conceito de habitus permite a Bourdieuesuiar a existéncia de uma
estrutura social objetiva, baseada em multiplaacéels de luta e dominagdo entre
grupos e classes sociais - das quais 0s sujeitbipam e para cuja perpetuacao
colaboram por meio de suas acdes cotidianas, sertegbham plena consciéncia disso -
sem necessitar sustentar a existéncia de qualeleetagismo ou finalismo consciente
de natureza individual ou coletiva. A conviccdoBRtirdieu é a de que as ac¢des dos
sujeitos tém um sentido objetivo que |hes escajes &em como membros de uma
classe, mesmo quando ndo possuem consciéncia dita@ exercem o poder e a
dominacdo econbmica e, sobretudo, simbodlica, fregi@ente, de modo nao
intencional. As marcas de sua posicao social, mddbds que a distinguem e que a
situam na hierarquia das posi¢des sociais, adégitia de acdo e de reproducédo que lhe
sao tipicas, as crencas, 0s gostos, as preferéogas caracterizam, em resumo, as
propriedades correspondentes a uma posicao sepatifica sdo incorporadas pelos
sujeitos, tornando-se parte da sua propria naturkzacdo de cada sujeito tenderia,
assim, a refletir e a atualizar as marcas de ssiggmsocial e as distingdes estruturais
que a definem, ndo, em primeiro lugar, por umaagsiia deliberada de distingdo e/ou
de dominacdo, mas, principalmente, porque essasamae tornaram parte constitutiva
de sua corporeidade e de sua subjetivitfad¥s sujeitos ndo precisariam, portanto, ter
uma visao de conjunto da estrutura social e umemntento pleno das consequéncias
objetivas de suas acdes, particularmente, no sedtdperpetuacdo das relacdes de
dominacéo, para deliberadamente decidirem ou régirade acordo com sua posi¢cao
social. Eles simplesmente agiriam de acordo conueo aprenderam ao longo de sua
socializagdo no interior de uma posicao social gfipa e, dessa forma, nos termos de
Bourdieu, conferiiam as suas acdes um sentidotiebjgue ultrapassa o sentido

subjetivo diretamente percebido e intencionado.

% Bourdieu ndo nega a existéncia de uma margem miciéncia e deliberacdo na acdo humana, mas
acredita que ela é secundaria (p. ex. 1983, p. 61).
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2.1.1 As multiplas fungdes do conceito de habitus n 0 esquema
tedrico de Bourdieu

Como foi discutido na secdo anterior, 0 conceitohdeitus ocupa posicao
central na resposta formulada por Bourdieu ao proalda articulagdo conceitual entre
estrutura e acdo. Nesta parte do texto, buscamdsstacar certas qualidades heuristicas

proprias ao conceito de habitus que, acreditaiséficam sua adoc&o por Bourdieu.

N&o é sem razao que Bourdieu reserva um papelestachdo ao conceito de
habitus no interior do seu modelo tedrico. Essecebm lhe permite apresentar, de
forma sintética, suas principais teses sobre aeBuibjade humana e sobre a relacdo
entre estruturas sociais e acao. Analiticamenpmssivel discernir quatro dessas teses

ou proposicoes.

Em primeiro lugar, a proposicdo de que os sujeitde agem de forma
autbnoma, baseados em objetivos e numa percepcadudgdo definidos de modo
idiossincratico, mas, ao contrario, orientam-se adgerdo com sua localizagcdo na
estrutura social. Essa primeira proposicédo é furddah como forma de ruptura com
qualquer teoria individualista - subjetivista, conatula Bourdieu - que queira explicar
a acdo a partir dos proprios sujeitos ou, no maxidw jogo e da interacdo entre
sujeitos, sem reconhecer a importancia das esigifaciais como determinantes dessas

acOes e dessas interacoes.

Em segundo lugar, a proposicdo de que as estrutoais ndo se limitam a
influenciar os individuos de fora para dentro, nsa® internalizadas, passando a
constituir a propria natureza dos sujeitos, seudasi@e percepcdo, apreciacdo e agao
nas situacdes. Essa segunda proposicéo permiterdi®oromper com as versdes mais
grosseiras do coletivismo obijetivista, que recoahiam apenas a dimensao externa e
coercitiva do social, negligenciando o fato de gaendividuos tendem, a medida que
sdo socializados num determinado meio social, aequespontaneamente, agir de

acordo com o que € esperado para sujeitos pertescesse meio.

Em terceiro lugar, a tese de que a influéncia dasiteras sociais sobre a acao
dos sujeitos ndo é algo que precise realizar-seénc@amente e no momento exato da

acdo. Uma vez que um certo habitus é constituldgassa a orientar o comportamento
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do sujeito de modo duradouro, ao longo do temp@s mais diversas conjunturas.
Mesmo que as condi¢cOes atuais da acao sejam désrdaquelas nas quais o habitus
foi formado, o sujeito tenderd, em linhas geraiseguir o mesmo habittfs Esta
terceira tese permite a Bourdieu, em primeiro lugenter a distingdo entre estrutura e
situagao, evitando, assim, a tentacao coletivista&ahceber a acdo dos sujeitos, em
situacOes especificas, como algo continua e insdeaite subsumido, determinado,
pelas estruturas sociais. A influéncia da estrutsecial ndo se realizaria,
preponderantemente, no momento exato da acadoantasprmente, pela incorporacao,
pelo sujeito, de um habitus especifico. Esta tegenipe, ainda, reconhecer que 0s
sujeitos nem sempre agem da forma socialmente atEquada. Eles podem estar
orientando-se por um habitus formado e incorpoeadaondi¢cdes estruturais diferentes

das atuais e que seja, portanto, de certa formdequado.

Em quarto lugar, e intimamente associada a tesgi@ntesta a proposicédo de
que os individuos ndo seguem as estruturas sadaiforma mecanica. Eles nao
obedecem a um conjunto fixo de normas sociais, BE@gontrario, guiam-se por um
certo “senso ou sentido inconsciente do jogo” dpes permite adaptar constantemente,
de modo flexivel, suas a¢des as diversas situaE8estese, por um lado, assim como a
anterior, marca um afastamento em relacdo ao deismo e a0 mecanicismo estreito.
Por outro lado, permite, também, romper com qualtpaia que privilegie a dimenséo
consciente do agir humano. Se, por um lado, o$t@sijBado seguiriam mecanicamente
regras sociais rigidas, por outro, também, ndmaduziriam de um modo plenamente
consciente, refletindo e escolhendo, com distarsioe por meio de critérios claros e
objetivos, entre as varias alternativas de acaer®itemente disso, para Bourdieu, 0s
sujeitos orientam-se, basicamente, por um conhetonpatico, ndo-verbalizado e néo-

sistematico, sobre como agir em cada situEcéo

% Bourdieu utiliza freqiientemente o termhisteresi$ para referir-se a essa tendéncia do habitus de
permanecer, de modo mais ou menos inercial, amldadistéria de vida dos individuos.

" Para Bourdieu, o habitus, como conjunto de par@s@or meio dos quais cada sujeito conduziria suas
acles, ndo seria apreendido conscientemente pelpsigs sujeitos, permanecendo, portanto, apenas
Como consciéncia ou senso pratico, pelo simplesdatque, ao ser internalizado, ele passa a aginstit
prépria natureza dos individuos, algo, portantcsspel de ser abordado apenas por um dificil, e
normalmente ndo-desejado, trabalho de auto-reflgxdex. 1983, p 65).
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De forma resumida, € possivel afirmar que o cooat habitus apresenta duas
vantagens basicas do ponto de vista do projetactede Bourdieu. Em primeiro lugar,
ele permite que se rejeite claramente o subjetivisraua concepcao da acdo como algo
conduzido autonomamente pelos sujeitos e que smegfinversamente, o carater
socialmente estruturado da acao individual. Em rs#gulugar, ele possibilita a
resolucdo dos dois principais problemas identifisaghor Bourdieu nas correntes
estruturalistas, taxadas por ele de objetivistamegiro, o problema da hipostasiacéo ou
substancializacdo das estruturas sociais, ou adgndéncia de se tomar como real e
atuante o modelo te6rico que o analista constréiestautura social, sem que se
demonstre que os individuos, de fato, guiam-se gigo préximo a esse modelo;
segundo, o problema do determinismo e do mecaricige se pensar que 0S sujeitos
sdo diretamente conduzidos, em todas as situag@®esum conjunto rigidamente

predefinido de normas sociais.

O problema da hipostasiacao seria resolvido a raaglieé se passaria, para usar
termos caros a Bourdieu, doodus operatunpara omodus operandgiou seja, da
descricdo da estrutura social como uma realidatlErrexao sujeito para a analise da
estrutura como sistema interiorizado de disposi@g#situradas, capaz de funcionar
como um principio estruturador das préticas indigid. De forma bem simples,
superar-se-ia o problema da hipostasiacdo a mediela estrutura social seria tomada
na sua forma incorporada. Ela deixaria, assim, eteuma abstracdo tedrica que se
contrapde artificialmente aos sujeitos e passasir anvestigada como algo interno aos
proprios sujeitos, mais concretamente, seus moelpeitepcdo, apreciacao e acao.

Essa solucédo dada ao problema da hipostasiac&irdtuea social ndo pode ser
confundida, no entanto, e Bourdieu insiste nesagopcom um retorno ao subjetivismo
e, particularmente, as correntes fenomenologicasrgstringiriam suas investigacdes
ao mundo tal como vivido cotidianamente pelos tagei Na verdade, Bourdieu
manteria seu interesse pela analise das estruthjetsvas que condicionam, como algo
externo, as acdes praticas dos sujeitos. Apena&scantaria a essas analises o interesse
pelas estruturas estruturadas, ou seja, pelo sistden disposi¢cées socialmente
incorporado pelos sujeitos.
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O segundo grande problema identificado por Bourdieas abordagens
estruturalistas ou, de forma mais geral, no obgtie, e que poderia ser superado pelo
uso do conceito de habitus seria 0 do determinesm@canicismo. Esse problema seria
superado na medida em que se afirma que 0 quej@suncorporam nao seriam
regras fixas, mas um sentido do jogo, um princigi@rador de improvisacdes. A
pratica dos sujeitos ndo seria pensada “como uragdoe mecanica, diretamente
determinada pelas condi¢cdes antecedentes e in&itamedutivel ao funcionamento
mecanico de esquemas preestabelecidos, “modelasinas” ou papéis” (1983, p. 64).
Os sujeitos ndo estariam condenados a seguir ufuntondeterminado de regras
internalizadas. Diferentemente disso, 0 que ositegjeseguiriam, na perspectiva de
Bourdieu, seria um sistema de disposi¢oes, indiesictendéncias ou propensdes - um

habitus - que os guiaria, de modo flexivel, na cgad de suas acdes.

Uma vez que os dois principais problemas da petispeestruturalista ou
objetivista - a hipostasiacao e o determinismo metsa - s&o teoricamente superados
por meio do conceito de habitus, Bourdieu fica emdazdes de inaugurar uma nova
abordagem macrossociolégica, que, embora bem padaorestruturalismo, apresenta-
se depurada de seus dois inconvenientes princiBaisidieu passa a poder falar de
estrutura social, de posi¢ao estrutural e mesnwagse social, sem que isso signifique
uma hipostasiacédo, uma deducao indevida da reel@aartir do modelo tedrico. Esses
conceitos passam a poder ser legitimamente utiza@lmedida que eles ultrapassam
sua condicdo de simples construcfes tedricas, e fwema reificadas, e passam a
referir-se a estruturas estruturadas, que se sypdpiricamente incorporadas pelos
sujeitos. O conceito de classe social, por exengaloha sua legitimidade a medida que
€ remetido a uma dimensédo da realidade que existentro dos préprios sujeitos, o
habitus de classe. Deixa-se, entdo, de falar dealnsteacéo tedrica, que talvez somente
exista como um artificio conceitual, para se faaralgo, um sistema de disposic¢ées,

que, acredita-se, conduz concretamente os suggiicsia vida diarfd

% poder-se-ia criticar Bourdieu afirmando que o tusbbu as estruturas estruturadas também seriam,
assim como as estruturas objetivas, uma constteféiica nao-acessivel diretamente no plano empirico

Heran (1987, p. 394) observa que a nocao de habitusa “abstracdo substantivada” como inUmeras
outras utilizadas pela Sociologia.

Criticas semelhantes séo feitas por Alexander (2000
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Além disso, Bourdieu passa a poder referir-se a @é@e de conceitos
macrossociolégicos, sem poder ser acusado de deigtanA acdo pratica dos sujeitos,
na perspectiva de Bourdieu, deixa de ser entendmao simples execucdo dos
parametros estruturais. A estrutura social ndo wnd diretamente a acdo. Os
membros de uma classe social, por exemplo, naocamgisegundo um conjunto
minuciosamente predefinido de regras de comportanmmue lhes seria caracteristico.
O que eles compartilhariam seria apenas um messten® de disposicdes, de
tendéncias, um modo semelhante de perceber e raealisituacbes e, assim, de
engendrar praticas. Esse sistema de disposicaaisidiando determinaria, no entanto,
de forma rigida, mecéanica, as acdes concretas apse membro da classe realiza em
cada situacdo. A acdo especifica a ser realizadeadan momento seria definida pelo
que Bourdieu (1983, p. 65) chama de “relacdo de@éentre uma situacdo e um
habitus”.

O conceito de habitus permite a Bourdieu, portasg@senvolver uma explicagao
estruturalista da acao individual, ou seja, expla&acdo como resultando da posicao
dos sujeitos na estrutura social, sem que issdfigigm reduzir a acdo a execucao
mecanica de um modelo de estrutura teoricamentstrodtio. Em primeiro lugar, a
estrutura deixa de ser tomada apenas como algmext®ntraposto artificialmente em
relacdo a experiéncia subjetiva dos agentes, eapasser tomada na sua forma
incorporada, como estrutura estruturada que, cowdumoperandi, tende a estruturar
as acgles dos sujeitos. Em segundo lugar, essauestdo das acdes ndo é concebida
como algo que se efetue de forma mecanica, infééxivas, ao contrario, como fruto de

uma relacéo dialética entre o habitus e cada situac

A maior vantagem do conceito de habitus, do pomto/idta de Bourdieu, no
entanto, talvez seja o fato de que esse conceko plrmite compreender o
funcionamento macroestrutural da sociedade, péatoente os processos de
dominacao social, sem precisar supor que essdgte@icionalmente constituidos, seja
pelos individuos isolados, seja pelos grupos. @catuo de Bourdieu compde-se, na
verdade, de duas partes. Em primeiro lugar, afgqueos sujeitos agem de acordo com
0 habitus herdado do seu grupo social. Os sujpgosebem os elementos envolvidos
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nas situagdes, estabelecem seus objetivos priositér selecionam as estratégias a
serem utilizadas em cada acdo, sempre, de acordosea sistema de disposicoes
socialmente estruturado. Em outros termos, issmifeig que 0S sujeitos nao
escolheriam seus cursos de agcdo de uma forma eoteuvente calculada,
considerando racionalmente os custos e benefieiamada possibilidade alternativa de
acdo, mas que, inversamente, tenderiam a seguimados de comportamento
caracteristicos do seu grupo de origem. No entantd, se chega a segunda parte do
raciocinio, apesar de ndo terem sido conscientgrategicamente selecionados, mas
sim, socialmente configurados, os cursos de ac@tados pelos sujeitos seriam,
objetivamente, os mais adequados. A acdo dos abodegduais apresentaria um
sentido estratégico, uma adequacao em relacamdg;Ges objetivas, que ultrapassaria
imensamente o sentido conscientemente atribuids eijeitos as suas proprias acoes.
Primeiro, os sujeitos tenderiam a selecionar olgsti considerados razoaveis,
adequados as possibilidades objetivas de realizaggdando, tenderiam a manipular os
meios disponiveis para a ac¢do, recursos materiaisingolicos, da forma
estrategicamente mais pertinente para sujeitoslizadas na sua posicdo social;
terceiro, agiriam da forma que mais contribui paraanutencao e legitimacdo da
estrutura de dominagé&o social, basicamente, reeldita reforcando constantemente os

processos de distincdo e hierarquizacao social.

Essa, aparentemente paradoxal, racionalidade n@&mieate ou intencional da
acag® individual seria explicada por Bourdieu, pelo fak® o habitus de cada grupo
social ser fruto de um processo historico de adggualo grupo as possibilidades e
necessidades proprias a sua condicdo objetiva d€moia. A idéia € que, pelo
acumulo historico de experiéncias de éxito e deafso, 0S grupos sociais iriam
constituindo um conhecimento pratico relativo ace g possivel ou ndo de ser
alcancado pelos seus membros dentro da realidag® soncreta na qual eles agem e
sobre as formas mais adequadas de fazé-lo. Daolsi@@p do grupo no espaco social e,
portanto, de acordo com o volume e os tipos detaiadiecondémico, social, cultural e

simbdlico ) possuidos por seus membros, certaatégias de acdo seriam mais seguras

29 Alexander (2000) desenvolve uma longa critica gdnode estratégia inconsciente utilizada por
Bourdieu.
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e rentaveis, e outras seriam mais arriscadas. MNapgmiva de Bourdieu, ao longo do
tempo, as melhores estratégias acabariam por st&dad pelos grupos e seriam, entao,

incorporadas pelos sujeitos como parte do seudsabit

Servindo-se do conceito de habitus, Bourdieu atzgubder explicar, portanto,
sem precisar recorrer a qualquer teleologia contxigle natureza individual ou
coletiva, o fato de a acdo dos sujeitos ser, viaedga, adequada em relacdo as
condicBes macroestruturais nas quais ela ocomeaes, especificamente, o fato de os
sujeitos tenderem a agir de acordo com o que divdnjgente mais viavel para sujeitos
com sua localizacdo soclal Bourdieu observa que 0s sujeitos agem como se
possuissem uma Vvisdo panoramica da estrutura ,saoia consciéncia clara de sua
localizacdo no interior dessa e um conhecimentxigwerelativo aos limites e
possibilidades abertos para individuos com suditac#io social. Os sujeitos tenderiam
a escolher os objetivos mais viaveis, a utilizarsseecursos materiais e simbdlicos da
forma mais eficiente, a sustentar as ideologias rmdequadas aos interesses do seu
grupo social e a participar cotidianamente de t@daatividades praticas por meio das
quais se produzem e se reproduzem as demarcabiEsmguias sociais, sem ter plena

consciéncia do que estao fazendo.

Bourdieu refere-se, portanto, precisamente, a uotegso de ajustamento
estratégico das acbes as condicOes objetivas s ejas se realizam. Esse processo
faria com que os sujeitos, de fato, tendessem se@eir os objetivos mais viaveis e a
escolher as estratégias objetivamente mais adesjuddda a sua posi¢cado social. O
original na perspectiva de Bourdieu, e que o disinclaramente dos tedricos da
escolha racional, seria o fato de que esse ajustam@io seria realizado pelos
individuos, no momento da acgéo, por meio de unut@élmonsciente. Ele seria realizado
historicamente pelo grupo, pelo conjunto dos imtlies que ocuparam, ao longo do
tempo, essa posicdo social, e seria acumulado cmmbecimento pratico a ser

incorporado na forma do habitus.

%0 0O processo de escolha do curso superior e, maisciisamente, o fendmeno da auto-selecéo
representaria um caso tipico no qual ocorre umquedio antecipada, supostamente nao-intenciorsal, da
expectativas e das acbes em relacdo ao que évahjetite vidvel. Como veremos, é exatamente nesta
perspectiva que esse processo pode, em princgsiopmpreendido por meio do conceito de habitus.
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Essa idéia de um ajustamento estratégico as cawmdietivas que se realiza
de forma n&o-consciente e ndo-deliberada e queuseuda como conhecimento pratico
incorporado (habitus) é fundamental para Bourdiaunedida em que permite explicar
o funcionamento ideoldgico dos sistemas simboélgsya precisar recorrer as chamadas
teses conspiratorias, ou seja, a idéia de quepassentacdes e valores dos grupos sao
deliberadamente ajustados para atender, de forssamdilada, seja a necessidade de
resignacao, no caso dos grupos dominados, sejgeaesse de legitimacao, no caso dos
dominantes. Diferentemente disso, na perspectivaBoerdieu, a adequacdo das
construcdes simbdlicas de cada grupo social, dssmmedos de percep¢do e apreciacao,
dos seus principios éticos, estéticos e religiesoselacdo aos interesses ideoldgicos de
resignacao e legitimacao seria realizada, histmecde, por meio de um ajustamento
progressivo e nao-deliberado dessas construcdesecasssidades e possibilidades
objetivas de cada grupo. O argumento de um ajustanméo-deliberado dos grupos em
relacdo as suas condi¢des objetivas de vida ecassidades, possibilidades e interesses
a elas vinculados permite a Bourdieu falar de olgste estratégias de classe, de usos
ideoldgicos dos sistemas simbdlicos, de luta pstirdido (classificacdo) e dominacéo,
sem que seja necessario adotar, seja a ilusdoidudiista, que conceberia os
individuos como participando consciente e delibemaehte desses processos, seja a
coletivista, que conceberia 0s grupos ou classasaisocomo completamente

organizados e decididos.

Resumidamente, por meio do conceito de habitusydd®w consegue construir
uma abordagem macrossociolégica renovada, que sesdapdeterminismo e do
mecanicismo, e que dispensa qualquer teleologiacemte de natureza individual ou
coletiva. A estrutura social funcionaria indepertderente de qualquer planejamento

consciente dos individuos ou dos grupos sociais.

2.1.2 O conceito de habitus aplicado ao processo@gcolha do curso

superior

Como foi discutido no capitulo anterior, as pesaglisobre 0 processo de
escolha do curso superior (por exemplo, Hodkins&parkes, 1997, Badlt alii, 2001,
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Reayet alii, 2001) mostram que essa decisdo ndo é tomada deranghenamente
racional, ou seja, por meio de um calculo conseigus custos e beneficios de cada
uma das alternativas; que as informacdes utilizpetss individuos sdo normalmente
limitadas e mesmo incorretas; e que os objetivasegeidos por meio dos estudos
superiores ndo sao fixos, mas, ao contrario, podmmar de acordo com o grupo de
origem (pode-se priorizar, alternativamente, orreidinanceiro, a comodidade de se
estudar proximo do lugar de residéncia, o bem-@siapbldgico de se estar junto de sua

comunidade étnica, no caso dos grupos étnicos iéros, etc.).

Tendo em vista os resultados dessas pesquisasnentpu-se, nesse mesmo
capitulo, que as teorias da escolha racional aferaem modelo artificial e limitado de
explicacdo do processo de escolha do curso supé@ianodelo seria artificial no
sentido de que ele se distanciaria muito do moawocos individuos efetivamente se
comportam nessa situacao de escolha. Ele sem@iepaximo, como um tipo ideal em
relagdo ao qual seriam comparados os casos reaied@o seria, além disso, limitado,
na medida em que se mostraria incapaz de expliocagem social das informacdes (ou
mais amplamente, das crencas ou representacoes3 ereferéncias envolvidas no
processo de escolha. Informacgdes e preferénciasstymadas como um dado do qual
se parte.

Em comparacao com as teorias da escolha raciopaksvel dizer que a teoria
de Bourdieu e, especialmente, o conceito de habferecem uma alternativa menos
artificial e menos limitada de explicagcdo do precede escolha do curso superior. A
alternativa seria menos artificial na medida em gée supde que os atores ajam de
maneira plenamente consciente e nem que elesentilzma grande quantidade de
informacé&o objetivamente valida. Como foi visto daas sec¢des anteriores, a teoria de
Bourdieu enfatiza que os atores agem a partir deanso pratico, de um conhecimento
tacito sobre as regras do jogo. Essa concepcadode@esenta, sem davida, maior
consonancia com os resultados apontados pelasiggsgobre o processo de escolha
do curso superior. Em primeiro lugar, como foi @jsis atores ndo escolhem seu curso
superior a partir do conjunto de todas as alterastiobjetivamente presentes no
contexto da escolha, mas a partir de um campo dsiy@s socialmente construido.
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Boa parte das opg¢bes disponiveis ndo chegam nemmanasser consideradas, sao
automaticamente descartadas pelos individuos sens&ja preciso refletir sobre suas
vantagens e desvantagens. Em segundo lugar, ddaugsne a qualidade da informacéao
utilizada nesse processo de escolha séo limitAdasde regra, os individuos ndo se
guiam por um conhecimento objetivamente valido esa@w oportunidades disponiveis
no sistema universitario, mas por percepcoes, asecagepresentacdes mais ou menos
precarias, adquiridas no seu meio social de origesse uso limitado e socialmente
condicionado das informacdes também parece sercguaipativel com o conceito de

habitus do que com as teorias da escolha racional.

Além de menos artificial, a explicacdo para o pssoede escolha do curso
superior sugerida pela teoria de Bourdieu pode cemsiderada, também, menos
limitada. Esta teoria nos permite ndo apenas desceeprocesso de escolha de forma
mais compativel com o que é observado empiricamaras, mais do que isso, permite-
nos identificar as origens sociais do comportamertiwvidual. Se as teorias da escolha
racional deixavam sem resposta o problema dasnsrigas crencas e preferéncias
individuais, Bourdieu, ao contrario, responde dingtnte a esse problema. As crencas e
preferéncias seriam definidas em fungdo da origewialk dos individuos. A
subjetividade dos sujeitos seria algo socialmemsteuteirado - no sentido de estar
configurado de acordo com a posicdo social espacicupada originalmente pelo
sujeito na estrutura social - e suas percepcoesciapdes e acOes refletiiam essa
estruturagcdo interna, ou seja, apresentariam eaistctas que indicam a vinculagao
com determinada posi¢éo social. O modo como detewi ator escolhe seu curso
superior, as crencgas, os valores, 0s objetivostpieobiliza nessa escolha, tudo seria
definido a partir do seu habitus, e este, por &za nefletiria a posicéo social de origem

do ator.

Aplicado ao problema da escolha do curso supecdoconceito de habitus
permite, entdo, antes de mais nada, evitar os wvecoentes das abordagens
subjetivistas, entre as quais, em alguma medidandra-se a da escolha racional. Uma
abordagem subjetivista do processo de escolha dm @uperior consistiria, por um
lado, em tomar as preferéncias, as aspiracoesgpassentacdes de si mesmo e da
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situacdo envolvidas nesse processo como elemeefosdds de maneira mais ou

menos autbnoma pelos atores individuais. Consistmiém disso, em acentuar a
capacidade desses mesmos atores de calcularendistamciamento e objetividade, as
vantagens e desvantagem de cada uma das altesrdispaniveis no campo do ensino
superior. Por meio do conceito de habitus, tornpessivel acentuar, exatamente, o
contrario: as percepc¢oes, 0s gostos, as prefesfagialvidas seriam formados a partir
das condi¢cOes sociais de existéncia nas quaisiwvidad foi socializado. Da mesma

forma, a intensidade e a qualidade do seu investonescolar dependeriam da sua

posicdo social de origem.

Em relacdo a esse ultimo ponto, Bourdieu (1998lsenta que cada grupo
social, em funcao de sua posicdo no espaco soethifla pelo volume e estrutura do
capital e trajetdria ascendente ou descendenteyupobjetivamente um interesse maior
ou menor no investimento escolar. Esse interedseigselacionado a probabilidade
real de sucesso (ligada ao capital cultural e au#icpela experiéncia mais ou menos
bem sucedida de outros individuos da mesma categodial), aos custos e riscos do
investimento (variaveis em funcdo do volume towlcdpital e da existéncia de um
capital econdmico e social capaz de criar alteragtho caso de fracasso) e, finalmente,
ao beneficio (variavel conforme a reproducdo oeras®o social do grupo dependam,
em maior ou menor grau, do sucesso escolar dosrsubros). Correspondendo a esse
interesse diferenciado no investimento escolarsdéeam estratégias objetivamente
mais ou menos adequadas a cada posi¢cado sociataf@site, estratégias de alto ou
baixo investimento escolar e de carater mais owomensado (estratégias de “rentier”
versus estratégias de “especuladd?) Bourdieu observa que, pelo processo nao-
deliberado e ndo-consciente de adequacao do canparto as condi¢des objetivas de
existéncia, ja discutido nas secfes anterioresstaatégias mais adequadas tenderiam,
efetivamente, a ser adotadas pelos grupos sodargjo incorporadas pelos seus

membros na forma do habitus.

A adequacdo reiteradamente observada pelas pesqdes investimentos

escolares em relacdo as oportunidades objetivaser@ assim, fruto de um célculo

31 Uma discussao mais detalhada sobre a relacdogenpes sociais e estratégias educativas foi ésita
Nogueira e Nogueira, 2002. Ver também: Nogueir@819
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racional dos atores individuais. Ela resultariaimi@orporacéo, pelos atores, de um
habitus objetivamente adequado as condi¢cfes sa@aiguais eles foram socializados.
O comportamento dos atores seria 0 mais adequatgueae&ue as condicdes nas quais
eles agem correspondessem aproximadamente aquelss quais eles foram
socializados.

Nesses casos, 0s atores tenderiam, em primeiro, lagselecionar objetivos
escolares considerados razoaveis, adequados dsilfiEstes objetivas de realizacdo. E
a chamada “causalidade do provavel”. desconsidemimpossivel e deseja-se 0 mais
provavel. Os individuos tenderiam, ainda, a utiliaa meios disponiveis para a acao,
recursos materiais e simbdlicos, da forma objetevater mais adequada. A deciséo entre
um maior ou menor investimento econémico ou cultnoaprocesso de escolarizacao,
por exemplo, seria tomada em funcao do volumeesttatura do capital e da trajetoria
do grupo social de origem. Finalmente, os individei@s familias tenderiam, sem terem
plena consciéncia disso, a utilizar o investimezgoolar da forma mais adequada aos
interesses de reproducdo do status social do gAimscola seria inconscientemente
utilizada como instrumento de distincdo, de (regifecacdo ou de reconversao do

patriménio familiar (Bourdieu, 1998c).

No que concerne, especificamente, ao problemaatdhesdo curso superior, o
conceito de habitus permitiria, entdo, em primdiigar, explicar o processo de
delimitacdo do campo dos possiveis reiteradamegmbatado pelas pesquisas. Essa
delimitacdo se faria com antecedéncia em relacdm@uoento da acao, por meio da
socializacdo num meio onde 0 acesso ao ensinoisypEn geral, e aos seus ramos de
maior prestigio, em particular, seria vivido comigoa“impossivel”, “possivel” ou
“normal” (Bourdieu 1964). Pelo processo de adapta@@ destino provavel, acima
mencionado, os individuos aprenderiam a descamaéecipadamente, as opcoes tidas

como impossiveis e a desejar as alternativas ramav

O conceito permitiria, ainda, a compreensao deasatiferencas mais finas no
modo como os candidatos dos diferentes meios sasablhem seu curso superior. Em
primeiro lugar, a competéncia e o grau de informagécessarios para reconhecer a
tempo as boas oportunidades do sistema de ensparygeevitar as vias em processo de
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desvalorizagéo) seriam repartidos diferentementte @s candidatos segundo seu meio
social de origem. Os candidatos oriundos dos memsais mais escolarizados
tenderiam a ter uma familiaridade com o sistemardno superior que lhes permitiria,

em geral, fazer as escolhas mais rentaveis (eceadrsimbolicamente).

Em segundo lugar, o grau de audéacia e a disposaig&sco demonstrados na
escolha de vestibulares e cursos mais seletivosndepam, igualmente, da posicao
social na qual o candidato foi socializado. Essauds seria propria de individuos
oriundos de familias portadoras, além do capitiial, de um volume significativo de

capital econdmico e social capaz de ser mobilizexoaso do fracasso escolar.

Em terceiro lugar, os critérios utilizados pelo®ores para avaliarem o0s
diferentes cursos superiores variariam, parcialejeam funcdo das estratégias de
reproducdo social caracteristicas de sua posigdal sl origem. Assim, seria possivel
contrastar as preferéncias dos individuos e fasnil@s apenas em capital econémico,
e gque buscam na universidade apenas a legitimagdwmaonaximo, a conversao parcial
desse capital, com as preferéncias dos membrasdeas culturalmente privilegiadas,

gque buscam a distingcdo e evitam a desclassifig@d@gueira, 2002).

Em quarto lugar, relacionado a esse ultimo pordte kembrar que a escolha de
um mesmo curso superior pode significar, conformerigem social do individuo,
ascensao social, resignacao a uma carreira decdedpercebida ou ndo como tal) ou

refugio e desinvestimento apos experiéncias amésride fracasso (Bourdieu, 1964).

Sinteticamente, é possivel dizer que a perspedévBourdieu e, especialmente,
0 conceito de habitus nos oferece, em primeirorlugaa explicacdo para os casos de
auto-selecdo na escolha do curso superior. Coni $las pesquisas apresentadas na
introducé@o e no primeiro capitulo desta tese, d#viduos tendem a escolher cursos
mais ou menos seletivos, prestigiosos e rentawwifoane sua idade, perfil social e
escolar sejam mais ou menos favoraveis. Na perspgeais Bourdieu (por ex. 1998b),
essa adequacdo das escolhas seria explicada peldeana maioria dos casos, 0s
individuos terem sido socializados - e, portanaserh formado seu habitus - em
condi¢cbes objetivas semelhantes as atuais, nas gles escolhem seus cursos. Ao
longo do tempo, os individuos aprenderiam o quebjetisamente possivel para
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individuos com suas caracteristicas e adequari@nfodna nao-consciente, suas
disposicbes a essa realidade. No momento da esad® apenas aplicariam essas
disposicdes, pré-adaptadas, as condicOes objatvascolha. Como essas condi¢des
seriam idénticas ou homodlogas aquelas nas quai$oelam socializados, eles tenderiam
a se decidir pelo que € objetivamente mais vidveldequacao entre as caracteristicas
dos candidatos e dos cursos escolhidos nédo reaukiasim, de um calculo consciente
dos custos e beneficios de cada alternativa digglo#io contrario, ela resultaria de um
conhecimento pratico, construido pelos agentesoagol de sua trajetdria social e

escolar, relativo ao que é objetivamente viavedsegvel para individuos como eles.

A perspectiva de Bourdieu nos oferece, ainda, egursl® lugar, uma
explicacéo para os desvios, casos em que os céarslit#o escolhem o curso que seria
mais previsivel para individuos com suas caratigags Supor-se-ia, nesses casos, de
acordo com Bourdieu, que ha um descompasso entmabitus incorporado e as
condicbes objetivas presentes no momento da esdéfise descompasso poderia ser
provocado por pelo menos trés processos difere@eprimeiro consistiria huma
mudanca rapida da estrutura do sistema universitire ndo seria acompanhada de
uma mudanga, no mesmo ritmo, das disposicfes io@dps, ou seja, certos individuos
permaneceriam fazendo escolhas adequadas a uragésitobjetiva que nao existe
mais. E o caso dos individuos que escolhem um @upostamente prestigioso, sem
perceberem que este ja foi, na verdade, rebaixadohrerarquias de prestigio do
sistema universitario. O segundo processo corregr@naos casos em gue o0 que muda
rapidamente € a situagdo social do individuo quelles. O individuo teria vivido um
processo acelerado de ascensdo ou declinio stidlp permanecido com o habitus
proprio da sua posicao anterior. Esse individuddea, entdo, a fazer escolhas que, do
ponto de vista de sua posi¢cao atual, podem serdavadas muito modestas ou muito
ambiciosas. Por fim, um descompasso entre habitsguacdo objetiva de escolha
tenderia a ser observado nos casos de forte expard@mocratizacdo do ensino médio
e superior (como 0 que vivemos atualmente no Brakiésses casos, individuos
oriundos de familias pouco escolarizadas e qudaram socializados em um ambiente
no qual a formacdo universitaria aparecia como estinb evidente, ou mesmo

provavel, sdo levados as portas do ensino sup®&isrtermos de Bourdieu, poder-se-ia

80



dizer que falta a esses individuos o conhecimerdtiicp das regras do jogo, necessario
para se fazer uma escolha objetivamente adequattap&rece ser o caso, por exemplo,
de certos estudantes de Pedagogia, de origem basiainte modesta, a cujos relatos de
vida se teve acesso, e que, num primeiro vestibtiimdwlam optado por cursos altamente
seletivos da UFM&.

2.1.3 Vantagens e limitacdes do conceito de habitaemo intrumento de

interpretacdo do processo de escolha do curso sujmer

De acordo com o que foi discutido nas se¢Oes angsrifica claro que o modelo
tedrico de Bourdieu e o conceito de habitus, ere@al) nos oferecem uma alternativa

bastante vantajosa de interpretacdo do processscatéha do curso superior.

Em primeiro lugar, viu-se que a teoria de Bourdipermite evitar a
artificialidade (distancia em relagédo ao modo cam@agentes efetivamente escolhem) e
a limitacao ou superficialidade (incapacidade ddiear as origens das representacdes
e preferéncias individuais) identificadas no modedo interpretacdo do processo de

escolha do curso superior derivado das teoriasctzlea racional.

A artificialidade seria evitada na medida em queurBeru abre mao dos
pressupostos da intencionalidade (escolha consgientda informacéo perfeita, ou
mesmo suficiente, tdo caros as teorias da escati@nal. Ao contrario do que previam
eSSes pressupostos e em consonancia com o quaraEmpesquisas empiricas sobre a
escolha do curso superior, Bourdieu argumenta guares agem a partir de um senso
do jogo, de um conhecimento pratico, nao-reflexsaiyre o que € ou ndo possivel para

individuos com suas caracteristicas.

A limitacdo ou superficialidade identificada nasrtas da escolha racional seria
superada, por sua vez, na medida em que as refagdes e preferéncias envolvidas no
ato de escolha deixam de ser tomadas como um dadaal se parte e passam a ser

explicadas como resultado da socializacao do iddovinum determinado meio social.

%2 Essa situacao foi vista, com grande frequéncime @s 98 estudantes de trés turmas de Pedagagia d
UFMG aos quais foi solicitada a producéo, por éscde um relato sobre suas trajetérias escolaes e
processo de escolha do curso superior.
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Bourdieu enfatiza que o agente que escolhe €, detesais nada, um representante de
uma dada posicao social (definida em termos estatimlume e estrutura dos capitais
num dado momento, e dinamicos, trajetoria sociegradente ou descendente). Tudo o
que esta envolvido no comportamento desse agsngs-percepcoes, suas preferéncias,
a importancia maior ou menor que ele atribui a lascem questao, seu grau de ousadia
na selecdo dos objetivos, sua capacidade de plamajer eficiente na consecucao de

suas metas - seria definido em funcéo de sua mosog@al de origem.

Essa afirmacdo do carater socialmente configurado cdmportamento
individual ndo significaria, no entanto, por oulado, uma recaida no objetivismo, ou
seja, numa concep¢ao que reduz a agdo a uma sieygescado dos determinismos
estruturais. Como foi discutido, na perspectivaBdardieu, os individuos tenderiam a
seguir o que € previsto para individuos com sualia;do social, ndo por uma
determinacao imediata das condi¢Oes objetivas ée, agas pela incorporagdo, num
momento anterior, de disposicfes objetivamente ks a essas condigdes. Além
disso, o objetivismo e o determinismo seriam ew$ado afirmar-se que o que 0s
agentes herdam de seu meio social ndo é um conflintegras fixas e rigidas de
comportamento, mas, ao contrario, um conjunto dpadicdes flexiveis, um habitus,

que seria adaptado a cada nova situacéo de acéo.

Partindo da perspectiva de Bourdieu, parece saiy@sportanto, construir uma
interpretacdo do processo de escolha do cursoisugee avanca em relacéo as teorias
da escolha racional, ao mesmo tempo que se afastacbnvenientes classicamente

associados ao subjetivismo e ao objetivismo.

Se, por um lado, € preciso reconhecer os méritqetipectiva de Bourdieu e
do modelo de interpretacdo do processo de escollcardo superior que dela pode ser
derivado, por outro, faz-se necessario identifszas limitagdes. Cabe, no a&mbito desta
tese, sobretudo, avaliar em que medida ela podeautdzmada na compreensao do

processo de escolha vivido por individuos espesfic

Para facilitar a analise, parece proveitoso sepat#icialmente duas partes do

raciocinio de Bourdieu: a primeira, relativa a pgesn da estrutura social ou das
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posi¢cdes sociais ao habitus incorporado; a seguaftagnte a passagem do habitus a

acao.

Em relacéo a passagem da estrutura social, ouaspéificamente da posicao
ocupada no interior desta, ao habitus, é precsantecer, antes de mais nada, que néo
se trata de um processo mecanico. Em certos mosydBuardieu se refere ao habitus
como se se tratasse de algo automaticamente imadip@ partir da socializagdo num
determinado meio social. A incorporacao do halétaescrita como um resultado mais
ou menos direto da necessidade de adaptacao dussge condicdes objetivas em que
sdo socializados. Em outros momentos, no entambyetmido quanto discute
sistematicamente os conceitos de espaco sociaseeckocial (por ex. 1989b, 1997),
Bourdieu se mostra consciente de que as condi¢gjieivas que definem uma dada
posicdo social ndo se traduzem necessariament® m@nos, ndo de forma direta e
completa - num conjunto de disposi¢cbes correspdadés “classes no papel”, como
diz Bourdieu, ou, de maneira mais geral, as posigiinidas pelos sociologos no
espaco social, constituem categorias probabilsstibadas as propriedades socialmente
significantes que os ocupantes de uma determinadécdo social supostamente
possuem em comum, ha uma probabilidade maior deslgseconstituam um habitus
semelhante e, assim, ajam numa mesma dire¢do, dasxiste nenhuma garantia de

que isso, de fato, ocorrera.

Independentemente do grau de consciéncia que oi@mpurdieu possuia do
carater probabilistico da relagcéo entre posicadmbkedabitus, o fato € que essa relagédo
s6 € sociologicamente aceitavel quando pensadaséssmos. E possivel dizer,
seguindo o raciocinio de Bourdieu, que os paramajue definem uma determinada
posicdo social - no caso das modernas sociedagéslistas, sobretudo, o capital
econbmico e o cultural - tornam certas experiéns@sais possiveis e provaveis, e
outras praticamente impossiveis. Essas diferergm®portunidades e nas experiéncias
fazem com que os individuos socializados numa dadaicdo constituam
tendencialmente sua subjetividade numa determidaidedo, distinta daguela seguida

pelos ocupantes de outras posi¢des sociais.
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O raciocinio é plausivel desde que tomado em tenpnobabilisticos e néo
deterministas. Pode-se dizer que 0s ocupantes @edawta posicdo social tém uma
probabilidade definida de incorporar determinadégpasicdes e de agir de uma
determinada forma diante de certos tipos de sityagas nao se pode afirmar que um
individuo especifico, ocupante dessa posi¢ao satgalato, incorporara as disposicdes

previstas e agira da forma mais provavel.

Em primeiro lugar, como o proprio Bourdieu recordjetentro de cada posicéo
social, os individuos continuariam a se diferenerarfuncédo do volume e estrutura dos
seus capitais e da tendéncia ascendente ou desteddesua trajetéria. Dentro de uma
categoria ampla como a das elites empresariaisex@amplo, continuariam existindo
diferencas significativas entre os individuos seguseu patriménio e sua trajetoria.
Correspondendo a essas diferencas mais finas ngdposocial, o habitus de cada

individuo distinguir-se-ia, em alguma medida, dbitus coletivo.

Em segundo lugar, como serd discutido com maidhgstana segunda parte
deste capitulo, a insercédo social de um individio pode ser reduzida a uma Unica e
bem definida posicdo no espaco social. Ao longwida, cada individuo participa de
multiplos grupos e instituicdes sociais (em posicieais ou menos dominantes),
relaciona-se com pessoas de origem diferenciadeebe, portanto, influéncias mais ou
menos contraditorias que contribuem para congdtiteiemo um ser, até certo ponto,
singular. A posicdo de um individuo no espaco $odé&finida em termos do volume e
estrutura de seus capitais e da curvatura de sjetétia social, seria, assim, uma
referéncia importante, mas néo suficiente, pagedezir o modo ou a direcdo em que 0

individuo constituira seu habitus.

Em terceiro lugar, como também veremos com maialltet posteriormente,
mesmo se considerassemos individuos socializadonsambiente bastante homogéneo
e protegido de interferéncias externas, ndo est@saartada a possibilidade de falhas
ou desvios no processo de constituicdo do habitdwidual. A socializagdo € um
processo complexo, que depende de multiplos fatorespecialmente, do

estabelecimento de relagGes sociais fortes e duraslentre os agentes socializadores e
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o individuo em questéo, e que, como tal, pode ause#é bem sucedido (Lahire, 1995,
Singly, 1996).

Todas essas observacdes deixam claro que nao sesipgolesmente deduzir o
habitus individual a partir do conhecimento da g@sioriginal ou atualmente ocupada
pelo individuo e sua familia no espaco social. Bawosso objetivo analisar em que
textos e em que medida o préprio Bourdieu incorresse erro, ou seja, adotou uma
visdo determinista do processo de constituicaosdbgetividades (do habitus) a partir

das condicdes objetivas.

O que nos interessa ressaltar aqui é que a regpo®Baurdieu ao problema da
constituicdo social das subjetividades ou dos halsi¢ mostra limitada quando se passa
a escala individual de analise. Ela € valida enalasmacrossocial, para se referir, de
maneira geral, a certas caracteristicas tendersiddnincorporadas pelos ocupantes de
uma dada posicdo social. Ela seria insuficiente,entanto, quando se trata de
compreender o problema das varia¢des individudatoode os individuos nem sempre
incorporarem, pelo menos ndo de forma integratligsosicoes que seriam previsiveis,

dada a sua posicéo social.

Como ja vimos, nos limites do esquema tedrico derdieu, poder-se-iam
atribuir essas variagfes a existéncia de diferesg@amdarias no interior de uma mesma
posicdo social. Os membros de cada posicdo sowsahglir-se-iam, em alguma
medida, em funcdo do volume e estrutura especitieoseus capitais e da curvatura

exata de sua trajetoria.

Esse argumento resolve, no entanto, apenas parterafdema. Como foi
discutido, ndo basta apenas reconhecer diferentg@aaas a uma mesma posicao social,
mas, mais do que isso, € necessario admitir gugeacéo social de um individuo nao se
resume a sua localizacdo em uma Unica e bem defoasicdo social. Cada individuo
esta sujeito a influéncias multiplas e, muitas sezentraditdrias recebidas a partir de
sua insercdo em variadas esferas da vida soci@m Alisso, mesmo que o individuo
fosse socializado num ambiente mais homogéneo,isp@asn 0s riscos, ja

mencionados, de falhas na transmissdo do habikei$voo
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Se, por um lado, ndo é possivel, portanto, deddizatamente o habitus
individual da posi¢cado ocupada no espaco socialpptio lado, também néo é possivel
deduzir com precisdo a acao ou a escolha de uningigidual a partir do habitus que
ele, supostamente, traz incorporado. Ainda quesgemos a certeza - 0 que, coOmo
vimos, néo € possivel - de que o individuo incasppde forma completa e exclusiva, o
habitus tipico de sua posicdo no espaco social, né® nos permitiria prever, com

exatiddo, o modo como ele se comportaria numagsitueoncreta de acao.

Como o préprio Bourdieu enfatiza (1983, p. 65), abitus € um “principio
duravelmente armado de improvisacgdes regradas’n&dedetermina, mecanicamente,
que agOes seréo realizadas em cada situagcao. Niatasge um conjunto de regras fixas
a serem obedecidas pelos individuos. Ao contraritvabitus seria um sistema de
disposicbes - predisposicdes, tendéncias, propgnsi®inacdes - que precisaria ser
adaptado a cada nova situacdo. Os individuos, par de um processo que Bourdieu
chama de transferéncia analdgica, tenderiam aaapdieus esquemas de percepcao,
apreciacao e acao, formados e incorporados ao ldogmrocesso de socializacdo, as
novas situacdées e aos novos problemas praticoslgsenfrentam. Essa transferéncia
dos velhos esquemas para novas situacées de agaoeBelente sempre que as
condi¢des atuais de acdo fossem semelhantes agaslapiais esses esquemas foram
constituidos. Mesmo nesses casos, porém, nao teedgauma aplicacdo mecanica,
perfeita. As situacOes atuais de acdo sempre eeddiariam, em alguma medida, das
situacdes anteriores nas quais o habitus foi foo@dportanto, seria sempre necessaria

alguma adaptagéo.

A partir do habitus, ndo € possivel, portanto, @resom exatiddo como o
individuo agira diante de uma dada situacao, sotboese essa situacao se diferenciar,
de forma significativa, de outras situacdes jadasi pelo individuB. Mais uma vez, o
que é possivel afirmar, a partir do conhecimentanddo como 0s agentes que ocupam

a mesma posicao social do individuo tendem a agitel de situacbes como essa, €

% Este parece ser o caso da situacdo de escolharso superior. Embora essa situacdo possa ter
aspectos em comum com outras ja vividas pelo iddovao longo de sua trajetéria social e escolarsel
distingue de forma clara de qualquer outra. Tratals um momento particularmente importante das
trajetdrias escolares, no qual é preciso decidiersiee um grande namero de alternativas e do qual
decorrem um amplo espectro de consequéncias de métlio e longo prazo.
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que, se o individuo incorporou o habitus tipiccsda posi¢do social, ele provavelmente
agira de forma semelhante a dos demais ocupardgsa gesicdo. Trata-se, novamente,
de um raciocinio estritamente probabilistico. ABrse que determinada porcentagem
dos ocupantes da mesma posicao social de um indieige de uma certa forma diante
desse tipo de situacdo, mas néo se pode garaat qudividuo especifico em questao
agira dessa forma. Ainda mais que, como foi didoutinteriormente, ndo se pode ter
certeza de que esse individuo incorporou - soboetlEl maneira completa e exclusiva -

o habitus tipico de sua posicéo social.

Em sintese, o raciocinio de Bourdieu, resumido sguema “posicdo social -
habitus - acdo pratica”, parece capaz de oferege imterpretacdo geral para as
correlacbes estatisticamente observadas entre sigdps sociais - definidas pela
“estrutura da distribuicdo das formas de poder os tipos de capital eficientes no
universo social considerado” (Bourdieu, 1997, p.-5®as a¢des e escolhas individuais.
Os agentes socializados em posi¢des sociais semesh@s quais estdo associados
constrangimentos econdmicos e sociais tipicos) rporardo, com uma certa
probabilidade, as mesmas disposi¢cdes ou esquerdtapre tenderdo, assim, a agir de

forma semelhante diante de situa¢gdes do mesmo tipo.

Vélido em termos de dados agregados, esse racatdioi pode ser transposto
diretamente para a analise do comportamento deidhais especificos. Em primeiro
lugar, como se viu, ndo se tem certeza de que ulvidinio localizado numa
determinada posicao social incorporard as dispesigiais tipicas do seu grupo social.
Existiriam diferencas internas as proprias posic@ieffuéncias externas (a insercéo
social de um individuo ndo se resume a uma Unlwane delimitada posicéo social) e
possiveis falhas no processo de socializacdo. omde lugar, ainda que se tivesse a
certeza de que o individuo incorporou plenamentisgsicdes mais tipicas, isso ndo
nos permitiria prever, com seguran¢a, 0 modo colacagiria numa dada situagéo.
Como observa Bourdieu, o habitus ndo gera acOescgmade forma mecanica,
automatica, mas a partir do que ele chama de uaghcedialética com as situacdes. Os
resultados dessa relagdo ndo podem ser previstosseguranca. O maximo que se
pode dizer € que os individuos socializados nurda gasicao social tenderdo a agir de
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uma determinada forma diante de determinado tipasitlagdo, mas néo se pode

afirmar que este sera o caso do individuo em questa

Com relacdo especificamente ao processo de escaheurso superior, a
perspectiva de Bourdieu nos permite, como foi vistosecao anterior, compreender
certas diferencas tipicas de comportamento segasduoeios sociais. Antes de mais
nada, seria possivel compreender a relacdo dmetajrentemente observada, entre
volume total de capitais e rentabilidade, prestigiceletividade do curso superior
escolhido. Se tomarmos, por exemplo, o caso dasithwebs com uma origem social
privilegiada, é possivel afirmar que eles tendencarporar, ao longo do seu processo
de socializacdo, certos conhecimentos praticosyettidos em disposi¢cdes, que 0s
conduzem a escolha dos cursos mais rentaveisjgwess e seletivos. Em primeiro
lugar, por um contato direto e freqliente com pesgoanadas ou em processo de
formacao em nivel superior, os individuos dessessrsmciais aprenderiam, de forma
muito mais eficiente do que os jovens de origemabouais baixa, a reconhecer as
hierarquias do sistema universitario e o podeindigd de certos cursos. Em segundo
lugar, os individuos desses meios sociais apreardeque, dados 0S seus recursos
econdmicos, culturais e sociais, eles tém condigéescesso aos cursos mais rentaveis,
prestigiosos e seletivos. A evidéncia empiricaadssria o fato de outros individuos
com a mesma origem social (especialmente, seu$npimos, colegas de bairro,
etc.) seguirem, com grande frequéncia, esses clEsoterceiro lugar, esses individuos
aprenderiam que aceder a esses cursos ndo € gossasl, mas desejavel ou mesmo
necessario, ou seja, que ha uma forte expectaissensentido no seu meio social. A
opcdo por um curso de menor prestigio ou rentaiédndo seria bem vidta
Finalmente, em quarto lugar, esses individuos deream que em seu meio € possivel -
sobretudo, se ainda se é jovem - adotar a “esinatidgespeculador” e arriscar alto no
jogo escolar. Eles aprendem que, se eles ndo ftwam sucedidos num primeiro
vestibular para um curso altamente seletivo, os gstardo dispostos a investir em mais

um ano de cursinho e, de forma mais geral, estisipostos a arcar com 0s custos do

% Essas expectativas variardo, conforme discutireasaguir, segundo se trate de elites econdmicas ou
culturais. (ver Bourdieu, 1998b, Nogueira, 2002)
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prolongamento da carreira escolar e consecutivanahto da entrada no mundo

profissional.

Em resumo, a perspectiva de Bourdieu nos permitgooeender, portanto, que
os individuos com origem social elevada escolhem cosos mais rentaveis,
prestigiosos e seletivos porque eles aprendenorgm Ido seu processo de socializagéo,
a reconhecer praticamente os condicionamentosipsOpo seu meio social, 0 que é
possivel, desejavel ou mesmo necessario para gessvao eles e o que lhes é
interditado. O mesmo raciocinio permite, por oldudn, compreender 0 comportamento
dos individuos de origem social mais baixa e queleem 0s cursos menos rentaveis,
prestigiosos e seletivos. Eles também aprendenamratica, ao longo do seu processo
de socializagéo, quais as possibilidades e asalpdts proprias a sua posicao no espaco

social, quais cursos e faculdades “séo para elggais estdo acima de seu alcance.

Como foi discutido na sec¢éo anterior, Bourdieu ajasla a compreender, ainda,
as diferencas de comportamento segundo a estrdagraapitais (peso relativo dos
capitais econdmico e cultural no patrimonio famitatal). As familias atribuiriam uma
importancia maior ou menor aos investimentos esevlaonforme seu patriménio se
concentre mais em um ou outro tipo de capital € goganto, suas perspectivas de
manutengdo ou ascensao social dependam mais dadwe@o escolar do capital
cultural ou do investimento econdémico. No caso tamilias cujo patrimbnio se
concentra, sobretudo, no capital cultural e cuggetdria ascensional passada e
perspectivas de ascensao futura dependem basieande@rdscola, cria-se um habitus
familiar completamente voltado para o sucesso ascalentrada no ensino superior e a
escolha de cursos prestigiosos e rentaveis sentoreatdo, elementos centrais das
estratégias de reproducdo dessas familias. Aoamtmo caso das familias ricas
sobretudo em capital econémico, a escola tende\assa com uma certa desconfianga:
teme-se que ela afaste os jovens do mundo corawstoegdcios (Nogueira, 2002). Ela
€ necessaria, Util, mas ndo é o principal. Esperdasescola apenas que ela dé uma
formacdo basica, indispensavel ao convivio so@alque ela ofereca os titulos

necessarios a legitimacao da heranga econdémica.
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Independentemente do meio social considerado, eclmaddrico de Bourdieu
nos conduz sempre ao mesmo raciocinio. Ao sereraligados numa posicéo social
especifica, os individuos aprenderiam, na praédacorporariam como logica pratica,
como senso do jogo, as exigéncias, os limites poasibilidades associados a sua
condicdo de existéncia. No caso especifico da s curso superior, os individuos
aprenderiam, ao longo do tempo, entre outras caisgsau de importancia atribuido,
em Sseu meio, ao sucesso escolar e a entrada nw engderior; quais 0S Cursos e
instituicbes de ensino considerados possiveisjaless e aceitaveis para alguém com
suas caracteristicas; qual o nivel de risco torénormalmente, associado ao volume
total de capitais possuido pelas familias) e, ptwtagqual o grau de ousadia que eles
podem ter em suas escolhas. Uma vez incorporados ipelividuos como principios
estruturantes da acdo, esses conhecimentos prétndsriam a ser aplicados ao
processo concreto de escolha do curso superioendazcom que os individuos -
normalmente, sem terem plena consciéncia dissale@dam por cursos “adequados” a

sua posicao social. .

Véalido em termos probabilisticos ou tipico-ideagsse raciocinio mostra-se
limitado, ou mesmo falacioso, quando aplicado acgsso de escolha de um individuo
especifico. Dentro do que foi discutido anteriorteeré preciso reconhecer, em
primeiro lugar, que os ocupantes de uma mesmadgmsigcial se diferenciam entre si
em funcdo do volume e composicdo exata dos seitaisag curvatura precisa de suas
trajetorias. Seria preciso reconhecer, ainda, queapitais econémico e, sobretudo,
cultural ndo sédo todos de um unico tipo. Dentrauiemesmo grupo definido por seu
alto capital cultural, seria possivel distinguioy gxemplo, entre os individuos dotados
preponderantemente de uma cultura humanisticatieatiou cientifica. Da mesma
forma, seria possivel estabelecer distingdes egrandividuos mais ricos em capital
cultural incorporado, objetivado ou institucionatio (Bourdieu, 1998d). De acordo
com a légica do proprio Bourdieu, essas diferengascondicdes objetivas repercutirdo
no habitus individual e conduzirdo a escolhas, egun@a medida, também,

diferenciadas.

90



Em segundo lugar, seria preciso reconhecer quesggmono espaco social,
definida por Bourdieu em termos do capital econoneiccultural e da trajetéria social
ascendente ou descendente, embora importante, silfciénte para definir a insercéo
social de um individuo. Além desses critérios, rnimo, seria necessario considerar a
localizacdo geografica, a raca, a filiacdo étniceelgiosa, o género e a idade dos
individuos. Mais do que isso, seria necessari@ para analise mais fina, considerar as
redes de relacfes sociais mais ou menos intensd®lkesidas por cada individuo ao
longo do tempo. A escolha do curso superior dendividuo especifico se definiria a

partir dessas multiplas influéncias.

Em terceiro lugar, seria necesséario reconhecerogpecesso de socializacao
esta sujeito a falhas. Nao se pode deduzir o efett@lizador da simples existéncia de
uma acao socializadora. Os individuos estarianitesija multiplas influéncias, mais ou
menos contraditérias, exercidas simultaneamenten@o, cujos efeitos sobre a
subjetividade e a acdo dos individuos ndo podesamdeduzidos a priori. Seria
necessario, portanto, analisar, com mais detalleso que cada uma das mudltiplas

influencias recebidas pelo individuo pode ter #dbre sua escolha.

Finalmente, é preciso lembrar que cada individu® @@ nosso caso, escolhe
Seu curso) num contexto (temporal e espacial) qoeénexatamente o mesmo daquele
enfrentado pelos demais ocupantes de sua posici. dara comecar, mesmo que
consideremos apenas os moradores de uma mesma, easistiriam diferencas, ditas
geograficas, entre eles, em funcdo do local de dimrenais ou menos proximo de cada
uma das faculdades e servido por uma rede mais enosnampla de meios de
transporte. Além disso, seria necessario considifienencas relativas a localizacdo da
escolha no tempo. Os vestibulares ndo séo exatarmgmhesmos todos 0s anos. A cada
ano, ha uma certa variagdo na procura por cadadamsaarreiras, e o vestibular, como
um todo, pode, também, tornar-se mais ou menotveellesmo se tomarmos apenas
os individuos que concorrem num determinado anudaaiassim, seria necessario
reconhecer que eles podem estar vivendo moment&sogie e familiares bastante
diferenciados e que, portanto, mais uma vez, sS8&§m N0 espaco social ndo seja

suficiente para compreender suas escolhas.
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Todas essas observagdes evidenciam as limitacoesndeito de habitus como
instrumento de analise do processo de escolha o superior tal como vivido por
individuos especificos. Quando se passa a escdlgidmal de analise, torna-se
necessario investigar até que ponto um determinadiziduo € influenciado pela
posicdo socioecon6mica de sua familia, pelas uigdiés religiosas, profissionais e
recreativas de que participa, por sua condicdaateide género, por seu grupo de
amigos, etc.? Qual a importancia que cada uma sldgs@nsdes ocupa no processo de
constituicdo do seu habitus ou da sua subjetividgadadiretamente, na definicdo de
cada um dos seus cursos de acdo? Como o individaocbm cada uma dessas

multiplas influéncias, aceitando-a ou rejeitandayamaior ou menor grau?

As acoes de um individuo especifico ndo podem seuzidas diretamente de
sua localizagdo numa dada posicdo no espaco maciasOs individuos recebem
influéncias multiplas e, em alguma medida, contéaidis, a partir das quais eles tomam
suas decisdes. O desafio da Sociologia, ao busmapreender as escolhas de
individuos singulares, €, entdo, justamente o dender como eles lidam, de forma

consciente ou ndo, com essas multiplas influérectasnam suas decisdes.

Para enfrentar esse desafio, parece necessat@rirdos limites da sociologia
de Bourdieu.

2.2 Do conceito de habitus a uma sociologia em escandividual: a

perspectiva de Bernard Lahire

O trabalho de Bernard Lahire pode ser lido, com® mioprio reconhece
(2002b), simultaneamente, como uma critica e urfopgamento da obra de Bourdieu.
Por um lado, o autor ressalta as limitagcbes do eitmale habitus, especialmente,
quando utilizado para a compreensdo das acOesddedums especificos. Por outro
lado, indo além de Bourdieu, lanca as bases, j@stianpara uma sociologia em escala

individual.

Lahire observa que os limites do conceito de halsturevelam quando se passa

do estudo de grandes categorias coletivas, comlasses sociais, para a analise do que
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ele chama (1999, p, 125) de “o social individual@a ou seja, para a investigacao do
modo como individuos especificos lidam com mulSpky, em parte, incoerentes

influéncias sociais e as utilizam em suas acOescasa O conceito de habitus parece
adequado para se referir a determinadas disposygias que se mostram recorrentes
entre individuos que compartiham uma mesma posigédal, uma categoria

profissional, por exemplo. E possivel verificar cemses individuos tipicamente se
comportam de determinada maneira em determinados tle situacdo, o que sugere
que eles se orientam por um conjunto comum de siges. A analise torna-se muito

mais complexa, e a utilidade do conceito torna-seas evidente, quando o foco da
investigacdo deixa de ser uma categoria coletpyassa a ser, concretamente, o préprio

individuo.

Como observa Lahire, o corpo individual no quakeftete o social “tem por
particularidade atravessar as instituicbes, osaguas cenas, os diferentes campos de
forca e de luta” (p.125). Assim, analisar sociatagnente a experiéncia individual
implica considerar o efeito sincrénico e diacronigmultiplas influéncias sociais, em
parte contraditorias e mesmo antagbnicas, agindoe sm mesmo individuo. Implica,
ainda, considerar o modo como os individuos adiuinternamente essas diferentes

influéncias e as utilizam em suas ag¢fes praticas.

A tese fundamental, subentendida no argumento derd,aé a de que a
experiéncia de vida de um sujeito particular drfieinte pode ser deduzida do seu
pertencimento a uma Unica coletivid&tleu do fato de estar inserido numa posicdo
especifica da estrutura social. Mais precisamerde,seria possivel deduzir o habitus,
as disposicfes que orientam um individuo na sua aidhcreta, seu modo de lidar com
as diversas situacdes, partindo simplesmente d#ifidacdo, por exemplo, de sua
classe ou de sua posicdo no campo profissionala Gagkito possuiria uma histéria

social particular e lidaria, a cada momento, comaamjunto especifico de vinculos

% 0 grau de heterogeneidade da experiéncia socwlirtividuos variaria em funcdo do contexto
histérico e social no qual eles se encontram; sewsmor, por exemplo, nas chamadas sociedades
tradicionais, e maior nas sociedades urbanas stiais (Lahire, 1998).
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sociai$® que fariam com que ele constituisse um quadraetitéado de disposicées e

agisse de uma forma singular diante das situagdasab.

Na perspectiva de Lahire, a analise do social iddalizado, ou seja, do social
tal como ele se apresenta no plano individual, mapcentdo, dois conjuntos de
questbes  fundamentais, normalmente, negligenciadass abordagens
macrossociolégicas. Primeiro: como se constituenciaboente as disposicdes
individuais? Como se da, efetivamente, o processoaabrporacédo do social? Como, a
partir de multiplas e, as vezes, contraditoriaseggpcias de socializagdo, os sujeitos
constituem suas disposigfes? Segundo: como osidndw utilizam seu passado
incorporado? Como eles definem, a partir de umucaojmais ou menos heterogéneo
de disposi¢cOes incorporadas, quais serdo efetivemsitizadas, em cada momento,
para orienta-los em suas ac¢des praticas? Com tprsitiade eles se apegam a cada
uma das disposi¢cdes que incorporaram ao longo da?vEm que medida estdo
propensos a transferi-las para esferas da vidalsdiéerentes daquelas nas quais elas
foram constituidas? Qual a possibilidade de que disigosicdo seja enfraquecida ao

longo do tempo, ou mesmo seja abandonada?

A critica de Lahire é a de que o conceito de haltiém sido utilizado para se
referir de um modo retdérico, abstrato, ndo detalhadhpiricamente, ao passado
incorporado dos agenfésEsse uso impreciso do conceito se mostrariacpéatimente
insatisfatorio quando se passa a analise do samiascala individual. Segundo ele (p.
129), seria necessario, sobretudo nesse cas@patisar a invocacdo unicamente ritual
ao passado incorporado e tomar por objeto a coigsitt social e o modo de vida desse

passado”.

Com relacéo a constituicdo desse passado, Lalopd@ruma analise empirica
detalhada do processo concreto de socializacdajdacs Ter-se-ia que considerar a
precocidade, a intensidade e a regularidade de eoguiéncia de socializagao vivida
pelo sujeito, bem como o grau de coeréncia engasawnultiplas experiéncias. A forca

maior ou menor que uma disposi¢cado assumiria nadedam individuo, o carater mais

% Cabe notar a forte influéncia da perspectiva debdto Elias (1994) sobre o trabalho de Lahire.
370 mesmo tipo de critica é feita por Héran (1987).
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ou menos irreversivel com que ela seria incorporadgau em que ela seria transferida
para os diversos contextos de atuacdo do individudo isso sO poderia ser

compreendido a partir da reconstituicdo do proch&torico de socializacdo do sujeito.

Com relagdo ao uso que os sujeitos fazem do seagmsncorporado, Lahire
nos fala (p, 141) de um mecanismo de “inibicdo leaado em vigilia / ativacdo —
colocacdo em acdo” das disposicoes. O passadoporedo ndo se converteria
automaticamente e nem necessariamente em praitozaeEsse passado seria formado
por multiplas e nem sempre coerentes disposic@sparadas, que, como tais, ndo
poderiam ser colocadas simultaneamente em acad@dd ena freqiéncia com que uma
disposicdo seria atualizada s6 poderiam ser comghicies considerando-se, por um
lado, o lugar ocupado por ela no processo de &mgdlo do sujeito e, por outro, a
natureza atual dos contextos sociais frequentaolosgse sujeito, contextos que podem

ser mais ou menos favoraveis a essa atualizagéo.

Buscando compreender o uso concreto que o0s sujéipsm de suas
disposicdes, Lahire desenvolve, na verdade, basit@nrés argumentos. Em primeiro
lugar, observa (p, 132) que o modelo da “necessideith virtude” ou do “amor ao
necessario” “designa de fato uma modalidade péaticde existéncia do social
incorporado e de sua atualizacdo”, ndao podendoemianto, ser generalizado. Os
sujeitos nao seriam, necessariamente, guiados ddo niwesistivel pelas suas
disposicdes incorporadas. A atualizacdo de umandetada disposicao poderia ocorrer
tanto de uma forma apaixonada, como algo que nmesistivelmente o individuo,
quanto como algo que se efetiva por simples radbmmamesmo por obrigacdo. Seria
necessario, inclusive, (p. 132) distinguir, comandiequiéncia, entre a capacidade de
fazer certas coisas e 0 gosto ou desejo de fazAdoduas coisas nao viriam

necessariamente juntas.

Em segundo lugar, Lahire argumenta que a teseadspwsicdo das disposicdes
para contextos variados, também, ndo pode serristidamente generalizada. O grau
em que uma disposicao seria transposta para awdndextos dependeria, por um lado,
do carater mais ou menos especifico da disposi¢goreoutro lado, do lugar ocupado
por ela no quadro heterogéneo das disposicOespm@atas pelo sujeito. N&o seria
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adequado, por exemplo, supor, aprioristicamenteependentemente de andlise
empirica detalhada, que o habitus profissionalraestira automaticamente e seja

central na orientacéo do sujeito nas suas divefasas de atuacao.

Finalmente, em terceiro lugar, Lahire observa queossibilidade maior ou
menor de mudanca, enfraquecimento ou mesmo abamigonma disposi¢do, também,
s6 poderia ser definida a partir de uma analiseiricapdetalhada do processo de

socializacdo e da insercao social atual do sujeitoa sustenta.

As consideracfes de Lahire sdo importantes por caE®es principais. Em
primeiro lugar, ele estabelece, de forma clarargéngate, a diferenca entre dois niveis
de analise ou duas escalas nas quais o concehahiteis pode ser utilizado: o plano
macrossociolégico e o plano individéfal No plano macrossociolégico, utilizado
predominantemente por Bourdieu, o habitus € algtraio, uma selecdo de algumas
disposicdes basicas que se supdem compartilhattssqoeipantes de uma determinada
posicdo estrutural. J& o habitus individual sehigp anuito mais complexo, fruto de
multiplas e nem sempre coerentes experiénciasisofaequivoco basico, percebido
por Lahire, na utilizacdo do conceito de habitussciria, assim, na suposicao (p. ex.
Bourdieu, 1983, p, 81) de que o habitus individtiaima simples variacdo do habitus
coletivo. Na verdade, o habitus coletivo seria wabatracdo que reune determinadas
disposicbes comuns a individuos situados numardetada posicdo social. Mas cada
individuo concreto estaria situado, simultaneamestie cada momento e ao longo de
sua histoéria, num conjunto diversificado de posicgeciais. O habitus, ou o quadro das
disposicbes que orientam um individuo ndo podea&sim, ser derivado da sua

participacdo em apenas uma esfera da vida social.

Além disso, o trabalho de Lahire tem o mérito dancar a atencédo para duas

dimensdes importantes da realidade, associadasn@eito de habitus, que seriam, até

% Embora Bourdieu sempre tenha admitido a diferemgme habitus individual e coletivo, nunca
estabeleceu, com o grau de clareza que o faz l.adsremplicacbes tedricas e metodoldgicas dessa
distincéo, particularmente, o fato de que o hahidssidual, como produto de miltiplas e, em alguma
medida, incoerentes experiéncias de socializagit@senta um nivel significativo de heterogeneidade
interna.

Corcuff (1999, p. 102/103) considera que Bourdiesita entre a afirmacgéo da singularidade individual
por meio da nocao de habitus individual e a tendépcedominante em sua obra, de subordinacdo dessa
mesma singularidade as categorias coletivas desanal
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certo ponto, negligenciadas por Bourdieu. Em prineugar, a dimensédo da
constituicdo do habitus. Mesmo se supusermos gageito é socializado num meio
social unico ou razoavelmente homogéneo, restalolgma tedrico e empirico de se
saber como se da a transmissao do habitus do ganpoo individuo. O que faz com
gue cada individuo incorpore, de uma forma maisenos integral e de um modo mais
ou menos apaixonado, cada um dos elementos quedeamp habitus do seu grupo?
Por que um mesmo processo de socializacdo proeac@es e efeitos relativamente
diferentes em cada individuo? Nao se podem expéisaas variagbes como simples
efeitos das diferencas genéticas entre os indigidgocializacdo € um processo social
gue pode e deve ser estudado sociologicamente.sBi@ suficiente simplesmente
pressupor a transmissdo do habitus e sua incodmrpelos individuos, mas seria
necessario analisar empiricamente como esse pooaessre. Em segundo lugar,
Lahire chama atencdo para a dimenséo da utilizdg&uwabitus constituido. Bourdieu
refere-se de uma forma vaga ao uso que os agezs [das disposi¢cées em situacoes
concretas, fala de uma relacdo dialética entreodigpes e situacdo, ou ainda da
producao de improvisacdes a partir do habitus pawrado. Nao se explica como esses
processos de fato ocorrem. O que faz com que uividiod atualize efetivamente uma
dada disposi¢cédo, e ndo outra, num determinado xdoffteComo explicar que certas
disposicbes se enfraquecam, ou mesmo sejam abaladoreaoutras se fortalecam ao

longo do tempo?

2.2.1 A perspectiva de Lahire aplicada a escolha dairso superior

As criticas de Lahire relativas ao uso que Bourdiudo conceito de habitus,
apresentadas na secao anterior, apontam para seneetgral: 0 comportamento de um
ator individual ndo pode ser diretamente deduzidseu pertencimento a uma dada
categoria social. Ele ndo pode ser explicado senpdate pela localizacdo do individuo
na estrutura social, por seu pertencimento a urda diasse social ou pelo fato de ele

ter sido socializado num determinado ambiente alltu

Lahire (1998, 1999b, 2002) enfatiza que cada iddiwise define a partir de um

conjunto particular de influéncias sociais, emeadntraditérias, e mesmo antagbnicas,
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recebidas ao longo do tempo ou mesmo simultaneaménpossivel defini-lo a partir
do seu pertencimento de classe, por exemplo, msa dsfinicdo sera sempre
insuficiente. Se afirmamos, por exemplo, que eféepee a classe dominante, a questao
seguinte é saber a qual fragdo dessa classe &ageera fracdo dominante em termos
econdmicos, culturais ou sociais? Se concluirmaeseie pertence a fragdo dominante
em termos culturais, € possivel, em seguida, p&guns: em que dimensao especifica
da cultura esta alicercada sua dominacao, quadtariai dessa dominacao, ou seja, ha
quantas geracdes sua familia ocupa essa posicabpqyrau de coeréncia entre 0s
patrimdnios culturais recebidos da linhagem maternmaterna e até que ponto esses
patriménios foram efetivamente transmitidos aovitlio, em que medida este teve e
tem contato com ambientes culturais diferentesatialiar? Para além de sua posicao
de classe, qual 0 sexo e a orientacdo sexual oebgEluo, qual sua religido, sua etnia,

seu estado civil, sua localizagdo geogréfica (rmwalrbana)?

Lahire (1999c, 2001) argumenta que quando a Sap®laanalisa o
comportamento individual de forma agregada, armpaegticategorias coletivas de analise
- como classe social, género, etnia, grupo proisdj cultural ou religioso - ela
classifica os individuos a partir de algum trac@ gles tém em comum, mas cada
individuo em particular possui, a0 mesmo tempo, @ére de outros tracos que o
distinguem dos demais classificados na mesma cédededo se trata de negar a
importancia ou a utilidade das categorias coletdasanalise. O autor reconhece que
boa parte do conhecimento sociolégico consistegigamente, em estabelecer que
determinada categoria de individuos apresenta i@jamente ou tipicamente
determinado comportamento. A Sociologia pode diwes;-por exemplo, que a maioria
dos membros de uma determinada classe social aget@omportamento politico
progressista, que os membros de uma dada relig@tmcamente conservadores, que
as mulheres no meio rural tendem a ter mais fileogssim por diante. O que Lahire
busca enfatizar € apenas que as regularidadeslesidas nesse nivel de analise nao
podem ser transpostas diretamente para a escal@duad. Para utilizar os mesmos
exemplos, um individuo das camadas médias intelkzadas pode ndo ser
progressista, um membro da tal religido pode tercomportamento liberal, e uma

mulher do meio rural pode nao ter tantos filhos.
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Transposto para a questdo da escolha do cursa@ymeraciocinio de Lahire
deixa claro que é possivel afirmar, utilizando gat@as coletivas de analise, que os
individuos que ocupam determinada posi¢cao soaidetd@o - tipicamente ou com uma
certa probabilidade - a escolher determinado couso dado contexto social. Conforme
a teoria, enfatiza-se que esses individuos posseeunsos materiais em comum, que
tém as mesmas oportunidades, ou, ainda, que colm@artracos culturais comuns que
0os conduzem a agir de forma semelhante. Numa eswdildual, no entanto, a
explicacéo torna-se mais complicada. Cada indivegudistingue dos demais membros
de sua categoria de diversas formas. Se todos coimpa uma mesma situagcao
econdmica, por exemplo, eles continuam, por ow@do,| a distinguir-se em funcao de
sua crencgas, valores, etnia, género, etc.. Naods pssim, explicar a escolha do curso
superior de um individuo especifico simplesmenteadir do conhecimento do seu
pertencimento a uma dada categoria social. O magimcesse pertencimento nos diz é
gue ha uma probabilidade maior ou menor de quedhesdesse individuo recaia sobre

determinado curso.

Se, por um lado, Lahire nos ajuda a ver os limidies uma abordagem
macrossociolégica do processo de escolha do curmserisr, por outro, em termos
propositivos, sua perspectiva nos sugere dois @posipais de investigagao.

O primeiro refere-se aos processos de socializeig@tos pelos candidatos ao
longo do tempo e em diferentes esferas da vidals@amilia, escola, grupo de pares).
Ter-se-ia que considerar, especialmente, o grauredpilaridade, precocidade,
intensidade e coeréncia dessas multiplas expesEncomo ja foi discutido, na
perspectiva de Lahire, a forca, a durabilidade grau com que cada uma das
disposicbes tenderia a ser transferida para mastipbntextos dependeriam do modo

como elas foram constituidas ao longo da vida diviiduo.

O segundo refere-se as ac¢des dos individuos (rsp r@so, especialmente, as
tomadas de decisdo) em diferentes contextos sdsiaiacdes de consumo, escolha de
uma pratica esportiva, outras decisdes escolakesgxisténcia de determinadas
disposicbes (mais ou menos especificas, estaveigtensas) subjacentes ao
comportamento do individuo s6 poderia ser idemtifeca partir da observacéo de acoes
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similares num mesmo contexto (disposicdo espetifice em contextos diferentes
(disposicdo mais geral). Seria necessario, portaimgestigar em que medida o

individuo age ou ndo, e em que grau, de uma mesanairm em diversos contextos.

A escolha dos estudos superiores realizada pondividuo especifico poderia,
entdo, ser interpretada como resultando da interagtiie seu patrimonio de disposi¢oes
incorporadas e o0 contexto do ato de escolha. Agim de escolha do curso superior
seria, num primeiro momento, caracterizada coma maimenos semelhante a outras
ja vividas pelo individuo. Em seguida, observaraseemo ele agiu nessas situacoes
similares. Caso ele tenha agido de uma forma glrecm a que ele agiu no momento
do vestibular, poder-se-ia supor que nessas dwaiizgacdes ele atualiza uma mesma
disposicéo para a acdo ou um conjunto caracteriddaisposicdes. As origens sociais
dessa ou dessas disposi¢cdes seriam, entao, irdegigor meio do estudo do processo

de socializacao vivido pelo individuo.

A perspectiva de Lahire e o modelo de interpretagaoescolha do curso
superior que pode ser derivado dela tém o grandgtomde reconhecerem a
complexidade dos processos de socializacdo, detsudde do individuo (ou, mais
especificamente, do seu patrimonio de crencasopsligjes, apeténcias e competéncias)
e dos contextos de acao. Lahire torna evidentesafiaencia do esquema “posicao
social - habitus de classe - acdo pratica”. Umviddio ndo se situaria numa Unica e
bem delimitada posicdo no espaco social. Sua nzadeirpensar, avaliar, querer nao
apresentaria, na maioria dos casos, a estruturaedst coerente prevista pelo conceito
de habitus, tal como definido por Bourdieu. Alénssdi, as acfes de um mesmo

individuo variariam de forma significativa conforrog contextos de atualizagéo.

Esse reconhecimento do ator e da acdo como readidanplexas propicia, sem
davida, uma compreensdo mais ampla do processaattha do curso superior tal
como vivido por individuos especificos. As représedes, as preferéncias, as
estratégias utilizadas pelos candidatos ndo podeser aprioristicamente deduzidas
pelo pesquisador a partir da posicédo social ocupad&les. Seria necessario estudar a
histéria de cada individuo, suas relacdes passagassentes, sua forma de lidar com
situacdes diferentes e semelhantes a do vestibular.
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2.2.2 Vantagens e limitacdes da perspectiva de Lahicomo instrumento de

interpretacdo do processo de escolha do curso sujmer

Como foi discutido, fundamentalmente, o que LaKit899c, 2001, 2002,
2002b) propde € uma analise empirica mais detalth@slprocessos de constituicdo das

disposicdes individuais e de atualizacdo dessasoetextos especificos.

Por um lado, ter-se-ia que analisar detalhadansntaultiplas experiéncias de
socializacdo vividas pelo individuo, considerandgrau de coeréncia existente entre
elas e sua maior ou menor intensidade, regularidgatecocidade. Por outro, ter-se-ia
gue observar e comparar o modo como o mesmo ingivade em diferentes contextos
sociais (na vida familiar, profissional e escolawy exemplo), buscando identificar a
existéncia de possiveis regularidades em seu coampento. Tendo em maos esses dois
conjuntos de informacfes, buscar-se-ia identifigarssiveis relacdes entre as
experiéncias de socializacdo vividas pelo individao longo do tempo e as
regularidades no seu comportamento atualmente@ues. Para explicar a existéncia

dessas relacdes, utilizar-se-ia 0 conceito de €icfo.

As disposicOes seriam justamente aquilo que ficoorporado a partir do
processo de socializagdo e que, supostamente,upassoentar o individuo em suas
acOes subsequentes. Correspondendo a experiémciascilizacdo mais ou menos
precoces, intensas, regulares e diversificadasdodduos incorporariam um conjunto

de disposi¢Bes mais ou menos fortes, duradouaasfériveis e coerentes entre si.

Dentro desse modelo de andlise, a explicagdo pasza@ha do curso superior
dependeria, entdo, da identificacdo de relacOe® @st experiéncias de socializacao
vividas pelo individuo, ao longo de sua vida, e odm como ele se comporta
atualmente em varios contextos de acdo. Buscar;ss¥ primeiro lugar, investigar a
existéncia de algo em comum entre 0 modo como igitheb escolheu seu curso e o
modo como ele age em outras situacdes ou escolias moisas. Uma vez identificada
essa regularidade mais ou menos ampla de compartanheiscar-se-ia avaliar em que

medida ela pode estar associada a uma experiéaisaom menos precoce, intensa e
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regular de socializacdo. Estabelecida esta as$wociaconcluir-se-ia que essa
experiéncia passada conduziu a incorporacdo de disp@sicdo responsavel pelos
comportamentos regulares atualmente observaddsido® modo de escolha do curso

superior.

A abordagem de Lahire tem o grande meérito, ja tidou de ndo reduzir
aprioristicamente a experiéncia de vida de um iddiv especifico aos limites bem
definidos de uma posicdo social. O grau de hetemdade das experiéncias de
socializacdo, das disposicdes incorporadas e dotextos de acdo teria que ser
determinado empiricamente. De qualquer forma, orgudirte do pressuposto de que,
normalmente, sobretudo nas sociedades contempsransaindividuos vivem um
conjunto amplo e mais ou menos heterogéneo, ou mesntraditorio, de experiéncias
sociais, constituem um quadro de disposicdes, ngertie, em alguma medida,
diversificado, e, finalmente, atualizam essas dig@es em mdultiplos contextos de
acao.

Ao rejeitar a vinculacdo aprioristica entre posigaxial, habitus e acodes
praticas, Lahire abre, na verdade, um amplo caregmedquisas. Em vez de pressupor a
constituicdo do habitus a partir de uma determimas$acao na estrutura social, passa a
ser necessario investigar o leque mais ou mendse, asterogéneo e contraditério de
experiéncias de socializagdo vividas por um mesmdividuo. Da mesma forma, em
vez de pressupor que o individuo se orienta, erastas contextos, por um mesmo
habitus, passa a ser necessario determinar qeaiestfdes estdo relacionadas a quais

contextos.

Esse amplo programa de pesquisa aberto por Lammeora muito fértil, parece
esconder também certos riscos bastante sérioss Aatenais nada, existe o risco de se
produzirem explica¢des ad hoc, tendo em vista érais de um modelo teérico geral
sobre a relacdo entre experiéncias de socializaggimysicoes e contexto de acdo. Esse

problema pode ser dividido em duas partes.

A primeira refere-se a relacdo entre o individuo gmestdo e as multiplas
influéncias recebidas por ele ao longo do processsocializagdo. Na auséncia de um

modelo tedrico capaz de predizer como o individeiaedacionara com essas Varias
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influéncias (especialmente com as contraditériasaatagbnicas), aceitando-as ou
rejeitando-as em grau e forma variada, incorreesey muita facilidade, num tipo
viciado de explicaca@ost factum conhecido o comportamento presente do sujeito,
tende-se a supervalorizar, entre as varias infla8nque ele recebeu, aquelas que de
maneira mais 6bvia podem té-lo conduzido a incegiw das disposicdes necessérias a
adocdo do comportamento observado. Em relacdo athasdo curso superior, por
exemplo, se se sabe que um candidato escolhewso darMusica, tende-se a conferir
uma grande importancia as experiéncias socialiasdaridas pelo individuo que, de
uma maneira mais evidente, podem contribuir pafarmacdo de um gosto musical
(como a frequiéncia a um curso de Mdusica na influece simultaneamente, minimizar
0 peso de outras influéncias. Se esse mesmo inditidesse escolhido Engenharia,
apesar de ter recebido a mesma formacdo musicaderiamos a minimizar a
importancia dessa iniciagdo musical e a superestiniar¢ca socializadora do pai ou do

tio engenheiro.

O mesmo raciocinio vale para a segunda parte didgpna: aquela que se refere
a relacdo entre disposi¢des incorporadas e costeldoacdo. Se o ator age de uma
determinada maneira num determinado contexto, teasl@&0 apenas a superestimar a
forca das disposicdes que podem té-lo conduzidea mas também a sobrevalorizar a
influéncia estimulante que o contexto pode ter sobre ele. Para tomarmos outro
exemplo relacionado a escolha do curso superiosabemos que um individuo esta
preparando-se de forma metddica e intensiva passtibular, tendemos, por um lado,
a superestimar suas disposicbes ascéticas e aséexj@s de socializacdo que as
podem ter constituido e, por outro, a enfatizatamacteristicas favoraveis do contexto,
como o fato de estar cursando um curso pré-veatithdstante exigente e de poder
contar com as facilidades de um ambiente familiensioso e tranquilo, ou seja,
propicio aos estudos. Assim, subestimamos possifkiéncias em sentido contrario,
e, talvez, igualmente forte, que se exercem sime#tanente sobre o individuo por parte,

por exemplo, dos seus amigos de bairro, mais eitld\com atividades de lazer.

O raciociniopost factune as explica¢cdesmd hocque o acompanham nascem, na
verdade, da falta de uma resposta tedrica paralbepna, apontado na introdugéo desta
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tese, da orientacdo social da acdo individual.reatdo nos propde um modelo tedrico
a partir do qual seja possivel predizer o modo comindividuos vao relacionar-se -
aceitando-as ou rejeitando-as, parcial ou compktéen- com as mdltiplas (em parte
contraditérias ou mesmo antagdnicas) influénciasasoque recebem ao longo de suas
trajetorias sociais e no contexto imediato de a¢dé. que ponto o individuo vai
submeter-se a influéncia dos pais, dos irmaospaiiessores ou do grupo de amigos na
definicdo de seu curso superior? Que peso relptde assumir, no processo de tomada
de deciséo, a pressédo dos pais a favor do curBireiéo, a influéncia de um circulo de
amigos no qual predomina a opg¢éo por Administragém fato de se ter tido uma
primeira experiéncia profissional, bem sucedidaadirma de Engenharia Civil?

Na auséncia de uma teoria mais geral sobre comiedosduos se relacionam
com seu meio externo, restam apenas duas posatl@idie se tratar sociologicamente
0 comportamento individual, ambas epistemologicdaengmobleméticas. A primeira
consiste em descrever, da forma mais detalhadaivpbssas experiéncias de
socializacdo, os contextos de atuacéo e as pr&oaais efetivamente realizadas por
individuos especificos. Nao se chega, nesse casstabelecer, explicitamente, nexos
causais entre as experiéncias de socializacadmebas praticas realizadas, mas apenas
se identifica a existéncia de certas correlacOoé® eessas duas dimensdes. Embora
Lahire jamais adote deliberadamente essa orientag@&bemologica empiricista, ela
existe logicamente como uma das possibilidadessdenyolvimento do seu programa
de pesquisa e, mais do que isso, aparece de famheaoaaria no modo como séo
construidos os seus ‘retratos sociologicos” (Lah2@02). A segunda alternativa,
diretamente relacionada ao raciocirpost factum acima discutido, consiste na
explicacdoad hoc De acordo com as necessidades heuristicas do mmnmealca-se
essa ou aquela experiéncia socializadora vivida pelividuo, acentua-se a forca de
determinada disposicédo e ndo de outra, ou aindatizam-se certas propriedades do
contexto que estimulariam a acdo em detrimentoutta® que a desfavoreceriam. Este
tipo de deslize interpretativo aparece recorrenteéenenos retratos socioldgicos
produzidos por Lahire (2002) e também em seus estde casos de sucesso e fracasso
escolar nos meios populares (1995).
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E preciso reconhecer que o problema da orientaidal sla acdo individual ndo
diz respeito apenas a abordagem de Lahire, masaquentrario, constitui um desafio
a ser enfrentado pelo conjunto das Ciéncias Sod@aisndo se trabalha em escala
macrossocioldgica, utilizando-se categorias cdastide andalise, pode-se, em alguma
medida, evita-lo, utilizando-se o raciocinio est&d ou servindo-se de tipos ideais.
Afirma-se que o0s ocupantes de uma dada posicdalsagem com uma certa
probabilidade ou tipicamente de certa forma emroet@do tipo de contexto. A
importancia de uma certa influéncia ou o efeitoude determinado contexto sobre o
comportamento dos ocupantes de uma dada posiciab gode, portanto, ser prevista e,

até mesmo, mensurada estatisticamente.

Quando se trabalha em escala individual, como@edprLahire, o problema da
orientacdo social da acédo individual se torna, @atrério, premente. Se, como foi
discutido ao longo deste capitulo, a experiéncigidie de um individuo especifico ndo
se determina pela sua localizagcdo numa Unica edeéimitada posi¢do social, mas, ao
contrario, constitui-se a partir de mdultiplas e snau menos incoerentes influéncias
sociais, passa a ser fundamental entender comaiwidno se relaciona com essas
multiplas influéncias. O que faz com que cada umkasdse torne mais ou menos

relevante como principio de orientacdo de suass@coe

Para responder a essa questdo, ndo basta desargigcamente a intensidade,
a precocidade e o carater mais ou menos sistematicoerente de cada uma das
multiplas influéncias sociais a que um individubdo é exposto. Os individuos nédo se
submetem as forgcas sociais de forma mecanica. deeisam ou resistem a elas de
maneira mais ou menos intefiseE preciso entender, portanto, a légica das reacoe
individuais, ou seja, 0s mecanismos basicos querdetam a aceitacdo ou a resisténcia
dos individuos frente as influéncias externas. DBdtn outras palavras, € preciso
formular uma resposta tedrica ao problema da @g@ot social da acdo individual que
nos permita interpretar, simultaneamente, as a&stute sujeicdo e de resisténcia dos

individuos diante das véarias influéncias sociajsi@ sdo expostos.

%9 |sso nao significa dizer que eles decidam consziemutonomamente se sujeitar ou resistir a cada u
das influéncias a que séo expostos.
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E exatamente o esbogo de uma resposta teéricablemia da orientacio social

da acéo individual o que se buscara desenvolvprdomo capitulo.

Antes de finalizar esta se¢éo, cabe, no entansmaar rapidamente um outro
risco associado a perspectiva proposta por Labima hipostasiacdo das disposi¢cdes
individuais. Tende-se, com muita facilidade, a penmsas disposicdes como algo que
tem vida propria, que se ausenta, mas depois eEpaque estabelece com outras
disposicdes relacbes de forca ou de cumplicidagengsce e que, talvez, morra. Passa-
se facilmente, como dizia Bourdieu em relacdo acepgao de estrutura social, do
modelo da realidade a realidade do modelo. As digpes sao tratadas como algo bem
delimitado, j& pronto, predefinido em relacdo aameoto da acdo. Esquece-se, nesses
casos, que a bagagem de cada individuo ndo é apidiragla em cada contexto, mas,
mais do que isso, construida, ou, no minimo, reéngids por meio de um processo de
interagdo e negociacdo entre os atores envolviddsre parece consciente (Cf. 1998,
p.63-69) do risco de substancializagdo das dispesicUm dos seus objetivos, ao
enfatizar a necessidade de se estudar as disppEgdeseus contextos de atualizacéo,
parece ser, justamente, o de minimizar esse praebl&asta, de qualquer forma, a

necessidade de mantermo-nos atentos.

2.3 Consideracoes finais

De uma maneira geral, € possivel afirmar que aateler Bourdieu nos oferece
um importante modelo de andlise do processo delhesaip curso superior. As
vantagens desse modelo sao reveladas, sobretudndajw comparamos ao que é
proposto pelas teorias da escolha racional. Asissies desenvolvidas neste capitulo
deixam claras, no entanto, as dificuldades de beaagsse modelo a escala individual

de analise.

Como se viu, contrapondo-se parcialmente a Bourdietrabalho de Lahire
procura enfatizar que um ator individual se orieptst um conjunto complexo de

disposicdes (formado a partir de multiplas e maisn@nos precoces, regulares, intensas
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e coerentes experiéncias de socializagéo) cujgsrwie formas de atualizagcdo podem e

devem ser estudadas sociologicamente.

As observacbes de Lahire evidenciam a impossibiéidde se explicar o
comportamento de um individuo especifico por meio edtabelecimento de uma
relacdo direta e necesséria entre posicéo sociafigem, disposi¢cdes ou habitus e ato
de escolha. Em primeiro lugar, o fato de um indiwiter sido socializado numa familia
situada numa determinada posicdo social ndo garquée ele va constituir as
disposicdes proprias a essa posi¢cdo. Como mostigelL@ 995), € preciso considerar,
em primeiro lugar, o grau de heterogeneidade ddéasdlia e as relacdes de
interdependéncia que se estabeleceram entre ddodie cada um dos membros da
configuracdo familiar ao longo de todo o processosdcializacdo. Em funcédo da
dindmica assumida por esse processo, o0 individde pworporar ou ndao, e em graus
diferentes, as disposicfes proprias a cada umglessmbros. Em segundo lugar, ainda
que a socializacao familiar ocorresse com um giewado de coeréncia e de eficiéncia,
ela ndo seria suficiente para explicar o compontdonde individuos especificos. Como
mostra largamente Lahire, as disposi¢cdes indivedsdio constituidas a partir de
multiplas e, até certo ponto, incoerentes influéndocializadoras recebidas ao longo
do tempo a partir da insercéo do individuo em gagesferas sociais.

Para se compreenderem as atitudes e comportamietds ao sistema de
ensino, por exemplo, como € nosso caso em rela@ggzaha do curso superior, as
pesquisas mostram a necessidade de se consider@ralpm da posi¢do de classe, a
influéncia propiciada por diferentes contextos sieotarizacdo (Bakt alii, 2001, Duru-
Bellat, 2002). Um individuo recebe influéncias es$fpeas relacionadas ao fato de ter
estudado num determinado estabelecimento, de técipado de uma determinada
turma e, até mesmo, de ter sido aluno de um ceofegsor e ndo de outro. Mesmo
quando ocupam uma mesma posi¢cao na estrutura,seialdividuos realizam, dentro
do sistema de ensino, trajetdrias Unicas e recepertanto, um conjunto diferenciado

de influéncias sociais.

Soma-se a isso o0 efeito socializador informal ederpelo grupo de amigos,
ligado ndo apenas a escola, mas ao local de re@d@entro de uma mesma classe
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social, cada individuo particular esteve ligadolomgo do seu percurso até o vestibular,
a um conjunto diferenciado de lacos de amizade,cgu@mente o influenciaram de

uma maneira especifica.

Se é possivel imaginar que, de um modo geral, edsasencas, ditas
secundérias, estardo subsumidas na diferenca femti@nentre as classes - uma vez
gue 0s contextos escolares e mesmo as amizadsg k&iribuem aleatoriamente entre
0s ocupantes das diversas posi¢des sociais - npodeeesquecer que isso é verdade
apenas quando se analisa a realidade social nuala esacro. De fato, a grosso modo,
os individuos de cada categoria social tenderastuala em escolas parecidas e a ter
grupos de amigos com caracteristicas semelhantaa. dhalise em escala individual
como a proposta por Lahire (1999b, 2001, 2002) perravelar, no entanto, que, por

tras da aparente uniformidade, ha uma diversidadasa a ser investigada.

E importante, finalmente, relembrar que as critiisigidas a Bourdieu no se
referem apenas ao problema da constituicdo dousadipartir da estrutura das posicoes
sociais, mas, igualmente, & questdo da atualizaegise habitus em acdes prafitas
Bourdieu ndo é suficientemente explicito sobre @lanoomo o habitus incorporado
orienta as acdes individuais. O autor fala de uetacéo dialética entre disposicéo e
situagao, ou, ainda, da producao de improvisa¢@estat do habitus incorporado. Nada
disso, no entanto, é satisfatoriamente detalhadanBneira geral, as praticas parecem
reduzidas a exemplificacbes de um estilo de vidécado e coerente, definido, por

intermédio do habitus, a partir da posicdo so@abiigem.

Mantendo-se nesse nivel macro de andlise, Bousdika todas as dificuldades
tedricas e metodoldgicas relacionadas a diversidade-individual e todos 0s riscos
(sobretudo, o de retorno ao subjetivismo) implicada constituicdo de uma abordagem
microssociolégica. O preco a ser pago é o da ¢éstiilo &mbito de pertinéncia do seu
modelo tedrico: este parece adequado para a ietagdo de dados agregados, mas
mostra-se limitado quando se trata de compreersleseolhas efetivas realizadas por
individuos especificos - diferentes dos tipicosrasgntantes das posicoes sociais
(Lahire, 2001).

40 Além de Lahire, 1999b, ver, também, Brubaker 518&lexander, 2000.

108



Lahire, por sua vez, enfrenta o desafio de defisibases de uma sociologia em
escala individual. O universo individual seria rude multiplas influéncias sociais,
passadas e presentes, que poderiam e deverianetafiradamente investigadas pela

Sociologia.

Como foi visto, falta, no entanto, a perspectivaLdkire, uma resposta teérica
ao problema da orientacéo social da acéo individuakeja, um modelo tedrico geral
capaz de tornar compreensivel a relacdo dos ingigidom as mdltiplas influéncias a
que sao submetidos. Na falta de uma teoria dgsseatiperspectiva de Lahire pode nos
conduzir, como foi discutido, a dois caminhos iguatte insatisfatorios. O primeiro
pode ser chamado de empiricista. Descreve-se, icueza de detalhes, as experiéncias
de socializacéo e as acfes de um individuo espe@ai diferentes contextos sociais,
mas nao se chega a formular, explicitamente, unmicagdo sobre porque este
individuo age de um forma e nédo de outra. O segeadinho € o do raciocinio post
factum e da explicacdo ad hoc. Tendo em vista @ agdlizada pelo individuo,
seleciona-se as experiéncias de socializacao rastedsticas do contexto de acéo e as

disposicbes que parecam mais aptas a explicar parteimento em questao.

No proximo capitulo, discutiremos a possibilidade sk evitar esses dois
caminhos por meio da formulacdo de uma respostadeao problema da orientacédo
social da acao individual, ou seja, da formulac@&auoh modelo interpretativo geral a
partir do qual seja possivel compreender, simultareate, as reacdes de sujeicdo e de

resisténcia dos atores individuais frente as inftigs a que sdo expostos.
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CAPITULO 3

TEORIA SOCIOLOGICA E MOTIVACAO HUMANA:
CONTRIBUICOES PARA UMA SOCIOLOGIA EM ESCALA
INDIVIDUAL

Raramente, o tema da motivacdo humana é discuticimbito da Sociologia.
Os sociblogos se limitam a afirmar que os indivedlagem de acordo com seu meio
social. As condi¢cdes materiais de existéncia, d@res e as crencas coletivas atuariam
ao longo da trajetdria de vida dos individuos e momento especifico da acao
orientando seus comportamentos numa determinaeigadir

N&o fica muito claro por que os individuos se sulkemeas influéncias sociais
que recebem no seu meio. Mais importante do qoeng® fica claro por que alguns se
submetem integralmente, outros parcialmente, egainda resistem e se orientam de

uma forma que pode ser considerada desviante.

A explicagdo que a Sociologia nos oferece para sessiacdes no
comportamento dos individuos ndo parece plenansatisfatéria. Se um individuo age
da forma socialmente mais previsivel, afirma-se eladoi adequadamente socializado
ou, mais amplamente, sofreu 0s constrangimentasigle quem ocupa sua posi¢ao
social. Se o individuo se desvia total ou parcialeeo que seria mais previsivel para
alguém com sua localizacdo social, supde-se quéielibmetido a uma influéncia

atipica.

O que parece faltar a essa explicacdo é uma dgghc dos mecanismos por
meio dos quais os individuos lidam com multiplasnais ou menos contraditorias
influéncias sociais e definem seus rumos de acaguedfaz com que um individuo se
submeta mais a influéncia A e resista a B, enquauntr@ individuo se orienta de acordo
com o que prevé a influéncia B e se mostra imuastdide A? N&o basta responder a
essa questdo afirmando que algumas influénciagnsd® intensas e precoces do que

outras. Diante de uma mesma influéncia extern@dgiduos podem reagir de modo

110



diferente. O que € preciso explicitar é, portaatgica dessa rea¢cdo, 0 mecanismo por
meio do qual os individuos se submetem em maiomenor grau a cada uma das
multiplas influéncias a que sado submetidos. Emasupalavras, € preciso enfrentar,

teoricamente, o problema da orientagéao social da iglividual.

Para se enfrentar esse problema, parece neceaBérdar o tema da motivagédo
humana. O que os seres humanos buscam, fundamente/mao interagirem
socialmente? Que critério (provavelmente nao censg) eles utilizam para “decidir”
submeter-se de forma mais ou menos integral a gadadas influéncias a que sao
submetidos? Em que medida é possivel e sociologitntil identificar um desejo ou
necessidade basica que seria comum a todos osdinols?

Na primeira parte deste capitulo, sdo discutidagagedificuldades e
possibilidades relacionadas a utilizacdo de umaegméio explicita sobre motivacéo
humana no campo da Sociologia. Ainda nesta primgade, sdo apresentados e
analisados dois conjuntos de concepg¢des sobreagatvhumana.

Na segunda parte do capitulo, buscar-se-a utilizadesses dois conjuntos de
concepcOes para formular um esboco de resposteohteima da orientacdo social da
acdo individual. Esse esboco de resposta serargmmusttendo como principais
referéncias a Teoria das Cadeias de InteracéolRaeeRandall Collins (1985, 1987,
1993), e a Teoria dos Circulos de ReconhecimerdoAldssandro Pizzorno (1988,
1991).

Na terceira parte do capitulo, avaliar-se-ao asrpidlidades e limitacdes desse
esboco de resposta ao problema da orientacdo sdaiahcédo individual como

instrumento complementar de interpretacéo do psoces escolha do curso superior.

3.1 Motivacdo Humana
O termo “motivacdo humana” estd sendo utilizadoi aguoximadamente no
mesmo sentido que Ihe atribui Jonathan Turner (19888, 1999). Este autor utiliza

esse termo para se referir a certas necessidadesrsams do ser humano que,
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normalmente de forma inconsciente, “empurram”, ‘Gispnam”, “motivam” e

“dirigem” os individuos em suas interacdes sociais.

N&o é facil desenvolver uma discussdo sobre mdtovécimana no campo da
Sociologia. O termo pode gerar mal-entendidosst@scias, acusacdes de desvio em
direcdo a Psicologia ou a Filosofia. Trés objegigxipais merecem ser discutidas.

Em primeiro lugar, quem se propfe a uma discusshie esse tema pode ser
acusado de pretender eclipsar a diversidade deivalsie propositos e intencbes que
movem os individuos em beneficio de uma concepgéiversalista da natureza
humana. As Ciéncias Sociais se notabilizam, justéenepor evidenciarem a
diversidade do comportamento humano segundo o®grsgciais. Além disso, como
foi discutido ao longo desta tese, reconhecem-ada vez mais, as variacdes de
comportamento entre individuos pertencentes a usmmegrupo social. Sustentar,
portanto, uma concepgdo sobre o que 0s seres hamaniversalmente buscam ao
interagir socialmente pode parecer um despropdsito,mesmo um contra-senso

sociologico.

Essa primeira objecdo parece resultar de uma domfestre dois niveis de
abstracdo. Por um lado, tém-se as crencas, valobgsiivos e comportamentos de
individuos ou grupos de individuos concretos, iaedibs no tempo e no espaco. Por
outro, tém-se concepcdes abstratas sobre a natumezana, ou seja, definicdes sobre
certos tracos basicos que seriam comuns a todoseoros da espécie. Esses dois
niveis da realidade ndo se confundem e, muito meewxsluem-se mutuamente.
Conceber uma teoria geral da motivacdo humana igadfica, de maneira alguma,
negar, total ou parcialmente, o carater intrinsesamdiversificado da realidade social.
Significa apenas reconhecer a possibilidade deestachrem, por tras de toda essa
diversidade, certas propriedades comuns que o¥idogis compartilham como

membros de uma mesma espécie.

Uma segunda objecdo consiste em questionar ndossibpidade, mas a
relevancia desse tipo de discussédo no campo dasi@séSociais. Se 0s objetos destas
ciéncias sdo as constru¢des sociais humanas, iicsgtas no tempo e no espaco, que
utilidade pode ter uma concepcéo abstrata e umiNgiess sobre motivagdo humana?
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Em relacdo a essa questdo, a resposta deve ser Efwma discussdo sé faz
sentido quando se acredita na utilidade de se radresh modelos tedricos abstratos
relativos aos mecanismos basicos de constituigdsterstacdo e transformacdo da
realidade social. Essa crenca ndo implica, no ®mtamecessariamente, tomar a
construcdo desses modelos como objetivo final ddpatho sociologico, mas,
diferentemente disso, acreditar que eles podemadac como instrumentos a serem

aplicados na interpretacdo dos fenbmenos sociag&ns.

NO nosso caso, essa discussao se insere num talmlvaliacdo das respostas
tradicionais e de investigacdo de respostas atteasaa um problema tedrico geral: o
problema da orientacdo social da acao individuatedita-se que a construgdo de um
modelo teorico geral sobre como os individuos lidemm as mudltiplas influéncias
sociais que recebem e se orientam em suas a¢ées@odtil, num segundo momento,
como instrumento de interpretacdo de fendmenosrems; como, por exemplo, 0

processo de escolha do curso superior.

E preciso ainda observar que, independentementipidéio que se possa ter
sobre a relevancia ou ndo dos modelos tedricossgaraSociologia, o fato € que estes
sao utilizados rotineiramente pelo sociélogo, ndmmeate de forma irrefletida, como
pressupostos dos quais se parte na interpretagafenfimenos empiricos. Se um autor
parte da conviccdo de que os individuos agem ealdol os custos e beneficios
envolvidos em suas acdes, ele esta utilizando uckelmomu teoria geral. Da mesma
forma, quando se parte da suposicao de que asladege se mantém por meio de um
duplo processo de institucionalizacdo e de intezagdo dos valores e normas sociais,
esta-se, da mesma forma, utilizando um modelo ,gemalesquema que, em principio,
pode ser aplicado a qualquer configuracédo socidképendentemente de sua localizacao

no tempo € no espaco.

Quando se prop0e, portanto, a construgdo de modb&igtos, ndo se estd, na
verdade, defendendo nada de radicalmente novo. @ squadvoga € apenas um
tratamento mais sistematico dos pressupostos gguaisqueiramos ou ndo, orientam

nosso trabalho de interpretacdo dos fenOmenosisaoiacretos.
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Finalmente, uma terceira objecdo consiste em afiropae as diversas
concepcOes sobre motivacdo constituem, na vergedgulados filosoficos que nao
podem ser cientificamente verificados. De fato,agssoncep¢cdes ndao podem ser
diretamente verificadas. Elas podem, no entanto,aseliadas em funcdo de suas
consequéncias para o modelo tedrico que se estfrwiodo. Trata-se de avaliar em que
medida uma determinada concepc¢ao sobre motivagéartaucontribui para tornar esse
modelo mais completo (capaz de subsumir um conjun&is amplo de teorias
intermediarias e proposicdes empiricas) e logicénenais coerente. Em outras
palavras, trata-se de avaliar, pragmaticamente,gam medida cada uma dessas
concepcgdes contribui para ampliar o potencial eafilio dos sistemas tedricos em

guestao.

E exatamente o que sera feito aqui. Avaliar-se-agee medida a adocéo de
uma certa concepcdo de motivacdo humana pode anmassa compreensdo dos
mecanismos de orientagao social da ac¢ao individuatdiretamente, do processo de

escolha do curso superior.

Turner (1987, 1988) procura identificar e sisteraatuma série de concepcgdes
mais ou menos implicitas sobre motivacdo humanseptes nas ciéncias humanas.
Essas varias concepcdes parecem poder ser agrugadasis conjuntos basicos. Um
primeiro reune as concepcgoes presentes no Uslitariclassico, no Behaviorismo e na
moderna Teoria das Trocas e destaca, basicamedése@ dos individuos de ampliar
gratificagbes e evitar privagbes. Como discutiremrapidamente a seguir, as
contribuicdes desse primeiro conjunto de concepgaeso enfrentamento do problema
da orientacdo da acdo individual parecem bastanttadlas. Um segundo conjunto €
formado por concepcgdes sobre motivacdo humanaifidadas a partir de um vasto e
heterogéneo leque de perspectivas tedricas: Bealsmim Social de George Mead e
modernas teorias interacionistas, Psicandlise,nigtadologia e teoria durkheimiana.
Dentro desse segundo conjunto, estdo concepcOeseglgam, alternativamente, a

necessidade dos seres humanos de confirmacdo dausuamagem, de seguranca
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ontolégica, de “faticidadé* e de manutencéo e reafirmacdo dos seus simbolos de
pertencimento grupal. Apesar das diferencas erstreoacepcdes que compdem esse
segundo conjunto e, sobretudo, entre as teoriasartir plas quais elas foram
identificadas, parece possivel reconhecer um ttagum entre elas: todas apontam, de
forma mais ou menos explicita, a necessidade des $&imanos de confirmacdo de
suas percepcdes sobre a realidade ou pelo meraguies de seus elementos. E a esse
segundo conjunto de concepc¢des que nos dedicammomais atencao neste capitulo.
Cabe, no entanto, em primeiro lugar, apontar celitagaces do conjunto de

concepcgdes anterior que o tornam insatisfatéria pamossos propositos.

3.1.1 Motivacdo humana: primeiro conjunto de concegbes

Como ja foi dito, as concepcbes sobre motivacaoamangue formam este
primeiro conjunto tém em comum a afirmacdo de guendividuos agem buscando
ampliar suas gratificacées e reduzir suas privagdescaso da perspectiva utilitarista,
supde-se que o0s individuos buscam maximizar seusefib®s, calculando
racionalmente 0s custos e recompensas provavelnasstriados a cada uma das
alternativas de acgdo. Os beneficios seriam avaiadon base numa hierarquia de
valores ou preferéncias tomada como dada. A a@lidps beneficios também seria
influenciada pelos ganhos acumulados anteriorme@teanto maior o acesso, ja
alcancado, a um determinado bem, menor seu valatilidade (Teoria da utilidade
marginal). A perspectiva behaviorista manteria, @mum com o Utilitarismo, a
concepcdo de um individuo que busca recompensasit® @istos e punigdes.
Diferentemente da perspectiva anterior, 0 Behasnwooi ndo suporia, no entanto, um
ator que calcula conscientemente as vantagensvardagens de cada alternativa de
acao. Ao contrério, esta perspectiva supde umcaterreage de forma mais ou menos
mecanica, condicionada, aos estimulos exteriorésn Alisso, ndo se fala propriamente
de uma hierarquia de valores e preferéncias, masndeonjunto de necessidades mais

ou menos salientes. Finalmente, como um desdobtanoemtemporaneo das duas

“l Segundo a Etnometodologia, os individuos procuranstruir e manter continuamente a sensacéo de
que suas interacfes estdo baseadas em fatos, lieflades objetivamente dadas.
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correntes anteriores, a Teoria das Trocas des@ewemodo como os individuos
negociam entre si, buscando obter recompensasidisfjnentre outras coisas, em
termos de poder, prestigio e aprovacdo. Estabe&lecema flexibilizacdo em relacéo
aos pressupostos utilitaristas, a Teoria da Traea®nhece que essa busca por
gratificagbes nem sempre se faz de modo consceerdervindo-se de informacgao
suficiente. Além disso, os individuos ndo buscanmessariamente a maximizagao de

suas recompensas, mas, mais modestamente, a abtengijum beneficio.

Do ponto de vista da nossa discussdo, o problemaafental dessas
concepcdes sobre motivacdo reunidas nesse primeipm é que elas sdo, num certo
sentido, superficiais. Mostram que os individuoscam, por meio de suas acoes,
maximizar ou, simplesmente, alcancar beneficioss mao explicam como esses
beneficios s&do socialmente definitfo&les sdo tomados como dados dos quais se parte

ou sao fixados como necessidades bioldgicas uaigers

No primeiro caso, fala-se da hierarquia de valotesla ordem de preferéncias
de um ator individual e de como ele age para sa@isia. Pode-se supor que essas
preferéncias sao definidas pelos individuos a maté critérios idiossincraticos
(distribuidos aleatoriamente entre os individuas)qae séo fruto da incorporacdo de
valores coletivos, mas ndo se explica por que disiduos as adotaram. Se se fala de
critérios idiossincraticos, renuncia-se, logicamert possibilidade de uma explicacéo
cientifica e, em particular, sociolégica. Se se,fglor outro lado, da incorporacéo de
valores coletivos, também nao se resolve o probl&ula-se, na verdade, mais uma
vez, aos problemas identificados, no capitulo @rtena Tradigcdo Disposicionalista.
N&o basta afirmar a presenca de valores coletivas existéncia de uma acéo
socializadora. A questdo é saber como os individidasn com esses valores e com
essa acdo. Em que medida e baseados em que srékgsoos aceitam ou os rejeitam?
Essas primeiras concepg¢Oes sobre motivacdo naacagizes de responder a essas
questbes. Parte-se, simplesmente, das preferén@aifestas e afirma-se que o0s

individuos buscardo satisfazé-las.

“2 Este ponto foi amplamente discutido no primeirpittdo, ao se tratar das modernas teorias da escolh
racional.
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Pode-se, também, como ja foi dito, definir os bieies perseguidos em termos
de satisfacdo de certas necessidades biologicascess. Essa alternativa, no entanto,
enfrenta sérias dificuldades para explicar as esaghbferenciadas que individuos e
grupos sociais podem apresentar diante de contdet@gado objetivamente similares.
Se os individuos agissem buscando, simplesmersgtisiacdo de certas necessidades
bioldgicas essenciais, como a nutricdo e a pres&ovisica do corpo, eles reagiriam
sempre da mesma maneira (salvo nos casos de dailtdodmacao) diante de condicdes
objetivas similares. As acfes se resumiriam a s#ap@ estimulos externos. Nao € isso,
no entanto, o que as Ciéncias Sociais tém mosteadelacdo dos individuos com seu
meio externo seria, na verdade, intermediada pences e valores socialmente

definidos.

Resumindo, faltaria a esse primeiro conjunto decepgdes sobre motivacao a
definicho de um critério substantivo a partir doalgws individuos avaliariam
(conscientemente ou nao) os varios beneficios aass @gles podem ter acesso e 0s
hierarquizariam. E justamente um critério desse digue apontam as concepcées sobre

motivacdo humana reunidas, a seguir, num segunygorto.

3.1.2 Motivagao humana: segundo conjunto de concejes

O segundo conjunto de concepcdes sobre motivagiartay aqui constituido,
aponta, de maneiras diferentes e mais ou menofcikxp| para a necessidade basica
dos seres humanos de manutencdo de uma certa reggueen relacdo as suas
percepcdes sobre si mesmos e 0 universo a sua Kgka seguranca seria alcancada
por meio da sustentacao, por parte dos individd@sjma realidade intersubjetiva, ou
seja, por intermédio da construgdo, manutencastaumcao constante de uma versao

socialmente compartilhada sobre si mesmos e 0 mextedof.

Seguindo aproximadamente o mesmo roteiro tracadd pmer (1987, 1988),

consideraremos aqui, sequUencialmente e de manediatg as concepcdes sobre

43 Berger e Luckmann, 1974, nos oferecem uma andltisngente dos processos por meio dos quais 0s
individuos constituem, mantém e restauram cotidigme uma concepc¢ao objetivada ou intersubjetiva
da realidade. Ver, também, Schutz, 1997.
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motivagdo humana presentes na obra de Mead e ¢endaarteorias interacionistas, na

Psicanalise, na Etnometodologia e na Sociologikhdimiana.

« Mead e as teorias interacionistas

Turner identifica, na obra de George Mead e enemas teorias interacionistas
modernas, uma concepcao implicita de motivacdonsiega qual os individuos agem
buscando sustentar ou reforcar determinadas cobegpeglativas a situagdo e a si
mesmos. Turner reconhece que, sobretudo em Mead tamabém, no Interacionismo,
a énfase é dada ao processo interativo de sinatizagnterpretacdo em si mesmo, sem
uma elaboragéo explicita das implicacfes desseegsocpara um possivel modelo de
motivacdo. De qualquer forma, parece-lhe pertinexteair, como uma contribuicao
implicita dessas teorias, a proposicdo de quearyesainteragem buscando confirmar,
uns por meio dos outros, as concepcdes que eleddéambiente e, sobretudo, de si
mesmos. N&o h4, no entanto, principalmente em Meadirmacdo de que seja essa
busca de confirmagdo o que basicamente e origimdmmpulsiona os atores a agir.
Ao contrario, como observa Shibutani (1968, p. 332)natureza do impulso que
inicialmente mobiliza os atores néo € claramenpe@icada no esquema de Mead.
Qualquer tipo de desconforto ou falta de ajustameot organismo em relagdo a seu

ambiente poderia, em principio, desencadear uni V&ando a sua eliminagéo.

O que Turner, assim como Shibutani, observa, nanémt € que, uma vez
desencadeado o ato, esse se desenvolve como uess@uae ajustamentos entre a
percepcdo que o ator tem de si mesmo, dos outfosaebiente e suas acdes concretas
ou imaginativas. Os atores tentariam conciliarnaagens que eles tém deles mesmos,
constituidas a partir da habilidade de tomar o atg vista dos outros e do outro
generalizado e de, assim, ver-se em perspectivaasaespostas que eles dao de forma

mais ou menos imediata as situacoes.

Nos termos de Shibutani (p.334), “self-conscioudividg consists of a
succession of responses to a series of self-ima@asia concepc¢do de si mesmo evoca

um determinado tipo de resposta; se essa respistéd imediatamente tomada ou nao

118



produz o resultado esperado isso gera uma tranaf@oma concepcdo de si mesmo e
incertezas sobre a definicdo dos outros, dos abjetodo outro generalizado,
impulsionando novas tentativas de ajustamento,iata® mentalmente ou realizadas

concretamente.

Em sintese, os atores seriam implicitamente vigstasperspectiva de Mead,
como buscando manter as concepc¢fes que eles t&nnmdesmos por meio de um
ajustamento continuo entre estas e suas acfes.d®@lande Mead € extremamente
complexo e dinamico, no entanto, porque essas pofies, embora internalizadas no
processo de socializagdo e de constituicdo da ndgdmutro generalizado, variariam
situacionalmente e se transformariam ao longo dopte O ator ndo seguiria
mecanicamente uma definicdo fixa do que € seu papell, mas constituiria,
reafirmaria ou reavaliaria continuamente seu papekua concepcao de si mesmo a

partir dos resultados de suas acoes.

Em termos de uma teoria da motivacdo humana, oégoeeciso destacar da
perspectiva de Mead (1967) €, entdo, o empenhatdoss na manutencdo de um “self”
coerente, por meio de um trabalho constante ddaajgmto entre suas acdes e as
imagens socialmente definidas que eles possuemmndesso, ou, simplesmente, entre
0 “I” e 0 “Me”. Turner (1987,1988) mostra como esaensao do trabalho dos atores
veio a ser reelaborada nas teorias interacionistas termos de duas forcas
motivacionais basicas: a busca da “self-consistemcyself-esteem”. Os atores se
apresentariam diante dos outros nas situacéespde enconfirmar sua auto-imagem e
afirmar socialmente seu valor. Diante de dificukkacha realizacdo desses objetivos,
seria feito um trabalho suplementar de elaboragétahde linhas alternativas de acao,
de manipulacdo ou redefinicdo da situacdo de agim reapresentacdo do “self’. Se,
mesmo assim, as dificuldades persistem, poderiamdaaser usados mecanismos de
defesa (represséo, racionalizacéo e percepcaadvaglefue, de certa forma, filtram e
permitem 0 acesso a consciéncia apenas aquelasatides que confirmam o valor e a
consisténcia da concepcdo que o ator tem de si meBssa incorporacdo dos

mecanismos de defesa como um dos instrumentos imaalws pelos atores para a
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manutencdo de sua auto-imagem ja seria, no entaatgjnal dentro do Interacionismo

e nos levaria préximo & fronteira entre SociolagyRsicanalis&’

* Psicanalise

E, justamente, na Psicanadlise e em seus desdolmEmenciologicos
contemporaneos, sobretudo com Giddens (1979, 1984), que se encontra a segunda

concepcgao sobre motivagdo humana destacada parTurn

A Psicanadlise nao constitui um sistema tedrico exer e internamente
unificado. Dentro da propria obra de Freud, conviyermas diferentes de conceituar a
estrutura e a dindmica psiquica. De qualquer foénpassivel afirmar que, do ponto de
vista psicanalitico, o ser humano é, antes de mai®, um ser dividido entre uma
dimensado pulsional (que, apdés o recalque vividocamplexo edipiano, s6 pode
realizar-se de maneira indireta, sublimada, sincsbple uma dimensdo mais ou menos
consciente, formada a partir da identificacdo deitucom a ordem social. A dinamica
psiquica do ser humano e de cada individuo emcphatiseria marcada pelo conflito

latente ou aberto e pelas tentativas de conciliagie essas duas dimensoes.

O que é importante observar nesse modelo € qudeanaocial desempenha um
duplo papel. Por um lado, ela é a instancia reprasscerceadora das pulsdes
individuais. Por outro, ela constitui o0 meio potermédio do qual o individuo realiza
simbolicamente suas pulsfes e desejos inconsci€ldes sujeito teria que encontrar,
sob pena de se desenvolver numa direcdo patolégigama forma aceitavel,
sobretudo, do ponto de vista da sua consciénadia,da vazao a enxurrada de desejos
irracionais, associais e inconscientes. Essa faomitavel, socializada e sublimada,
compativel com sua auto-imagem, converte-se, dr p#at vivéncia edipiana e da
introjecdo da lei social, na Unica alternativa elapara a realizacdo do sujeito. A
vivéncia e a adequacao aos padrdes sociais podesnteadidas, portanto, em termos

psicanaliticos, como um caminho alternativo pareaadizacdo do desejo individual. O

4 Ver discussdo de Smelser, 1987.
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sujeito psicanalitico seria um ser que realiza sliohmente seu desejo inconsciente

por meio da vivéncia e experimentacdo do mundabkoci

Para que a vivéncia dos padrbes sociais propitetiv@nente, a realizacédo
simbdlica do desejo, é necessario, no entantocanhecimento, por parte dos outros,
da consisténcia e valor dessa vivéncia. E no erc@aim o outro ou na conciliagio
simbdlica das perspectivas do eu e do outro queatiza o desejo. Isso fica mais claro
a partir de uma consideracdo rapida do que é godese&canalitico e de como se

constitui 0 “sujeito do desejs®.

Castoriadis (1982) concebe o sujeito psicanaliticasicamente, como um
sujeito de falta, que tenta, eternamente e de phagtformas, reeditar uma sensacéo de
completude originalmente vivida e que foi perdidaagtir do processo de clivagem da
subjetividade e de instauracdo progressiva de w@paracao entre o eu e o outro. O
ponto de partida no processo de constituicdo dgtseidade seria 0 que ele chama de
“ménoda psiquica original’, um estado psiquico aoteas fases de organizacdo da
libido, no qual o ser ainda ndo representa panr@rio a separacdo entre ele e o
mundo e, assim, ndo pode conceber-se como um daltaeEsse estado € rompido
durante as fases de organizacdo da libido, quaedcomeca a estabelecer uma
representacdo psiquica da falta e, portanto, “umaem de ndo-ser virtual” (p.346).
Seria 0 inicio do reconhecimento da existénciareatele um objeto e do outro
possuidor desse objeto. O individuo resistiriagntanto, a esse processo, reeditando,
em nivel psiquico, o estado de completude, de @ersibsoluto sobre o outro e o objeto
de prazer por meio da fantasia da unido perfalteo-falo-méae-falica. A vivéncia do
Complexo de Edipo marcaria, exatamente, a ruptessal segunda fantasia de
completude e a entrada definitiva da crian¢ca nodowocial e simbdlico. A partir dai,

a sensacao de completude passa a ser buscadaraldoomia, pela vivéncia do jogo
social mais amplo, no qual se pode reconstruiricoamente a ilusdo da unido entre o

€eu e o outro.

4> Uma discusséo anterior sobre a Psicanalise eefagfio com a Sociologia foi feita em monografia de
minha autoria (Nogueira, 1993).
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Na perspectiva de Castoriadis, portanto, o desejcapalitico deve ser
entendido, basicamente, como “desejo de um es{@dd38), desejo de reconstituicdo
simbdlica de um estado, irremediavelmente perdidocompletude em que nédo ha
separacao entre 0 eu e o resto, entre o eu e@ Quiue os individuos buscariam seria,
essencialmente, negar simbolicamente a existémiautto e de qualquer realidade
fundada para além do préprio sujeito. Isso sez&ad no jogo social por meio de
tentativas de sujeicdo do outro as representac@iesadas no eu, ou, mais
genericamente, pela constituicdo de um sentideaeade Unico, intersubjetivo, logo,
objetivado, no qual se identificam o eu e o0 oufrpa@tanto, nega-se a separacao entre
os dois.

Em termos mais socioldgicos, o desejo psicanalsicvaduziria na busca de um
consenso ou de um reconhecimento, por parte dogspuaio carater objetivo, real, das
representacdes do sujeito. Os atores agiriam ic@temente motivados pela busca de
uma reconciliagdo entre seu mundo interno e o me@xterno que lhes transcende e
potencialmente escapa ao seu dominio. Essa reegdcll seria alcancada,
precisamente, por meio da constituicdo, por pao® atores, de uma confianca na
objetividade das representagcbes por meio das glesspercebem o mundo externo e,

portanto, de uma sensac&o de controle ou domibie ssse mundd

Giddens (1979, 1984, 1991) chega a conclusdesnbastamelhantes, embora
partindo do trabalho de psicanalistas de outrasewctas, sobretudo Erikson. Segundo
ele, os atores necessitam, fundamentalmente, mercgle o mundo social funciona
segundo suas expectativas, que € um mundo prdyigive se pode confiar que os
outros agentes vao comportar-se da forma espegdeodie tipos de situacdo que se
repetem no tempo e no espaco social. Essa neadssidais ou menos difusa, levaria
os atores a trabalharem ativamente no sentidotdbetscerem o carater “rotinizado”,
estruturado, do mundo social. O sucesso nesselhoalpaitico de organizacdo ou

estruturacdo do mundo social atenderia a necessigewnsciente de confianca e

% Essa sensacdo, essencialmente iluséria e evatesaiizaria o desejo humano na medida em que
reeditaria simbolicamente a fantasia original dengletude. Como diz Castoriadis (p.338), “as
expressdes objeto de desejo e desejo de um désefragmentos estilhacados, e como tais sem grande
sentido, da formuldesejo de um estafqustamente de um estado perdido de completude.
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seguranca ontoldgica, e manteria sob controle wsisntle ansiedade relacionados ao

seu ndo atendimento.

Partindo de uma concepcao psicanalitica do sujéitoto Giddens quanto
Castoriadis caracterizam o0s atores, portanto, camonscientemente motivados a
estabelecer um controle simbdlico sobre o mundereatque lhes escapa. Essa forga
motivacional difusa € realizada concretamente,aso clo individuo adulto socializado,
por meio do estabelecimento, da sustentacao eaflamracdo continua, no interior das
praticas sociais, de um mundo rotinizado, objetiyadconhecido e compartilhado por
todos. A motivacdo bésica e inconsciente que lavas sujeitos a participarem
ativamente do jogo social seria a necessidade d#ot® e, mais do que isso, de
reintegracdo simbolica do mundo externo. Essa siglaete se traduziria em termos da
atividade pratica de “monitoracao reflexiva da 4cgdmra usar a terminologia de
Giddens (1989, p.4), numa disposicao diligente atoses no sentido de participar do
processo interativo de estruturagcdo do mundo soocialseja, de organizagcdo dos
sistemas sociais e dos encontros cotidianos del@@am as propriedades estruturais
instituidas. E importante, no entanto, ressalta, qu caso de Giddens, essa forca
motivacional inconsciente (a busca da confiancaoubs e da seguranca ontoldgica)
nao se manifestaria diretamente em todas as iBEsamas apenas nos momentos mais
OU menos criticos, nos quais as rotinas da intergg&ial se mostram ameacadas.
Nesses momentos, aumentaria a ansiedade dos atoresipenho deles no sentido de

restaurar o curso rotineiro da acéo.

» Sociologia durkheimiana

Como observa Turner (1987), os primeiros trabatte@®urkheim n&o revelam
uma concepcao clara sobre motivacdo humana. Aaéamntas preocupacdes de
Durkheim com a demarcacéo das fronteiras entreol®gta e Psicologia o levam a
propor uma abordagem estritamente macrossocioldgisdatos sociais, dentro da qual
nao parece haver nenhum espaco para consideragiiesassubjetividade humana. Em
seus estudos posteriores sobre religido e em asa®s tedricos sobre o tema da moral

e da educacédo, no entanto, € possivel encontrareffegdo explicita sobre a natureza
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humana e uma concepcado clara do que leva os indwid manter e reforcar seus
vinculos sociaf¥. E, portanto, tendo como referéncia esses Ultingosos, que

falaremos aqui de uma concepc¢ao durkheimiana sobtigacdo humana.

Durkheim (1970,1975) concebe o individuo como emgsie, a0 mesmo tempo
gue é ultrapassado e constrangido pela realidddévag ama essa realidade e se realiza
através dela. A socializacdo, na perspectiva durkbea, faz-se sobre e, em grande
medida, em oposicdo a uma natureza individual &dspdmaria, que tem como
substrato Gltimo o préprio corpo humano (1978).aEsscializacédo, embora também
apresente um componente coercitivo, de cerceaneetiatrole da natureza individual,
faz-se, no entanto, antes de mais nada, por comvenio e por seducdo. Ela é,
preponderantemente, estabelecimento de um autotmmnior parte dos individuos, que
resulta do reconhecimento da autoridade moral detiddade. O dominio do ser
associal por parte da sociedade nao se faria piiatorente pela forca bruta, mas pelo
valor moral de que se revestem diante dele os $dsola sociedade. Haveria, por um
lado, uma certa resisténcia dos individuos a seitartgm a essa instancia externa e
disciplinadora. Por outro lado, no entanto, essasnmae instancia se mostraria
emancipadora. Seria por meio dela que os individeoslevariam a um plano superior
de consciéncia e moralidade. Ela seria a dimena&abedoria, da I6gica, da tradicéo,
da correcdo moral, do sagrado. Os individuos resmeriam essa superioridade, sentir-
se-iam atraidos por ela e se orientariam moralmentsentido de se integrarem e se

adequarem o maximo possivel aos padrdes socialimstitaidos.

O ator durkheimiano pode, assim, ser definido caimoser que internalizou o
dever moral e que, em funcéo disso, esforca-sequantaolar seu ser natural, a fim de
realizar o ideal coletivo. O que Durkheim (1978jatiza € que, a partir do momento
em que a sociedade ou o0s elementos que a reprasatdairem diante do sujeito uma
autoridade ou uma ascendéncia moral, eles se todeagjaveis e o individuo passa,
autonomamente, a buscar a reafirmacdo de suadddatiou de sua proximidade em
relacéo a esses elementos. O que gratificariares Bamanos seria, antes de mais nada,

a sensacao - vivida, sobretudo, nos rituais socidescomunhdo com o ser coletivo, de

4" Ver: “Transformacdes no pensamento de Emille Deirkh (Nogueira, 1997).
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ratificacdo e reforco do laco que une individuosoketividade. A sociedade, diz-nos

Durkheim (1970, p. 61-63), a0 mesmo tempo que nbarscendente, € imanente, €
parte do que nos somos. Ela constitui a parte qaamais valorizamos dentro de nos
mesmos, nosso ideal, aquilo que, como sujeitosalsraios, n6s desejamos ser. A
participacdo nos rituais sociais seria a realizap@aima desse desejo. Eles seriam,
justamente, momentos em que os individuos reafiamaplenamente a sua vinculacao,
a sua identificacdo com os padrbes sociais no deerdmplo da palavra. Essa
reafirmacao publica do vinculo ou do pertencimesogrupo, tal como vivida nos

rituais sociais, seria literalmente prazerosa, eomatmente gratificante. Os individuos

sairiam dessas situacOes exaltados, autoconfiaseggjros, fortalecidos nos seus

sentimentos e conviccoes.

O que levaria os individuos a participarem da \sdaial cotidiana e, em
especial, dos rituais sociais seria, portanto,cessdade, criada a partir do processo de
socializacéo e de identificacdo com a autoridadeahda sociedade, de se elevarem
acima de si mesmos (de sua natureza associaleafifenarem os padrdes sociais e seu
pertencimento a coletividade. E interessante sudimue, da mesma forma que nos
modelos de fundo psicanalitico, essa busca demeaféo das representacdes coletivas
por parte dos individuos s6 pode realizar-se pao e um reconhecimento, por parte
do outro, do valor dessas representacdes. Comuaafdurkheim (1973, p.530), “as
crencas sao ativas somente quando partilhadasorga fdos rituais sociais estaria
exatamente nesse ponto; eles seriam momentos etodpsge0s atores agiriam juntos,
realizando os mesmos procedimentos e manifestanddicamente um estado
compartilhado de consciéncia e emocao. Seria agéodtros ou a sintonia de todos
numa mesma fé o que fortaleceria as convic¢oesdi individuo em particular. Esse
ponto é importante, em termos de uma teoria sagicdéda motivacdo, no sentido de
ressaltar que a busca de reafirmacdo dos padrGesiss@ do pertencimento a
coletividade ndo € uma atividade privada e unigdt&ia supde, pelo menos em parte, a
conversao do outro, a imposicdo ou convenciment@uioco com relacdo ao valor
superior das representacdes do eu. Como diz Dunkh® homem que tem uma
verdadeira fé experimenta invencivelmente a nedadside difundi-la; para isto, ele sai
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de seu isolamento, aproxima-se dos outros, procaraencé-los e é o ardor das

convicgdes por ele suscitadas que vem reconfodaaa(1973, p.530).

* Etnometodologia

Em sua analise da Etnometodologia, Turner (1983)raenta que a concepcao
de motivagdo implicita e que se pode tentar extlesisa perspectiva é essencialmente
durkheimiana. A interacdo social seria constranfijaactors’ need to feel - even if
this is somewhat of an illusionary sense - thay tsleare a common factual and fixed
world” (p.49). Os atores trabalhariam cotidianareeat empregariam uma série de
métodos, para criar, sustentar e reparar o preskupie que eles compartilham um
mundo em comum. O que se teria seria a busca oangira construcdo pratica de um
mundo relatavel, que pode ser apresentado como ¢ewpostamente compartilhado),
racional, objetivo, recalcitrante, claramente tcamslente em relacdo a vontade e a
atividade dos individuos. Os atores agiriam, catidmente, tendo como motivacao
bésica a necessidade de constru¢do de um mundessa® caracteristicas. Nos termos
de Turner (P.50), “implicit and perhaps unconscioasds for a “sense of facticity”-
that is, a presumption that individuals in intel@ettshare common external and internal
worlds - motivate actors to use folk practices, athnomethods”. Por meio dos
etnométodos se criaria 0 senso de intersubjetigiddé compartiihamento de um
mundo comum e independente, que satisfaria a ndadsesde “faticidade” dos

individuos.

Embora haja, sem duvida, semelhancas entre essepg@o de motivacao
implicita na Ethometodologia e a que se buscowaleda teoria de Durkheim, acredito
que Turner se precipita um pouco ao rotula-la dekhdiimiana. Acredito que a
diferenca fundamental € que, em Durkheim, ha o Soptda existéncia efetiva de um
conjunto de representacdes coletivas dotadas dealonmoral superior que inspiraria
respeito por parte dos individuos e os levaria alesgéncia. Pela perspectiva da
Etnometodologia (Garfinkel, 1967, Douglas, 1970ritdge, 1984), ndo existiriam essas
representacdes intrinsicamente dotadas de um casgecial, que sejam parte de uma

consciéncia coletiva moralmente superior e quejagst@reviamente definidas com
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relagdo ao momento da interacdo. Dentro da Etnaloletgia, portanto, o que motiva
basicamente os atores ndo pode ser a busca ddicdefib com ou da reafirmacéo de
ideais coletivos uma vez que isso supde que sa,teigicessariamente, no processo de
socializacéo, internalizado e aprendido a respadiarideais. A Etnometodologia nos
aponta algo muito mais abstrato que é a necessiadticidade” em si mesma. Os
individuos ndo buscariam, fundamentalmente, apraxse do ideal coletivo, mas
construir um senso de “faticidade”. A satisfacdesdenecessidade essencial dos seres
humanos poderia até se dar por meio da realizagdand padrdo normativo que
circunstancialmente tenha adquirido o carater @aljdnmas ndo necessariamente. O
fundamental para os individuos seria sentir quermd como eles situacionalmente
organizam e relatam o mundo esta baseada em oeveeadcaracteristicas intrinsecas
do proprio mundo, ou seja, que € uma forma Obwaajonal, que independe de
consideragOes ou desejos subjetivos. Para se @sujrndo se tem, necessariamente,
gue estar cumprindo o ideal coletivo. Basta, apegag 0 comportamento seja
relatavel, que possa ser descrito e reconhecids eitros como baseado na realidade

objetiva.

A concepcao de motivagdo implicita na Etnometodalsg aproximaria, assim,
por um lado, da concepcao durkheimiana, no semelgue ambas caracterizam o0s
atores como motivados para a construcéo e susienti@cuma certa intersubjetividade.
Por outro lado, no entanto, as duas concepcdoeasrigefi diferentemente a forma como
se realiza concretamente essa intersubjetividaghe DErkheim, ela se realizaria pela
adeséao dos individuos aos padrdes sociais moramaftrizados. Os atores buscariam
reafirmar os padrdes coletivos e seu pertencimantoletividade como forma de se
fortalecerem moralmente e se elevarem acima de reatareza associal. Na
Etnometodologia, a realidade comum, intersubjetigage 0s atores procurariam
constituir ndo teria um contetdo especifico preeiat®m estabelecido. O compromisso,
mais ou menos inconsciente dos individuos, parecesn a busca da objetividade, da
“faticidade”, em si mesma. A forma como eles realam essa busca, ou seja, 0 modo
especifico pelo qual eles criariam a sensacdo @ecqmpartiham um mundo em

comum, seria definida situacionalmente.
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Num certo sentido, portanto, 0 modelo ethometodotb§ mais compreensivo,
€ aplicavel a todas as situacoes, e ndo apenaksgme que mais explicitamente se
estabeleca ou se relate o estabelecimento de uto™audeterminadas representacdes
coletivas. Os atores procurariam sustentar, poronus sua atividade pratica, o
pressuposto de um mundo factual, intersubjetives esse mundo ndo precisa ser o
mundo das representacfes sacralizadas no sentifurtbeim. Basta que seja um
mundo relatavel, que faca sentido, que possa serittecomo fundado numa realidade
objetivamente dada. Na construcdo desse mundodéegia, os individuos utilizam
todo um conhecimento pratico, de senso comum, dagimuno decorrer das
experiéncias passadas, mas esse conhecimento ndioigescomo uma autoridade
moral, como em Durkheim. Ele ndo constitui um ideedral internalizado que os
individuos sentem o dever e a vontade de real@auso desse conhecimento e o
sentido especifico que ele assume sédo definidoextoalmente em funcdo do curso
concreto das interagbes. Os individuos podem, morteem sua atividade pratica,
construir um senso de “faticidade”, de compartileato de um mundo objetivo, de
inlmeras maneiras, e ndo apenas de uma Unica feaatabelecida pela consciéncia

coletiva, como em Durkheim.

» Diferencas e convergéncias entre as quatro concepso

As diferencas entre as quatro concepc¢bes sobrevagat humana reunidas
neste segundo conjunto ndo podem ser desprezadasseNpode esquecer que elas
pertencem a tradicdes tedricas e mesmo disciptinaastante diferentes. Enquanto a
Etnometodologia, a abordagem de Mead e o Intersomn Simbdlico priorizam o
estudo dos microprocessos de interacdo social HBurkse preocupa com a relagao do
individuo com os valores e a moral coletiva, e @dPslise se constitui, em primeiro
lugar, como uma teoria da estrutura e da dinanstgujra. Essas diferencas de enfoque
traduzem-se em significativas diferencas terminob®e de estilo de linguagem. Além
disso, € preciso reconhecer que essas quatro e@esepe distinguem em termos do
grau em que elas se encontram explicitadas e si#adas. Enquanto, no caso da

Psicanalise, por exemplo, tem-se uma teoria sistesenaobre a natureza humana e
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sobre 0 que move os individuos em suas interagsis no caso de Mead, pode-se

falar apenas de uma concepcéo implicita.

No que pesem essas diferencas, € facil percebeasggeatro concepcgdes sobre
motivacdo humana reunidas neste segundo grupoaappessencialmente, para uma
mesma direcdo. Os seres humanos buscariam, funtdmente, fortalecer suas
percepcdes sobre si mesmos, 0s outros e a reakdaderal. Para isso, procurariam: 1)
preservar sua auto-imagem - socialmente construidmstada em relacdo as suas
experiéncias praticas, evitando incoeréncias (Met&brias interacionistas); 2) manter
a ilusdo de que compartilham um mundo comum, nbsgja negada simbolicamente a
separacao entre o eu e 0 outro, e em que exigtanpm a sensacao de confianca e
seguranca ontologica (Psicanalise); 3) manter talémer, sobretudo, por meio da
participacdo em rituais sociais, suas crencas ereslcoletivos (Durkheim); 4)
organizar e relatar suas interagdes de uma formdaga sentido, que possa ser descrita
como factual, como racional ou, simplesmente, cod® acordo com normas

(Etnometodologia).

E importante notar que, de acordo com essas gpeatspectivas, os individuos
precisam uns dos outros para realizarem seu dds€fjortalecimento de suas proprias
percepcdes. Segundo a perspectiva de Mead, € pir doe outro e do “outro
generalizado”, incorporado em mim mesmo, que aojatinhas acdes e confirmo ou
nao minha auto-imagem. De acordo com a perspgusicanalitica, € por intermédio da
construcdo de um mundo intersubjetivo, no qual siameente se identificam os pontos
de vista do eu e do outro, que eu posso reeditalbaticamente a ilusdo da néo-
separacao entre o eu e o0 outro. Segundo Durkhemm,@mpartilhamento de uma fé
coletiva que eu fortaleco a minha propria fé. Balinente, do ponto de vista da
etnometodologia, é por meio da cooperacdo dos utm trabalho pratico de
construcdo de um mundo relatavel que eu passo farcentomar como evidente a

minha propria percepcao da realidade.

Resumindo, essas quatro concepc¢des sobre motivagémna apontam:
primeiro, a necessidade dos individuos de fortalento de suas percepcdes sobre si
mesmos, 0s outros e a realidade em geral; segsodmecessidade de que os outros
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individuos compartilhem - ou, pelo menos, demonstcempartilhar - essas mesmas
percepcdes como forma de atestarem o valor e évidigele das mesmas. E por meio
da confirmacédo dos outros que eu me asseguro dasguenhas percep¢cdes nao sao
construgcbes subjetivas, mas algo que correspongedpria realidade. Em outras
palavras, € por meio da construcdo de um olharsinbdgetivo que eu alcan¢o um estado
de seguranca ontolégffa de confianca no carater objetivo de minhas padpri

percepcoes.

Uma vez definidas as caracteristicas centrais dsstgindo conjunto de
concepcgdes sobre motivagdo humana, cabe-nos asaligue medida ele pode ser util
para se enfrentar o problema da orientacdo sogiat@o individual. E exatamente isso

0 que faremos na préxima secao.

Antes, parece necessario, no entanto, explicitapomeo mais as razdes que nos

levam a optar por esse conjunto de concepcoes.

Em primeiro lugar, como foi discutido anteriormenéde parece avancar em
relacdo a simples afirmacdo de que os individuadm ampliar os beneficios e
reduzir as privacbes. Do ponto de vista sociolggessa afirmacdo € totalmente
insuficiente. A grande questdo é saber como owithads avaliam seus beneficios e
privagdes. O segundo conjunto de concepcdes salireagio humana responde a essa
questao ao afirmar que os individuos buscam, alet@sais nada, manter-se seguros em
relacdo as suas percepcdes sobre si mesmos, 0s eusr realidade em geral, e que
buscam isso por meio da manutencéo de uma versidnsente compartilhada sobre a
realidade. Um beneficio seria mais ou menos vaddzconforme ele contribua de
maneira mais ou menos significativa para a conguilst reconhecimento alheio e,
indiretamente, para a manutencdo da percepcao oukveduo tem de si mesmo e da

realidade. Inversamente, uma privagcado seria comsldemais ou menos relevante

48 Acredito que o termo “seguranca ontolégica” simget de forma bastante eficaz, o que seria a
necessidade bésica dos seres humanos de acordoestmsegundo conjunto de concepcgdes.
Eventualmente, ao longo deste capitulo, esse teerd utilizado, portanto, para se referir, de forma
resumida, a necessidade dos seres humanos devidbdti, “faticidade”, intersubjetividade, seguranca
em relacao as suas percepcdes sobre si mesmagras®a realidade em geral.
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conforme ela ponha mais ou menos em risco a imagenos outros supostamente

possuem do individuo e, indiretamente, sua autgémi.

A opcéo por este segundo conjunto de concepcdes sulitivacdo humana se
justifica, em segundo lugar, pelo fato de ele dengmente compativel com o fato,
amplamente atestado pela Sociologia, de que agsasenvalores dos individuos variam
socialmente. Nao é razoavel, por exemplo, afirmag gs individuos universalmente
amam a vida e o bem-estar fisico, e evitam a neootelesconforto fisico. Em funcao de
seus valores e crencas, os individuos podem ser eqm riscos e as formas de
desconforto mais variadas, e até mesmo se mataneBma forma, ndo parece razoavel
afirmar que os individuos sdo necessariamente tagodsl altruistas. Evidentemente,
eles podem ser uma coisa ou outra, dependendardasstancias da acdo e dos valores
e crencas que eles internalizaram. De uma maneied, @ Sociologia nos indica que os
individuos podem cultuar a vida ou se entregar genser bons ou maus, solidarios ou
cruéis, amar o dinheiro, a fama e o poder, ou @aura tudo isso, dependendo do
universo social em que eles vivem. Qualquer corige@pbre motivacdo que negue

essa grande flexibilidade do comportamento humasoxi®logicamente inaceitavel.

No caso do segundo conjunto de concepg¢Oes soblgagit humana, aqui
discutido, afirma-se, simplesmente, que os indivédorecisam manter-se seguros sobre
suas percepcdes sobre si mesmos, 0s outros eidadeale que eles satisfazem essa
necessidade por meio da sustentacdo de uma vessimailhada da realidade. N&o
importa a natureza das percep¢des do individuoe pradar-se de crencas e valores
racistas ou humanitarios, religiosos ou laicos, enools ou arcaicos. Qualquer tipo de
percepcédo, desde que compartilhada por uma dadtvatdde, poderia, em principio,

satisfazer a necessidade dos individuos de seguoanglogica.

A opcéo pelo segundo conjunto de concepcdes saltreatdo humana se deve,
finalmente, ao fato de ele ser sustentado ou, p&loos, mostrar-se compativel com
multiplas perspectivas teéricas, dentro e fora dmpp da Sociologid Além das

quatro perspectivas discutidas anteriormente, maacionar rapidamente a existéncia

“9 Estas observacdes sdo convergentes em relacd anostram as Teorias da Frustracéo Relativa. Ver,
por ex.: Boudon, 1979b.
Y No campo da microssociologia contemporanea, weregemplo, Scheff, 1994, Demerath, 2002.
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de concepcdes bastante semelhantes sobre motivaig@ma nos campos da Filosofia e
da Psicologia Social. No campo da Filosofia, Todprt©96, mostra-nos como se
constitui progressivamente uma concepcdo da natureEmana que ressalta a
incompletude constitutiva do ser humano e, em décola desta, a necessidade
incontornavel do reconhecimento alheio. Os indie&mecessitariam, antes de mais
nada, da consideracédo alheia (Rousseau), da atpocdmarte dos outros (Smith) ou,
simplesmente, do reconhecimento (Hegel). No cangpBdicologia Social, Rodrigues,
1996, destaca a importancia de uma longa tradigdpedquisa que se inicia com a
Teoria do Equilibrio de Fritz Heider (1946) e qeecensolida a partir das Teorias da
Comunicacgéo (1950), dos Processos de Comparacaal §f854) e da Dissonancia
Cognitiva (1957) de Leon Festinger. Essa tradicde gdesquisa aponta,
fundamentalmente, a necessidade dos seres humarsusténtacdo de uma percepcao
consistente, ndo-contraditoria, da realidade. Bareertificar do carater consistente de
suas percepg¢des os individuos precisariam do gstenger chama de realidade social,
ou seja, do compartilhamento de suas opinides. deste alcancado, no interior de um
mesmo grupo, por meio da pressao e do convencindestandividuos discrepantes e,
na sociedade em geral, por meio da busca de opiri@@formacdes consonantes e da

evitagao ou desvalorizacdo dos elementos dissaante

3.2 Motivagcdo humana e o problema da orientacdo satda acao individual

O problema da orientagcdo social da acdo indivighele ser resumido nos
seguintes termos: como os individuos lidam conuérftias sociais diversas e mais ou
menos contraditorias e, a partir delas, definens sewsos de acdo? Em funcdo de que
critérios (conscientes ou nao) eles se submetenesistem a elas em maior ou menor
grar’? O que faz com que uma influéncia se torne maisnenos forte para um

determinado individuo? Em termos mais concretagjedetermina que um individuo

*1 E importante salientar que os individuos n&o apeaasubmetem ou resistem a uma influéncia externa,
mas freqiientemente buscam influenciar-se. Ao decid{conscientemente ou ndo) investir seu tempo e
seus recursos materiais e simbdlicos numa detetmiesfera da vida social (religiosa, escolar, famil
etc.) ou na participacdo num certo grupo sociahilfa, amigos de bairro, amigos de faculdade, @sdeg
de trabalho, etc.), os individuos estdo optandageber ou, pelo menos, por intensificar sua égaos

a uma certa influéncia.
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seja mais ou menos influenciado por seus amigodail®o, por seus colegas de
trabalho, por seu grupo religioso, por sua fanmdlia digamos, pela midia? O que faz
com ele siga, de forma mais ou menos completaemsat as crencas, os valores, 0s

pontos de vista sustentados por cada um dessessgrup

Se os individuos se submetem ou resistem, de rameiis ou menos plena, as
multiplas influéncias a que sdo expostos, € legifionmular a seguinte questédo: o que
determina que eles ajam de uma forma ou de outts® dgitérios eles utilizam -
sobretudo, de maneira inconsciente - ao se subroateesistir a cada uma dessas

influéncias?

Como vimos na secao anterior, 0 primeiro conjuné cdncepcdes sobre
motivacdo humana ndo nos permite responder satisfisiente a essa questdo. Ele
afirma, basicamente, que os individuos buscam amgdéius beneficios e reduzir suas
privacbes. Nao h4, no entanto, uma explicacdo sobreo sdo definidos pelos
individuos esses beneficios e essas privacdese @agicom que um individuo priorize,
alternativamente, por exemplo, o retorno matergalrealizacdo intelectual ou os
prazeres ligados ao lazer e ao entretenimento® deibutra forma, o que faz com que
ele seja mais sujeito aos apelos do mercado deummnsas influéncias do universo
académico ou ao poder contagiante do grupo de amigdicantes de um determinado
esporte? Fundamentalmente, é possivel dizer quamgip conjunto de concepcgdes
sobre motivacdo humana ndo nos indica um critérmarir do qual os individuos
comparam e hierarquizam os beneficios e privacésscedos a cada uma de suas

alternativas de acéo.

O segundo conjunto de concepc¢des, ao contrari@ ahpossibilidade de se
enfrentar a questao anteriormente formulada, antapam beneficio central que todos
os individuos buscariam: fortalecer sua auto-imagem segurancga ontoldgica, sua fé
nos seus valores e crencgas, sua sensacgdo dedddeti Dito de maneira sintética, os
individuos buscariam, antes de mais nada, fortakas percepcdes sobre si mesmos,
0s outros e 0 mundo em geral, e fariam isso powo rdai criacdo, manutencdo e
restauracdo de uma versao socialmente compartileabdee a realidade. Todos os

outros beneficios seriam considerados em func@oi@etilidade maior ou menor - para
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cada individuo e em cada contexto especifico - cmstoumentos para se atingir esse

beneficio principal.

O segundo conjunto de concepc¢des sobre motivagaarfainos sugere, entao,
um caminho a partir do qual o problema da oriemtagicial da acéo individual pode
ser enfrentado. Torna-se possivel prever que owidubs serdo mais ou menos
receptivos ou, simplesmente, susceptiveis as mdflaé sociais conforme estas
propiciem, em maior ou menor grau, 0 estabelecinent o fortalecimento de uma
versao compartilhada da realidade e, assim, irdirente, a satisfacdo da necessidade

de seguranca ontologica, “faticidade”, etc..

Essa proposicdo geral ainda ndo é suficiente, man&n como resposta ao
problema da orientacdo social da acdo individuakst&ia, ainda, a questdo
fundamental de se saber por que determinadas meflg propiciam o estabelecimento
ou o fortalecimento de uma versdo compartilhadeedidade e outras ndo. A resposta
mais simples a essa questdo consistiria em afiguaras influéncias que propiciam
esse efeito sdo aquelas mais conservadoras, @meaoni o individuo a ser algo préximo
do que ele ja é. Essa resposta parece bastanta.ld&ja é incapaz de explicar, no
entanto, as reconversoes, as situagfes em quelivkliros se distanciam do que eles
eram até entdo e aderem a algo diferente. Essag@#s de ruptura ou transformacao,
aparentemente, contrariam a concepc¢ao segundo b oguandividuos buscam
essencialmente reforcar suas percepcdes. Elas pselemcorporadas ao modelo, no
entanto, se considerarmos que, mais do que comfsuas percepgdes anteriores, o0 que
os individuos buscam é manter-se seguros de suesppées. Essa seguranca seria
alcancada, dependendo da situacéo, por meio darmoagfio das percepcdes anteriores

ou da adesao a um novo conjunto de percepcoes.

Em poucas palavras, os individuos se sujeitariamnfigéncias que mais
contribuissem para manter ou reforcar sua autoémagua seguranca ontologica, seus
valores e crencas, seu sentimento de “faticidadlal. maior parte do tempo, as
influéncias mais aptas a satisfazer esse critéridem a ser, justamente, aquelas que
poderiamos chamar de conservadoras ou continuigtes,reforcam percepcdes ja

incorporadas, as vezes, ha muito tempo, como as@uwenstituiram na socializacéo
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priméria. Em certos momentos, no entanto, as infieéd que melhor atendem ao
critério acima podem ser rotuladas como transfoareedou disruptivas: seriam aquelas
que conduzem o individuo a renunciar ou transforsnas percepcdes como forma de
preservar o reconhecimento alheio e, assim, a gg@mste confiangca na prépria auto-
imagem, a seguranca ontologica, a fé nos seusegarcrengcas e 0 sentimento de

“faticidade”.

Reconhecer a possibilidade de adesdo dos individaospercepcoes
conservadoras ou transformadoras nao resolve, tantentodos 0s nossos problemas.
A questdo fundamental é a saber por que um indivédaolhe uma alternativa ou outra.
Nos termos de nossa discussdo sobre motivacdo humesta saber por que um
determinado individuo, num dado contexto, satifaa necessidade de seguranca
ontolégica reforcando percepcdes e praticas amgsriee outro satisfaz essa mesma

necessidade por meio da adoc¢éo de percepgcbesoapdisruptivas.

Em termos sociolégicos, ndo é suficiente falar qeeseres humanos agem
motivados pela busca de seguranca ontolégica. Bfsaacdo geral s6 se torna
relevante se nos ajuda a entender a orientacaal sieiatores ou grupos de atores
especificos, ou seja, a explicar por que determiniadividuo ou grupo de individuos,
num determinado contexto, age de uma forma e nawa. Nao basta afirmar que o
ser humano, em geral, busca manter sua seguratgagica e que ele realiza essa
necessidade fundamental por meio da manutencadonde realidade socialmente
compartilhada. E preciso explicar como essa netadsibasica orienta as acdes de
individuos especificos, definidos por uma trajet@ocial particular e inseridos numa
determinada rede de relacdes sociais. Em outras/rpal € necessario articular a
discussdo sobre motivacdo humana desenvolvida @ié aom uma abordagem

socioldgica das trajetorias sociais e dos contedgoscao.

A Teoria das Cadeias de Interacdo Ritual de Ra@tlins nos fornece uma
indicacdo de como isso pode ser feito. Como veremaseguir, Collins articula,
exatamente, uma determinada concepcdo sobre n@mivdmana, inspirada
basicamente em Durkheim, com uma conceituacdoléguaia das trajetérias sociais e

dos contextos de interagao.
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3.2.1 A Teoria das Cadeias de Interacao Ritual deaRdall Collins

Collins (1985, 1987, 1993) articula uma concepgalores motivacdo humana
inspirada, basicamente, em Durkheim com uma temmial relativa ao modo como as
interacdes sociais ocorrem e se articulam no teznpm espaco. Segundo o autor, o que
motiva 0s seres humanos é fundamentalmente a lolascpe ele chama de energia
emocional: uma sensacdo de seguranca, autoconfeangato-estima derivada do
sentimento de participacdo e pertencimento a uma daletividad®. Segundo Collins,

a estrutura social como um todo pode ser socidoggnte entendida como uma grande
rede de microencontros - que se distribuem no teenpm espacgo e envolvem um
namero maior ou menor de pessoas - no interiorqdass os individuos negociam o
reconhecimento do seu pertencimento a coletividatgis ou menos ampPfds Cada
individuo, de acordo com sua trajetéria passadmteoior dessa rede e, portanto, dos
simbolos de pertencimenifoe da energia emocional acumulados ao longo doaemp
estaria em condi¢cdes mais ou menos favoraveis aiteqnl seu reconhecimento como

membro de cada uma dessas coletividades, defifidaal ou informalmente.

Subjacente ao conteudo manifesto de todas as c@asverinteracdes sociais,
desde as mais intensas, como um encontro amorostaeerimonia religiosa, até as
mais superficiais, como uma relacdo comercial ergreledor e cliente, poderia, entéo,
ser identificada uma continua negociacéao relativpeatencimento ou nao dos atores a
grupos definidos mais ou menos localmente. Os ampeesentariam, situacionalmente,

determinados simbolos de pertencimento grupal matados, nos termos de Collins,

%2 Collins (1993, p. 217) observa que essa concepmi® motivacdo humana “harmoniza-se com alguns
dos principais temas sociolégicos: que os homehsraca vida significativa somente se eles estédo
integrados num grupo social (analise durkheimiamawdcidio), que as definicbes sociais determinam o
valor dos objetos e atividades, e que a definig@stdtus ocupado dentro de um grupo constitui uma
potente forca motivacional.”

>3 Collins compreende as interacdes sociais de ummafsemelhante a Goffman. O préprio termo
“interacdo ritual” é retirado de Goffman, 1967.

* Qualquer objeto material ou construgdo simbdlicalepia, em principio, ser utilizado como um
simbolo de pertencimento grupal. Pode-se pensategins itens mais gerais, como o dinheiro e certos
bens materiais, que sao utilizados nas sociedadgsraporaneas como simbolos do pertencimento a um
dado grupo de status ou a uma classe social. Regms outro lado, pensar em itens mais especjficos
como certos temas de conversacao que, ao serenomahas numa situacao, remetem aos lagcos comuns
que unem um grupo profissional, uma turma de amigesnembros de uma familia ou, simplesmente,
um casal.
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como capital culturd? - que funcionariam como uma espécie de credepeia a
participacdo no jogo social. O objetivo Ultimo aeoi reconhecimento ou a aceitacéo,
por parte dos outros, do valor desses simbolassenga confirmacao do pertencimento
do individuo a coletividade. O individuo bem sudednessa tarefa ganharia “mais
energia, mais autoconfianca, teria uma maior teridéa tomar a iniciativa em
conversas subseqiientes e a colocar seu capitalratuém uso” (1987, p.199).
Inversamente, aquele individuo que n&o conseguéssseu pertencimento ao grupo
reconhecido numa dada interacdo tenderia, num pamemento, a intensificar seus
esforcos no sentido do reconhecimento, reapresmtam tornando ostensiva a
apresentacao do seu capital cultural. No caso ddrarasso persistente, passaria a
evitar esse tipo de interacdo ou, se essa fossputednia, passaria a vivé-la de uma

maneira puramente formal, sem nenhum envolvimentcenal.

E importante ressaltar que a teoria de Collins négligencia a dimensio
material da vida dos individuos. O autor obsenaaproducédo de uma interacgéo ritual
depende de uma série de recursos materiais. E sagcesjue os individuos se
desloquem até o lugar onde ocorre a interacacsenestam da maneira adequada e que
possuam 0s recursos financeiros necessarios pascdsso e permanecer no local.
Além disso, sobretudo no caso das nossas sociedadéas interagcdes supdem uma
formacdo técnica ou escolar que, em si mesma, denustos. A posse de certos
recursos materiais constitui, portanto, um pré-igtupara a participacdo na maioria

das interagdes rituais.

Com relacdo a dimensdo material da vida dos inddgdCollins observa, além
disso, que o trabalho e o sucesso profissionalrpamverter-se, por assim dizer, em
fontes primarias de energia emocional. O individade priorizar a busca da aceitacéo
ou do reconhecimento por parte do seu grupo profigs O trabalho deixa, neste caso,
de ser apenas um meio indispensavel para a obtelgfaecursos necessarios a

participacdo em outras esferas da vida sociakssforma em um fim em si mesmao.

% Collins utiliza o termo “capital cultural” num sédop mais amplo do que Bourdieu. Trata-se, para ele
do conjunto de todos os simbolos de pertencimenipadjque podem ser acumulados e, posteriormente,
utilizados pelos individuos ao buscarem ser reaidbe como membros de um grupo.
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Na perspectiva de Collins, qualquer que seja o,a@aspe importa perceber é
que as relacdes do individuo com o mundo do trabaltom as atividades de consumo
e investimento também serdo orientadas pela suassidade de obter energia
emocional. O individuo vai sentir-se mais ou memasivado a trabalhar conforme seu
trabalho lhe proporcione maiores ou menores opwiddes de retorno emocional:
diretamente, via reconhecimento profissional, odiretamente, proporcionando o0s
recursos materiais necessarios para a conquistecdohecimento em outras esferas da
vida social. Da mesma forma, o consumo e o investim seriam orientados pela
necessidade de obtencdo de retorno emocional. @igidunos avaliariam suas
alternativas de consumo e investimento em funcétesade mais nada, de sua
potencialidade, como geradoras dos recursos necssgara as interacdes rituais e,

portanto, como fontes indiretas de energia emotiona

De acordo com a perspectiva de Collins, os indoddagiriam, portanto,
essencialmente, motivados pelo desejo de mantamgliar sua energia emocional, sua
sensacao de autocofianca e auto-estima. Esse d@spfmderia ser alcancado por meio
dos outros individuos. Ele seria gerado, justamgre® reconhecimento externo do
pertencimento do individuo a uma dada coletividage:grupo de status, uma classe
social, um grupo de amigos, uma familia, etc.. Régcancar esse reconhecimento, 0s
individuos utilizariam, no interior das interacd®sciais, simbolos de pertencimento
grupal, elementos que eles adquiriram em interagi@ssadas e que atestam sua

vinculagéo a coletividade em questéo.

Os individuos poderiam, em principio, pleitear segonhecimento como
membro de qualquer grupo. Segundo Collins, no entates ajustam, de maneira nao
consciente, seus objetivos aos recursos possipdasifalmente, energia emocional e
capital cultural anteriormente acumulados), ou ,sem individuos buscariam ser
reconhecidos pelos grupos nos quais, em funcéoateexperiéncias passadas, eles tém
mais chances de serem aceitos. Um cientista, pgm@w, que ja tenha acumulado
simbolos de pertencimento a comunidade académirap cwonhecimento de certos
conteudos e dominio de uma linguagem técnica, tende priorizar a busca do

reconhecimento no interior desta coletividade, extridento de uma possivel, mas
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improvavel, aceitacdo em outros grupos para osscglai ndo possui as credenciais
necessarias. Se, por uma mudanca qualquer no cammpidfico, 0 reconhecimento

desse cientista por parte dos pares se torna raa £sse mesmo individuo tenderia a
redirecionar sua busca de energia emocional damidade académica para, digamos, 0

grupo familiar.

Em poucas palavras, segundo Collins, os individiesstiriam na direcdo em
que, dados 0s seus recursos, eles acreditam gseeposmaiores oportunidades de
serem aceit68 Essa proposicdo permitiria explicar, por um lao®casos em que se
observa um comportamento conformista por partetalp eu seja, as situagdes em que
o individuo busca reforcar seu pertencimento ao gregpo de origem ou a uma
coletividade a qual ele ja se encontra vinculadonb#o tempo. Poder-se-ia dizer que
esse individuo ja possui 0s recursos necessaniaspareconhecido nesse grupo e que,
portanto, as interagcdes no interior dele se tramsfcam em fontes relativamente faceis
de energia emocional. A teoria de Collins pernaitipor outro lado, explicar os casos
que poderiamos chamar de desviantes, em que a$dwas renunciam, em maior ou
menor grau, aos seus vinculos sociais anteriopssgam a buscar o reconhecimento
por parte de uma outra coletividade. Esses castmrsexplicados considerando a
existéncia de um verdadeiro mercado de interagfgss: Como observa Collins, a
sociedade néo constitui uma totalidade monoliks@stem varias coletividades mais ou
menos concorrentes nas quais o individuo pode bascaeconhecidé. Os individuos
se decidiriam entre elas em func&o do retorno ernatiesperado. Os casos desviantes
se caracterizariam, assim, por uma mudanca emacelagima decisédo anterior, por um
redirecionamento dos investimentos dos individdesgencadeado pelo surgimento ou

pelo reconhecimento da existéncia de uma fonte reatavel de energia emocional.

O modelo proposto por Collins se torna mais claranglo destacamos seus trés

componentes principais. Em primeiro lugar, uma epgéo sobre motivagdo humana,

*6 Na perspectiva de Collins, os individuos ndo paré@m fazer um calculo consciente para definir a
melhor fonte de energia emocional disponivel. Biggplesmente perceberiam , em certas interac@ss, el
se sentem melhor, mais seguros, mais autoconfiaBt#as interacdes seriam justamente aquelas nas
quais eles tém seu pertencimento grupal reconhecido

®” Como observa Collins (2000), isso seria verdadebresudo, nas complexas sociedades
contemporéneas.

139



segundo a qual os individuos agem buscando angul@energia emocional por meio
da conquista do reconhecimento do seu pertencingectdetividades mais ou menos
amplas. Em segundo lugar, uma concepc¢ao sobre o owdo os individuos geram,
acumulam e utilizam recursos materiais e simbdliaoslongo de suas trajetérias
sociais. Essa concepcao € desenvolvida por mempdeeito de cadeia de interacdes
rituais. Os individuos procurariam gerar oS recsirsoateriais e 0s simbolos de
pertencimento necessarios para a realizacao daagdes rituais. No caso dos recursos
materiais, estes seriam, em parte, gastos na ¢gatere, em parte, acumulados para
utilizagédo futura. No caso dos simbolos de peneeasto, eles podem ser gerados e
fortalecidos nas situagtes de interacdo e acunmsilealmo capital cultural. Podem, por
outro lado, perder progressivamente seu valor smteseu reconhecimento recusado
pelos outros individuos no interior das interacfiegis. De qualquer forma, o que
importa destacar € a idéia de que cada individuapsesenta nas interagcbes com um
conjunto quantitativa e qualitativamente diferedoiale recursos materiais e simbolicos
acumulados ao longo da cadeia de interacoes rit@ientdo percorrida. Em terceiro
lugar, Collins formula o conceito de mercado deriagdes rituais. Os individuos se
defrontariam, constantemente, com fontes alterasitide energia emocional. Seria
possivel, portanto, em principio, migrar de umaapartra, ou mesmo, caso ndo sejam
contraditorias, beneficiar-se de um conjunto dsiasultaneamente. Tudo dependeria
do retorno emocional oferecido por cada uma ddesd&ss aos recursos possuidos pelo
individuo ou, em termos mais diretos, da possibileél maior ou menor de o individuo
ter seus simbolos de pertencimento reconhecidosagim uma das interagdes rituais

disponiveis.

Servindo-se desses trés elementos basicos - untep@o sobre motivacao
humana; uma teoria sobre a geracéao, utilizacdaim@acao de recursos materiais e
simbdlicos (sintetizada no conceito de cadeia deragdes rituais); e a idéia de um
mercado de interacdes rituais - Collins formulamodelo tedrico abrangente que pode
ser entendido como uma primeira possibilidade dpagta ao problema da orientacdo

social da agao individual.
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De acordo com esse modelo, os individuos buscamanaior ou menor grau e
de forma mais ou menos exclusiva, integrar-se ac@tos numa determinada interacéo
ritual dependendo dos recursos que eles tenhamugadnao longo do tempo (que
tornam mais ou menos provavel a aceitagcdo nestancautras interacdes) e do leque de
alternativas disponiveis em cada momento (que tseitasou se alarga em funcédo de
condicOes estruturais). Se um individuo esta sdmeta sucedido na obtencdo de
reconhecimento num dado tipo de interacdo ritus¢éndo prestigiado no seu grupo
profissional, por exemplo - ele tera tendéncia @fapdar seus investimentos nessa
area e se sentira pouco motivado a investir ema®uireas, sobretudo naquelas que
exijam um certo afastamento em relacdo a area eled@ esta obtendo sua energia
emocional. Isso seria mais ou menos valido, nonémtadependendo do volume e
diversidade do seu patriménio acumulado e das wpideides oferecidas pelo mercado.
Em relacdo ao seu patrimbnio, € necessario sabars qoutros simbolos de
reconhecimento o individuo acumulou ao longo da.vitle pode possuir, por exemplo,
certas habilidades artisticas ou esportivas quesyms experiéncias anteriores, ele sabe
que podem render-lhe um certo reconhecimento erarrdietadas interacd®s A
utilidade efetiva desses recursos e o interesserraaimenor do individuo em utiliza-
los dependera, no entanto, da existéncia conceetatdracdes rituais - geogréfica e
financeiramente acessiveis - nas quais essasdaal@f sejam valorizadas. Se ele tem
acesso a uma nova coletividade ou identifica unheticmlade ja existente na qual suas
habilidades sao altamente valorizadas, as intesaglieis associadas a esse grupo
passam a funcionar como uma fonte alternativa a@egen emocional. O individuo
tendera, entdo, a distribuir seus investimentoseegta nova fonte e a anterior em
funcdo do retorno emocional que cada uma delaggi#dea cada momento, ou seja, do
tanto que ele esteja sendo reconhecido em cada Basodesprestigio no campo
profissional tenderia a ocasionar um deslocamento direcdo a essas fontes
alternativas; um insucesso nestas tenderia, inversi®, a estimular um maior

investimento na area profissional.

°8 E importante enfatizar que qualquer elemento pedeitilizado como um simbolo de reconhecimento.
Trata-se, na verdade, de todos os itens que atesfrtencimento de um individuo a uma determinada
categoria de pessoas: modos de falar, de se paetae vestir, habilidades pessoais, conhecimemtos,
materiais, etc..
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Em termos mais gerais, segundo a teoria de Colimfmdividuos se manteriam
mais ou menos ligados as suas coletividades affoassando possuir os simbolos de
pertencimento e, assim, obter o reconhecimentmteoior das interacdes rituais desses
grupos) e se mostrariam mais ou menos propensofgegrar em outras coletividades,
conforme eles estejam (em fungédo de seus recuwrsnsgguindo, em maior ou menor
grau, ser aceitos ou reconhecidos em suas colstiegdatuais e identifiquem ou néo a
existéncia de coletividades alternativas nas gel@s possam ser mais reconhecidos.
Em outras palavras, os individuos seriam mais omosisujeitos a influéncia dos seus
grupos atuais conforme se sintam mais ou menofaasd interior deles e conforme
existam grupos alternativos, acessiveis geograidmanceiramente, nos quais eles
tenham, com 0S seus recursos, a expectativa den saceitos. Inversamente, a
capacidade de influéncia de um outro grupo sochiesum individuo dependeria do
grau em que este é aceito e esta bem integradewngrepo atual, e da natureza e
volume dos recursos que ele possui acumuladosg@yaen uma expectativa maior ou

menor de aceitagdo nesse novo grupo.

Tem-se aqui, portanto, uma resposta sistematicarablema da orientacéao
social da ac¢do individual: os individuos lidariadesde a primeira infancia, com as
multiplas influéncias que recebem, aceitando-aseritando-as, em maior ou menor
grau, conforme essas proporcionem uma rentabilidadecional mais ou menos
compensadora. O retorno emocional, 0 sentimentacdgacdo por parte dos outros,
funcionaria como o denominador comum a partir dal @3 individuos comparariam e
se decidiriam pela participagdo em um tipo ou owteointeracdo social. A cada
momento de sua trajetéria, em funcdo dos seussawcumulados e do leque de
interacdes rituais disponiveis, os individuos telade a agir numa direcdo ou em outra,
a ser mais ou menos atraidos por cada uma das/iclades com as quais eles entram

em contato.
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3.2.2 Limites da teoria de Collins e reformulacdea partir da teoria de

Pizzorno

A critica fundamental que se pode fazer a Collissd® que ha nas interacdes
um processo de negociacdo muito mais profundo esidecdo que o da simples
apresentacdo, comparacdo e troca de bens culpwai€nergia emocional. Como
mostram tanto o Interacionismo Simbdlico, em suastiphas variantes, quanto a
Etnometodologia, uma interacdo social ndo podecsesiderada como um simples
balcdo de trocas no qual os individuos se apresectam suas identidades pré-
construidas (no caso da teoria de Collins, seusadirm de pertencimento) e recebem as
recompensas ou puni¢cdes que lhes sdo institucienédnreservadas. Um encontro
entre duas ou mais pessoas supde um trabalho,t@ireaimente, de negociacao dos

termos da interacdo e de construcéo préatica desiend forma que faga sentido.

Para que uma interacdo assuma as caracteristicam determinado ritual, por
exemplo, € preciso, em primeiro lugar, que 0s ildios organizem e descrevam suas
acdes tendo como referéncia uma mesma definiciizgda realidade. E necessario
gue esses individuos indiquem, uns para os ouwjuasestdo percebendo a realidade da
mesma forma, que estdo atribuindo o mesmo sigddiéasituacdo e aos simbolos de
pertencimento apresentados. Nos termos da Etnooletpa, € preciso que o0s
individuos fagam as suposi¢cdes necessarias aocdanmo mutuo, que reconhecam as
evidéncias apresentadas pelos outros, que ndaanestaquilo que deve ser tomado
como Obvio, que sejam capazes de reconhecer agdet® subjacentes & acdo uns dos
outros. Em sintese, é necessario que os indivithabslhem cooperativamente na

construcdo de uma determinada versao da realidade.

A questdo fundamental é, entdo, saber por que digidnos colaboram na
construgéo pratica de uma determinada versdo tdasa e ndo de outra. Por que eles
definem suas interacdes e todos os elementos étesivela de uma determinada
forma e ndo de outra? Para enfrentarmos essa®egsiegarece necessario voltarmos ao
segundo conjunto de concepg¢fes sobre motivacdo raynaateriormente discutido.
Collins nos fala da necessidade dos individuosedens aceitos nos grupos sociais.

143



Como foi visto, a teoria de Mead, a Psicandligetnmmetodologia e a prépria teoria de
Durkheim (utilizada por Collins) nos sugerem algaiton mais profundo. Os individuos
agiriam motivados pela necessidade de manutencéartalecimento de sua seguranca
ontoldgica, de sua convic¢do em relacdo as suasigs@percepcdes. Para satisfazerem
essa necessidade, os individuos buscariam constroanter a impressao de que
compartilham um mundo objetivado, naturalizado, smndo no qual parecam
coincidir as representacdes ou as percepcoes delomdo individuo com as
representacées do grupo, e em que, portanto, egs@&sentacdes possam ser vividas

como 6bvias, como naturalmente dadas.

Tendo em vista essa concepc¢do de motivacdo, é/pbpeessupor que o que 0s
individuos negociam nas interacdes sociais é maigjug a simples aceitacdo num
determinado grupo. Os individuos buscariam umacespie atestado de realidade. Eles
precisam de uma espécie de confirmacdo, por pageodtros, do carater objetivo,
Obvio, de suas percepcdes da realidade. O probemantdo, saber como eles
conquistam isso. Cada individuo, em funcéo damsyetdria social, teria, em principio,
a tendéncia para organizar e descrever a realdiadena forma diferente. A questao,
entdo, € saber como € construida a sensacdo maisnenos ilusoria de
compartilhamento de um mundo comum. Como e porogu@dividuos chegam a dar
uns aos outros o “atestado de realidade” de que uad precisa para constituir um
sentido objetivado de realidade? Em outras palagmaso se da a micronegociacao por
meio da qual os individuos chegam a cooperar umsasooutros na constituicdo de um
mesmo sentido de realidade, um sentido que possavédo como Obvio, externo,

factual, etc.?

Acredito que uma pista para se responder a iss@ ped encontrada na
verdadeira economia do reconhecimento esbocadBipoorno (1988, 1991). Pizzorno
observa que as escolhas que os atores fazem aaemndem dos lacos sociais
estabelecidos por eles. Os critérios por meio dessqos individuos avaliariam o
mundo dependeriam dos “circulos de reconhecimgip&80) aos quais eles estariam
ligados. Nos termos dele, “parece dificii manterlores, ser gratificado por
recompensas, ter satisfagcbes, sem ter como rei@r@&utras pessoas capazes de
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reconhecer esses valores, recompensas, satisfacdes,esponder de alguma forma a
eles” (p.371). A manutencdo de uma identidade pé&sse critérios especificos de

percepcédo e avaliacdo do mundo, so seria posslehmnutencédo do reconhecimento,
por parte de um grupo, desses critérios e desséiddde. A partir dessa constatacao,
Pizzorno esboca uma espécie de “economia do recomi®o”: 0s atores se apegariam
mais ou menos as suas crencgas e valores e aos QuUP@S representam e se sentiriam
mais ou menos dispostos a se apegar a outros grueogas e valores conforme 0s
primeiros sejam capazes ou ndo, e em maior ou ngmaor, de lhes fornecer uma

“seguranca de reconhecimento” (p.384). Essa éta pipartir da qual se pode pensar a
micronegociacdo pela definicdo da direcdo do thabglratico e cooperativo de

construcdo de uma versao compartilhada da realidade

Os atores vao apegar-se, em maior ou menor gralseas proprios critérios de
organizacdo e descricdo da realidade conforme asjas capazes ou nao de lhes
proporcionar a seguranca do reconhecimento. Casoseguranca nao seja garantida,
0s atores tenderdo a renunciar a esses crité@oadetar outros que se mostrem mais
seguros. A micronegociagcao se daria, entdo, etdresaque buscariam, em principio,
demonstrar uns para 0s outros o carater compaitijlscialmente reconhecido, de sua
forma de perceber e organizar a realidade. Payaekss construiriam toda uma série de
evidéncias que atestariam a adequacdo de suagpg@secom relacdo a realidade
concreta e a estrutura social mais afiplaquele ator que fosse mais bem sucedido na
demonstracdo do carater objetivo, compartilhadejaboente reconhecido, de sua
versao da realidade tenderia a impor essa versdeanais atores envolvidos. O ator
mal sucedido tenderia, por sua vez, a adotar Gpath realidade alheio como forma de

garantir o reconhecimento social. Haveria, aingassibilidade de o ator romper com a

% Este trabalho préatico, por meio do qual os indiv&lbuscam tornar criveis suas versées da realidade
tem sido estudado a partir de diferentes referentgaricos. Goffman, 1989, analisa detalhadamesite
recursos e métodos utilizados pelos individuos pamr@ar convincentes suas definicdes de si mesmos,
dos outros e da situagdo. No campo da analise stturdd, Charaudeau, 1995, 1999, investiga as
estratégias por meio das quais os individuos imgmneredibilidade aos seus discursos. Segundo ele,
fundamentalmente, os “sujeitos comunicantes” pae@im utilizar referéncias a realidade tidas como
vélidas pelos “sujeitos interpretantes” e demongitee possuem uma identidade que os qualifica para
proferir o discurso em questédo. Finalmente, a E&todologia (Garfinkel, 1963, 1967) estuda uma série
de métodos praticos por meio dos quais os indigguwocuram evidenciar que suas acdes e relatas esta
baseados na realidade objetiva.
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negociacdo. Isso dependeria, no entanto, de sijetétia passada, dos circulos
alternativos de reconhecimento que ele tenha erpatado e dos que estejam

atualmente a sua disposicao.

Conforme suas experiéncias passadas, os atoreslaciam, entdo, em maior
Ou menor grau, a seguranca do reconhecimento sta&iaua forma de perceber e
organizar a realidade. Seria, principalmente, &sggmgem que eles trariam para as
novas interacfes. Cada ator viria para a interagéo um grau de confianca diferente
quanto a possibilidade de ter sua versao da realidaconhecida. Aquele ator mais
seguro do seu reconhecimento social, cujos circdéiogeconhecimento se tenham
mostrado mais estaveis e presefifasria maiores condicées de se impor na interacéo.
Inversamente, o ator que ndo tenha acumulado ungurasga quanto ao
reconhecimento dos seus critérios de organizagdesericdo da realidade se sentiria
constrangido a adotar os critérios do outro. Assgratores tenderiam a se apegar a esta
ou aquela definicdo da realidade, conforme essagws#em, circunstancialmente, mais

OuU menos aptas a serem socialmente reconhecidasv@biaias.

A idéia é a de que os individuos sempre buscarstabelecer uma definicao
compartilhada da realidade. O problema € que dade;&o social marcaria 0 encontro
de atores com trajetérias diferentes, que encamiray reconhecimento em circulos
sociais mais ou menos distintos. A micronegociagioai se estabeleceria seria, entao,
justamente, para decidir quem vai reconhecer quiern vai cooperar com quem na
organizacédo pratica do mundo. N&o interessarianhumea das partes a manutencao de
versoes divergentes sobre a realidade, uma vezsgadragilizaria a seguranca dos
atores com relacdo a objetividade, obviedade owralatade de suas préprias
percepcbes. Cada ator precisaria do reconhecintentmutro, justamente, para poder

dar a sua agao e ao seu discurso a marca dadéatel. A organizagéo e descricéo da

% E importante notar que um elemento central nagiagao entre os atores é a descricdo, por ambas as
partes, do seu pertencimento a grupos mais ampipg® epor algum critério, possam ser apresentados
como socialmente valorizados. Este € o ponto detidréeoria de Collins: a negociacéo de simbolos de
pertencimento. O que Collins deixa de perceberoéemtanto, que esses simbolos, antes de serem
negociados, precisam ser reconhecidos, e que essehecimento é, ele mesmo, situacionalmente,
negociado. Os atores vao tentar demonstrar quiato e eles fazem da situacéo e de si mesmos como
atores esta consubstanciado por todo um gruposi®ae e instituicdes, os tais grupos de pertentimen

O reconhecimento, por parte do outro, do valorelgsspo e desse pertencimento ndo estaria, notentan
previamente garantido.
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propria acdo e da situacdo em termos factuais dériposer feita com a cooperacéo dos

outros.

E claro que tém que ser distinguidos tipos dif@®mte situacdo social ou de
conversacgdo. Existiiam um grande numero de siesagfie seriam superficiais, nas
guais a realidade que se buscaria negociar e tamorapartilhada seria elementar.
Nesses casos, 0s atores cooperariam facilmentenddorma quase espontanea, com o
trabalho de organizacdo da interacdo. Eles estaaliamente dispostos a nao
questionar, a deixar passar, a interpretar o demeimapdos outros como estando de
acordo com as expectativas e, se necessario, rrgpaticamente o curso da interagao.
Ter-se-ia aqui uma negociacdo facil entre os atoetgiva ao estabelecimento do
pressuposto de compartilhamento de um mundo commas essa nhegociacao
envolveria apenas uma fracdo superficial da vida atores e, por isso mesmo, traria

uma satisfacado ou um retorno emocional muito baixo.

Inversamente, outras situacdes envolveriam a nagfeido reconhecimento de
dimensdes essenciais da vida dos individuos. Nesses, a negociacao seria muito
mais dificil. Haveria pelo menos quatro possibiidatipicas de encaminhamento. Uma
primeira seria a da ruptura total ou parcial comteracdo. A ado¢cao dessa alternativa
supfe a existéncia de outras interacdes rituaidroulos de reconhecimento nos quais
os individuos sintam que possam obter mais factenenreconhecimento para suas
versdes da realidade. Uma segunda possibilidaddcératorno a superficialidade. Os
atores mantém a interacdo, mas reduzem sua impiartdima terceira possibilidade é
a da conversdo ou submissdo de um ator a verséenligade sustentada pelo outro.
Finalmente, existiria a possibilidade de os atosesidentificarem e cooperarem
ativamente na construcdo de uma mesma versao lidadea o que resultaria numa
interacdo atraente e emocionalmente gratificantea gados os participantes. A
realizagdo maxima desta quarta possibilidade eaitaal durkheimiano.

E interessante observar que a realizacdo, por pageatores, de uma dessas
quatro possibilidades é determinada, por um ladlm nperativo motivacional que os
impulsiona no sentido de criar, manter ou restaumaisentido objetivado de realidade.
O ator ndo pode, por exemplo, diante de uma situdeddominagcao, simplesmente
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romper com 0 modo de organizagao e relato da Sityag passar a viver num mundo
particular. Haveria uma necessidade incontornayebasicamente, inconsciente de
preservacdo da sensacdo de compartilihamento dewrdontomum. A ruptura com

uma situacao vivida como de opressao suporia, ngortéipicamente, a adesao a um
novo circulo de reconhecimento, com referénciawsd sg poderia reorganizar e relatar

a situacdo em novos moldes, diferentes, mas coithpads.

O modo como o0s atores negociariam a cooperacaooduoss e, entao,
organizariam suas acfes dependeria, por outro tedposicéo e da trajetdria deles nas
cadeias de interacdo social, da forma como eleégeodtn e obtém reconhecimento até
0 momento da interagdo. O ator que, por exemplegesapta-se com base no seu
dominio sobre o capital privado ou como detentonrda certa autoridade no ambito da
sua empresa o faz a partir de uma experiénciagemsigareconhecimento. Ele sabe que
essa é uma forma eficaz de impor ao outro a cogppenso seu trabalho de organizacao
e descricao da realidade. Da mesma forma, aquelelipdece o faz tendo em vista sua
experiéncia pratica da dificuldade de tornar ob@eta, factual, uma descricdo da

realidade que simplesmente rompa com o “fato” danedade privada.

Em sintese, os individuos tenderiam a apegar-serséw da realidade que
melhor atendesse, diante das circunstancias, aesugssidade de constituicdo de uma
sensacao de intersubjetividade. Eles estariam sctemtemente presos, e de forma
irremediavel, a exigéncia interior de estabelectmel® um controle simbdlico sobre o
mundo exterior. Essa exigéncia seria satisfeitecipamente, pela constituicdo de uma
coincidéncia entre o0 mundo do sujeito e 0 munderagt Seria a maximizagdo dessa
coincidéncia o que mobilizaria os atores no curas ithteracdes sociais. Os atores
buscariam constituir a sensacdo de que a percepgEeles tém do mundo coincide
com o proprio mundo, que ela é factual, objetiaseada na natureza das coisas. Para
constituir e sustentar essa sensacgao os atoresgui@a, justamente, da cooperacéo dos
outros, do reconhecimento, por parte dos outros, cdoater factual de suas
representacdes ou percepcdes. Seria esse recoahtgimsse testemunho coletivo de
uma mesma versao da realidade, o que os atoreariamse que daria a essa versao o
caradter de real, de objetivamente vélida. A formraciga como isso ocorreria

148



dependeria, no entanto, da trajetdria passadatdasanvolvidos e das caracteristicas

atuais do contexto no qual ocorre a interacao.

Se 0s atores vao organizar suas intera¢cdes numdasentem outro, se eles vao
compreender a realidade de uma forma ou de outregles vao promover uma
conversagao intensa e entusiasmada ou um encoutean@nte formal, tudo isso
dependeria da “economia do reconhecimento”, ou, sd@m forma como eles,
circunstancialmente, em funcéo do jogo de forcassguestabeleceu na situacao, estéo
atendendo a sua necessidade de constituicdo de wndonobjetivado. A realizacéo
méxima dessa necessidade se encontraria em ssugyéese aproximariam do modelo
durkheimiano de ritual social. A solugdo possivel, maioria dos casos, no entanto,
implicaria um envolvimento muito mais superficiahte os atores e um ganho

emocional significativamente menor.

3.2.3 Duas estratégias de constituicio de uma vessdsocialmente

compartilhada da realidade

Por meio da articulacdo do segundo conjunto deepmies sobre motivacao
humana, anteriormente discutido, com as teoriaSalkns e Pizzorno, formulou-se, na
secao anterior, um esboco de resposta ao problemarientacdo social da acéo

individual.

Todos os individuos buscariam satisfazer sua nideeles de seguranca
ontoldgica por meio da sustentagdo, manutencastauracdo continuas de uma versao

socialmente compartilhada da realiddde

®1 Esta proposicdo geral é coerente com o que mosasrpesquisas sobre interacdo face a face
conduzidas, seja na perspectiva do Interacionismbdico (Blumer, 1969) , da Dramaturgia de
Goffman (1985) ou da Etnometodologia (Garfinkel,63,9 1967). Essas pesquisas descrevem, em
primeiro lugar, o empenho dos individuos no trabathatico e cooperativo de construgdo de uma
definicAo compartilhada da realidade ou, nos terdm$tnometodologia, de organizacdo e descricdo
préatica da realidade de uma forma que faca serfficosegundo lugar, essas mesmas pesquisas mostram
0 embaraco ou o desconforto dos individuos naag@ts em que hd uma quebra de expectativas, Qu seja
em que a interacdo ndo ocorre de acordo com aighfipratica da realidade. Finalmente, esses estudo
apontam uma série de iniciativas por meio das gumisdividuos buscam imediatamente reconstituir
uma definicdo compartilhada da realidade nos caisogue uma definicao anterior tenha sido perturbada
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Cada individuo, no entanto, satisfaria essa netadsibasica de uma forma
diferente, dependendo: por um lado, do seu passasocadeias de interacéo ritual
(Collins) ou nos circulos de reconhecimento (Piaape, por outro, do leque atual de
interacdes rituais ou circulos de reconhecimernspatiivel (o que, também, depende
em parte, dos recursos acumulados pelo individw interacbes ou circulos de

reconhecimento no passado).

Esse esboco de resposta nos permite prever quedosduos tenderdo a
sustentar e, portanto, a agir com referéncia dvets realidade (definicbes sobre si
mesmos, 0S outros e a realidade em geral explieittenformuladas ou tacitamente
assumidas como conhecimento pratico) que melhadajecircunstancialmente, a sua
necessidade de seguranca ontologica. Dito de ¢wtmea, cada individuo tenderia a
sustentar e a se orientar pela versdo da realide@is apta a ser socialmente
reconhecida como valida. O grau em que uma versiaedlidade poderia ser
socialmente reconhecida como valida seria indigaelas experiéncias passadas do
individuo, ou seja, pelos sucessos e fracassossiadgenha obtido em interacdes rituais
anteriores e pelos circulos de reconhecimento maismenos intensos que ele tenha
conseguido estabelecer. O reconhecimento efetivantie dada versédo da realidade
dependeria, no entanto, do estado atual do meradateragdes rituais, como diria
Collins, ou do leque de circulos de reconhecimatialmente disponivel, como afirma
Pizzorno. As interagdes rituais ou os circulosed®mhecimento no interior dos quais o
individuo sustentou, no passado, uma versao saaidntompartilhada da realidade e,
assim, satisfez sua necessidade de segurancagicaop@dem ter deixado de existir ou
nao estar mais disponiveis no presente. O indivighae ser levado, portanto, em
funcdo do contexto atual, a transformar suas défes da realidade, com vistas a
buscar o reconhecimento em outros tipos de interagé&irculos de reconhecimento e,

assim, preservar sua sensacao de seguranca ocdnlogi

De maneira sintética, € possivel dizer que os iddos precisariam manter uma
versao socialmente compartiihada da realidade cdomma de atenderem sua
necessidade de seguranca ontoldgica. Para satesfazssa necessidade basica, eles

utilizariam duas estratégias principais.
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A primeira consiste em aproximar-se de pessoasueogrque sustentam
definicbes da realidade semelhantes as do indivallem afastar-se daqueles que
sustentam definicbes muito divergentes. Nos terah@sCollins, pode-se falar da
estratégia dos individuos de investirem em inteagagiiuais nas quais, em fungéo de
suas experiéncias passadas, eles sabem que podam tersdo da realidade - dentro
da qual se destaca uma definicdo de si mesmos omenabros de uma determinada
coletividade - reconhecida, e de se afastarem id@sacfes nas quais suas
possibilidades de reconhecimento sdo menores.eMo®$ de Pizzorno, é possivel falar
da tendéncia dos individuos de investirem e de @&erem mais ou menos fiéis aos
grupos e as relacdes sociais conforme estes fiegmioou ndo como circulos de
reconhecimento, ou seja, como bases de sustenthysgivalores, das crencas ou,

simplesmente, da identidade individizal

A adocao dessa primeira estratégia de constitudgdoma versédo socialmente
compartilhada da realidade dependeria, em primagar, do grau de diversificacdo
interna do universo social em que ocorre a acgmranto, da existéncia concreta de
pessoas e grupos com crencgas e valores mais ols penomos aos do individuo. Ela
seria pouco significativa numa pequena comunideaticional ou no interior de uma
instituicdo total e, ao contrario, bastante impudanas complexas sociedades
contemporaneas. A adocao dessa primeira estratégenderia, em segundo lugar, de
certas regras (formais ou informais) que regulacoravzivéncia dos individuos com as
outras pessoas e grupos. A convivéncia com uma pagsoa ou a participacdo em um
determinado grupo pode ter carater facultativo brigatério. Em grande parte das
situacdes (como no ambiente de trabalho, por ex®mps individuos ndo podem, sob
pena de sofrerem grandes privacdes, simplesmenddasw@r das pessoas com quem
convivem ou das instituicdes ou grupos de queqyaaiin e procurar outras pessoas e
grupos que sustentem crencas e valores mais serteslans seus. Além disso, para se
aproximar de uma pessoa e participar de um grup@ls@ preciso, normalmente,
possuir 0s recursos materiais e simbadlicos que ifBMMO acesso a essas pessoas e

grupos, e possibilitam a aceitacdo por parte dasmos. Existem barreiras sociais para

%2 Nos termos da Psicologia Social (Rodrigues, 199®ossivel falar da tendéncia dos individuos de se
afastar das informac@es e opinides dissonantese aproximar das consonantes.
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a convivéncia humana. O individuo ndo pode deslsedivremente pelo universo

social em busca das pessoas e grupos sociais. ideais

A adocdo dessa primeira estratégia dependeriao,emd um lado, das
caracteristicas do contexto de acdo e por outsocacteristicas do proprio individuo,
definidas em funcdo de sua trajetéria social passBth relagdo ao contexto, seria
necessario saber quais as interacdes rituais culasrde reconhecimento disponiveis e
quais as regras para 0 acesso e para a plenadimsergnterior deles. No que se refere
ao individuo, seria preciso saber quais os recurstsriais e simbdélicos acumulados ao
longo de sua trajetéria social e, portanto, quass hances efetivas de ser aceito em
cada uma das interagfes rituais ou circulos denhemimento existentes no seu

contexto atual de acéo.

A segunda estratégia de constituicdo de uma veadalmente compartilhada
da realidade diz respeito as tentativas de convessdde imposicdo da versdo de
realidade sustentada pelo individuo a outros iddv$ ou grupos mais ou menos
destoantes. Essa estratégia estaria presente amasdaituacdes em que os individuos
lutam pelo reconhecimento, por parte dos outrosudes identidades e da validade de
seus pontos de vista morais, estéticos, politiestificos, religiosos, etc.. Num nivel
mais elementar, essa segunda estratégia se marefastodas as conversas cotidianas
em que os individuos buscam, de maneira mais owsnexplicita, a concordancia
alheia em relacdo as suas “definicdes” de certaad®, bonito e feio, bom e ruim,

superior e inferior, verdadeiro e falso, etc..

A adocdo dessa segunda estratégia dependeriaarasie, da crenca do
individuo, atestada por experiéncias semelhantepassado, na possibilidade de
converter ou, simplesmente, de impor sua versdealalade aos outros. Quanto maior
0 reconhecimento obtido anteriormente pela versaorahlidade sustentada pelo
individuo, maior a confianca deste na possibiliddedemp6é-la aos outros. Nos termos
de Collins, é possivel dizer que a confianca denghividuo em se apresentar e pleitear
ser reconhecido como membro de uma determinadgoratesocial depende de sua
trajetoria passada nas cadeias de interacdo ridaaho resultado de sua trajetoria, os

individuos acumulariam simbolos de pertencimentpar (elementos que atestam sua
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vinculacao as diversas coletividades e que funaioo@mo credenciais para a aceitagdo
em Nnovos encontros) e energia emocional (uma sega@aior ou menor em relagcéo
aos seus vinculos sociais e, portanto, uma coriaragor ou menor de ser reconhecido
como membro em encontros futuros). Em funcdo de tsajetéria passada, o0s
individuos estariam, assim, em condi¢cdes mais awomtavoraveis e se sentiriam mais
ou menos confiantes para pleitear ou mesmo exigiinterior de uma nova interacao,
seu reconhecimento como membro de uma dada cdbdi®i Nos termos de Pizzorno,
€ possivel prever que quanto maiores, mais intemsasstaveis 0s circulos de
reconhecimento nos quais o individuo obteve e oli@monhecimento, maior sera sua

seguranca para impor sua versao da realidade &os dividuos.

O sucesso dessa segunda estratégia de constitlecdma versdo socialmente
compartilhada da realidade dependeria, no entdattrajetéria passada do individuo a
guem se tenta submeter. Seria preciso saber gsiaecorsos materiais ou simbolicos
que esse individuo acumulou ao longo de sua traggetdcial e, em fungéo disso, quais
as interacdes rituais ou circulos de reconhecimaitgrnativos que ele tem a sua
disposicdo no contexto atual. Dito de outra formos, individuos tenderiam a se
submeter mais ou menos as estratégias de convausde imposicao realizadas pelos
outros conforme possuam ou ndo condi¢gbes de tervensao alternativa da realidade
reconhecida no contexto atual. Isso dependeria,upoiado, como ja foi dito, dos
recursos materiais e simbélicos acumulados pelwithub e, por outro, das condi¢des
atuais do mercado de interacdes rituais ou do lelgueirculos de reconhecimento

social.

Essa segunda estratégia de constituicdo de umadovesocialmente
compartilhada da realidade conduz os individuosiendade, a uma luta ou negociacao
continuas, mais ou menos explicitas, visando auistagdo reconhecimento alheio.
Cada individuo, em funcdo de sua trajetéria passedainteracdes rituais ou nos
circulos de reconhecimento, tenderia a sustentargeierer impor aos outros uma
determinada verséo da realidade social. A disposig& outros para aceitar essa versao
da realidade dependeria, no entanto, de suas @sdpajetorias passadas, dos recursos

materiais e simbdlicos que eles tenham acumulagor&gnto, das intera¢des rituais ou
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circulos alternativos de reconhecimento a que atesditem poder ter acesso. Em
outras palavras, os individuos tenderiam a se si@omeais ou menos as estratégias
alheias de imposicdo de uma determinada versaealidade conforme acreditem ou
nao ter acesso a interagdes rituais ou circulogamhecimento alternativos nos quais

possam sustentar uma outra versao da realidade.

Em resumo, a idéia € que os individuos vao ser maimenos propensos a
impor aos outros suas versdes da realidade confmimam encontrado no passado e
acreditem poder encontrar no presente interactiessiou circulos de reconhecimeno
nos quais essas versdes possam ser aceitas canasvélversamente, os individuos
seriam mais ou menos propensos a aceitar a veas@akitlade alheia conforme tenham
encontrado no passado e acreditem poder encordrgresente interacdes rituais ou
circulos de reconhecimento alternativos nos quais proprias definicbes da realidade
possam ser aceitas como validas. Dito de uma fommda mais simples, tudo
dependeria dos apoios sociais encontrados peloddads, no passado e no presente,

para suas versodes da realidade.

Fica claro que essa segunda estratégia de cogdtitudle uma versao
socialmente compartilhada da realidade pode prodezultados diferentes dependendo
do jogo de forgcas que se estabeleca entre os afgreprimeiro lugar, caso a estratégia
seja bem sucedida, tem-se a conversao ou a subnuissdutro a versao da realidade
sustentada pelo individuo. O individuo sustenta waterminada definicdo de si
mesmo, dos outros e da realidade em geral, e ossantlividuos se sentem incapazes
de contradizé-lo. E importante perceber que espasitpéo de uma determinada versio
da realidade pode ou ndo implicar o estabelecimdmtama diferenca hierarquica entre
os envolvidos. Por um lado, tém-se as situacfegueno que se busca €, simplesmente,
a concordancia do outro em relagdo a alguma crangalor sustentado pelo individuo.
Como ja foi dito, os individuos podem buscar coceenseus amigos, colegas de
profissdo, compatriotas ou correligionarios emg&beao valor dos seus pontos de vista
estéticos, morais, politicos, cientificos, etc.r Batro lado, tém-se situacdes em que o

que se busca e, justamente, o reconhecimento deduUeranca de status. Eu me

apresento e exijo 0 meu reconhecimento como med&rtona categoria social superior
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e defino o outro como pertencente a uma categoigaior. Correspondem a este caso
todas as situacdes de dominacdo simbdlica, em imumdividuo aceita como valida

uma definicdo alheia da realidade que o infericgizatorna subordinado.

Em segundo lugar, existe sempre a possibilidadeadasso dessa estratégia de
conversao ou de imposicdo aos outros de uma velsaealidade sustentada pelo
individuo. Charaudeau (1982, p. 5) nos oferece om bxemplo disso. Quando uma
pessoa ordena a outra que se cale, ela se apreserdalguém que possui autoridade e
institui discursivamente o outro como um ser submigste outro pode, no entanto,
reconhecer ou ndo a autoridade pretendida peld@tcuie discurso. Ele pode tanto se
calar, permitindo que a versao da realidade imgidiazo discurso seja legitimada, como

reagir, negando a definicdo hierarquica da situagéesentada pelo primeiro individuo.

Essas situacfes em que um individuo fracassa amr so@ versdo da realidade
aos outros podem ser resolvidas de quatro man@iragpais. Em primeiro lugar, por
meio de uma redefinicdo total de suas percepcOepate do individuo que tentou
inicialmente impor sua versao da realidade. Esfevitiuo pode sentir-se obrigado a
adotar a contra-definicdo da realidade apresemealbaindividuo a quem ele pretendia
converter ou submeter. Ele pode ser obrigado anhexer, por exemplo, que ele ndo
ocupa uma posicdo de autoridade em relacdo a #ste.UEm segundo lugar, o
individuo que tentou impor sua versao da realiqaoide redefinir parcialmente suas
percepcdes. Ele pode negociar e construir, comensaid envolvidos, uma versao
intermediaria ou conciliatéria da realidade. Enceééo lugar, os individuos podem
preservar suas versOes divergentes da realidadeantto suas conversas mais
superficiais e evitando tocar nos pontos de disadokinalmente, existe a possibilidade
de uma interrupcao da interacdo, com um afastantetatioou parcial dos individuos. A
adocdo de cada uma dessas solucdes dependeriaymeaigez, da trajetéria passada
dos individuos envolvidos e das interacdes rituaiscirculos de reconhecimento

alternativos disponiveis no contexto da acéo.

Resumindo, os individuos buscariam fortalecer sesao da realidade: 1)
aproximando-se das interagcbes ou circulos de recomknto em que, pelo seu

passado, eles sabem que podem ter sua versadidadeaeconhecida como valida, e

155



afastando-se das pessoas e dos ambientes em bjdensente, ela é contest&lja2)
buscando impor essa versao da realidade a outtddnos ou grupos mais ou menos
destoantes. Esta segunda estratégia pode ter logitgsultados: em casos de sucesso, a
conquista do reconhecimento alheio; em casos dmdsa, a modificacdo total ou
parcial da versdo da realidade originalmente stedan pelo individuo ou o

afastamento, igualmente, total ou parcial, dosviddios envolvido¥.

3.3 Motivacdo humana e a interpretacdo do processte escolha do curso

superior

A escolha de um curso superior pode ser descnite cesultado de um conjunto
de percepcoes (crencas e valores explicitamenteufados ou tacitamente assumidos
como conhecimento pratico) que o individuo sustemmarelacdo a si mesmo e ao
ambiente de acdo. Qual a importancia de cursarfacogdade? Quais 0S meus recursos
e, portanto, quais as minhas chances de ingressarsino superior em geral e em cada
um dos cursos e faculdades em particular? Quaus®s e faculdades nos quais o
ingresso é mais dificil, quais os que oferecem onéormacédo académica e quais 0s
que conferem aos seus alunos maior prestigio? @eamsacdes dos outros caso eu ndo
consiga ser aprovado no vestibular? Como sera aterofcom e sem o curso superior?
Que retorno material e simbdlico eu espero de ecadados cursos? Quais minhas
habilidades e limitacdes? Que areas do conhecinemwjee campos profissionais me
parecem mais interessantes ou mais adequados aasmiaracteristicas pessoais e
condi¢bes objetivas?

De forma sintética, € possivel dizer que os indiogd escolhem seus cursos
superiores em funcdo do modo como eles percebemessos, os outros individuos e
a realidade em geral. A questdo fundamental éogest@er como se constitui, se

mantém e se transforma, ao longo do tempo, esgentomle percepcdes.

%3 Esta primeira estratégia diz respeito, por um |laatms fendémenos de agregacdo, de formacéo e
manutencao de lacos e identidades coletivas eguiow, aos fendmenos d&€"°%“ de afastamento entre
0S grupos sociais.

® Esta segunda estratégia diz respeito aos fendndenasa por legitimidade e de dominac&o simbdlica.
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Como foi discutido nos capitulos anteriores, nastdafirmar que o individuo
pertence a uma dada categoria social e que, endidudisso, ele foi submetido a
determinadas condi¢cdes objetivas e sofreu detedosprocessos de socializacédo. Essa
explicacdo pode ser suficiente para a analise desdagregados. E correto afirmar que
individuos que possuem um atributo X (que define yusicdo ou categoria social)
apresentam uma probabilidade Y de sustentaremnuetata atitude ou de agirem de
uma determinada forma num certo tipo de situacd@id® em termos de dados
agregados, essa proposicdo se torna insuficieraedqutransferida para a escala
individual. Como foi discutido, as atitudes e com@mentos de um ator individual ndo
podem ser deduzidos de seu pertencimento a uma éniem delimitada categoria
social. Cada individuo é fruto de mdultiplas e n@aismenos contraditorias influéncias

sociais recebidas, simultaneamente ou ndo, ao ldadgoda a sua trajetoria social.

O grande desafio €, entdo, o de compreender conmaiegduos lidam com as
multiplas influéncias a que sdo submetidos, acitaas ou rejeitando-as em maior ou
menor grau. Esse desafio corresponde, exatamentguea aqui se definiu como
problema da orientacdo social da acéo individuatu® faz com que um individuo se
submeta plenamente a uma dada influéncia enquantto oesiste ou mesmo se
contrap@e frontalmente? O que faz com que um iddivipermaneca fiel as crencas e
valores recebidos na infancia enquanto outro roocgme sua formacéo inicial e adota

novas perspectivas?

O esboco de resposta ao problema da orientacéa slacacdo individual, aqui
formulado, ajuda-nos a responder, exatamente,eaatgssde questdo. Como se viu, a
hipotese central € a de que os individuos vao rsasta versdo da realidade (crencas e
valores sobre si mesmos, 0s outros e a realidadgeesi) mais apta a ser socialmente
compartilhada, ou seja, a ser socialmente recogd@cimo valida. O grau em que uma
dada versdo da realidade poderia ser socialmertnhecida como valida seria
indicado pelas experiéncias passadas do indiviolwaeja, pelos sucessos e fracassos
que este tenha obtido em interagdes rituais elogae reconhecimento anteriores. Em
poucas palavras, o individuo se sentiria mais onosieseguro em relacdo as suas

percepcdes ou a sua versdo da realidade conforae tegsham sido mais ou menos
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reconhecidas pelos outros ao longo de sua trageti@ivida. O reconhecimento efetivo
de uma dada versédo da realidade dependeria, ni@nda estado atual do mercado de
interacOes rituais ou do leque de circulos de teeomento. Dito de forma bem
simples, tudo dependeria da existéncia ou ndopntexto presente, de outras pessoas
dispostas (por identificacdo espontanea ou poresgie ou imposi¢do) a reconhecer a
versao da realidade que o individuo aprendeu a&rgastao longo de sua trajetoria

passada.

Aplicado a analise de trajetorias individuais, e€sboco de resposta ao
problema da orientacdo social da acao individual permite compreender o modo
como o individuo lida, a cada momento de seu psoguwwom as multiplas influéncias
sociais que recebe. E possivel dizer que, ao lalgcsuas trajetérias sociais, 0s
individuos vao sendo expostos a diferentes temfatimais ou menos intensivas,
precoces, sistematicas e coerentes) de convers@obouissdo as versdes da realidade
sustentadas por outros individuos e grupos sockdgumas sdo bem sucedidas e
influenciam profundamente as percepc¢des que oithaiviem de si mesmo, dos outros
e da realidade em geral. Outras fracassam diamesdéncia do individuo em questéao.
O esboco de resposta ao problema da orientacdal stei acdo individual, aqui
desenvolvido, permite prever que os individuos siflumeter-se mais ou menos a cada
uma das multiplas influéncias sociais que recebemmais precisamente, a cada uma
das iniciativas de conversdo ou submissao a quexgimstos conforme tenham obtido
no passado e esperem obter no presente apoio oohemimento para sua propria
versao da realidade.

Se tomarmos a tradicional distingdo entre socigdiagrimaria e secundaiiaé
possivel contrastar a situacéo de grande vulnatatid do individuo, no primeiro caso,
com uma maior capacidade de resisténcia as inflagneo segundo. Na socializacdo
primaria, faltam a crianca interagdes rituais ooutds de reconhecimento alternativos
capazes de darem apoio a uma versdo da realidéetente da que € sustentada,
sobretudo, pela familia. A crianca pode criar umnduw fantasioso e até mesmo

conseguir que este seja, momentaneamente, corhpddile reconhecido como

% Ver, por exemplo: Berger e Luckmann, 1974.
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objetivamente valido por parte de outras crianéase mundo, no entanto, ndo tem
apoios solidos. Ele esta submetido as injuncdenwalo adulto. Os adultos influem na
escolha das amizades das criancas, normalmentendes o tempo que elas poderdo
dedicar-se ao convivio com os colegas e, até masitederem na definicdo do tipo de
brincadeira ou atividade que sera desenvolvido.r&u gle autonomia do universo
infantil € minimo. A possibilidade de estabelecitnede uma versdo da realidade
alternativa, capaz de se contrapor a que € imgumsta mundo adulto, é, portanto,
insignificante. Além disso, é preciso considerae gumundo dos adultos se impde a
crianca de maneira precoce, intensa e mais ou nséstesnatica e coerente. A crianca
nasce no mundo dos adultos e é obrigada a intecagireles a maior parte do seu
tempo. Os adultos, por sua vez, buscam, continugmnele forma mais ou menos
sistematica, converter ou submeter as criancasaavexsdo da realidade. Além dos
procedimentos difusos de socializacdo, a crianeabénetida a processos educativos
explicitos e, em alguma medida, sisteméticos. Acidade de resisténcia das criancas
€, portanto, muito pequena. Uma vez que os adofiosse mostram dispostos a se
converter ou a se submeter a versao da realidaeamanenos precaria e fantasiosa
sustentada pela crianca, esta é obrigada a sertemga a se submeter a versdo dos
adultos. Esta € a unica forma por meio da quapetke atender a sua necessidade de
seguranca ontoldgica, de estabelecimento de unsdweoncialmente compartilhada da
realidade. Em poucas palavras, a versao da realslsstentada pelos adultos se mostra
mais apta a ser socialmente reconhecida como védidpe as versdes mais ou menos
fantasiosas sustentadas pela crianca. A mée, copadutros parentes, a vizinha, o
meédico, a professora, todos parecem compartilhaa orasma versdao da realidade.
Diante dessa versédo, solidamente sustentada, réstaranca poucas op¢des além da

conversao e da submisséao.

A medida que a crianca cresce, seus circulos sos@itornam mais amplos,
sélidos, autbnomos e diversificados. Aumenta prcpoalmente sua capacidade de
resistir as iniciativas de conversao ou submisk®n. se nota, em primeiro lugar, em
relacdo a propria familia. As criangas e, sobretudojovens se tornam capazes de
resistir a certas definicbes da realidade sustasatpdla familia & medida que encontram

apoio em outros grupos para uma contradefinicdadéda é que a familia deixa,
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progressivamente, de ser a Unica fonte possivetgieranca ontoldgica, ou seja, a Unica
base a partir da qual é possivel estabelecer unsdossocialmente compartilhada da
realidade. Partindo de uma situacéo inicial emsgiemundo se restringia aos limites
do universo familiar, a crianca vai sendo levadaé certo ponto, inclusive, com a

anuéncia dos pais - a estabelecer outras relacdgmeicipar de outros grupos sociais
(nas sociedades contemporaneas, sobretudo, poméu® da escola). No interior

desses novos circulos sociais, a crianca e, postente, o jovem vai sendo submetido
a processos de conversdo e submissdo que modigraralguma medida, a versdo da
realidade que ele havia constituido, inicialmenteambito familiar. E com base nessa
versdo modificada da realidade e com o apoio dwosllog sociais que a representam
que o individuo se torna capaz de resistir ou mesgnopor frontalmente a versédo da
realidade sustentada pelos familiares. O ponto itapte a salientar é que a resisténcia
e o confronto s6 se tornam possiveis com base mensdo alternativa da realidade e
com o0 apoio de um circulo de reconhecimento paraelfamiliar. De acordo com o

que prevé o esboco de resposta ao problema daag@ensocial da acdo individual,

aqui desenvolvido, os individuos nao abdicarianumi@ dada verséo da realidade sem

possuirem outra passivel de ser socialmente coithpdH.

Como regra geral, é possivel prever que os inddgdse manterdo mais ou
menos fiéis a versdo da realidade transmitidaalm@nte por sua familia dependendo
dos apoios sociais que eles encontrem para essaovem suas trajetorias sociais
subsequentes. A familia transmite ao individuo werado inicial da realidade, na qual
estdo incluidas definicbes de si mesmo, dos owrda realidade. A medida que o
individuo vai crescendo e diversificando suas @gperas sociais, essa versao vai
sendo contestada ou confirmada. Isso dependeréirdagos de reconhecimento ou das
interacdes rituais que ele encontrar ao longo ddrsjetoria social. O universo em que
a crianca se desenvolve pode ser proximo ao ddidamie, em alguma medida,
normalmente o é - e, assim, confirmar a versaediédade sustentada por esta ultima.
Além disso, na medida em que o individuo se mantérrulado a sua familia, esta
tende a permanecer como um circulo social impatante apdia e ratifica a versao da
realidade inicialmente transmitida. Existe, no etda sobretudo nas complexas

sociedades contemporaneas, a possibilidade de gqueverso em que a crianca e,
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principalmente, o jovem se desenvolve seja bastifgeente do familiar. Entre seus
colegas de escola, de rua, de trabalho e mesmonjonto de suas relagcdes sociais, 0
individuo pode n&do encontrar apoio para a versaeaalade herdada de sua familia.
Soma-se a isso o fato de que a propria familiagempre permanece como um circulo
social importante, que apdia e confirma a versdmdidade inicialmente transmitida.
As separacfes, 0s rearranjos conjugais, as martesstanciamento geografico e a
simples modificacdo, ao longo do tempo, das crengasalores anteriormente
sustentados pelos seus membros sédo alguns dossfajoe fazem com que a familia
nem sempre possa cumprir o papel de uma base geggara confirmacéo da verséo da

realidade anteriormente incorporada pelo individuo.

Como foi discutido, na busca de reconhecimento paaaversao da realidade, o
individuo se serviria de duas estratégias basikgsimeira consiste em aproximar-se
de pessoas e grupos que sustentam uma versadidadeaemelhante a sua e afastar-
se dos possiveis focos de divergéncia. A segundzfese aos esforcos de conversédo ou
submissdo dos outros a versdo da realidade suddep&o individuo. Nos casos de
fracasso de ambas as estratégias, os individuaterteam a modificar, total ou
parcialmente, suas versdes anteriores da realidade forma de preservarem a
sensagao de que compartiham um mundo em comunssen,asatisfazerem sua

necessidade basica de seguranca ontoldgica, &ateidbjetividade, etc..

O esboco de resposta ao problema da orientacdal secacao individual aqui
formulado nos sugere, entdo, dois parametros lssopartir dos quais 0
comportamento dos individuos poderia ser analisadtongo de toda a sua trajetoria
social. Por um lado, dever-se-ia investigar quaksao da realidade que o individuo
interiorizou até 0 momento e quais os circulosed®mhecimento ou interacdes rituais
de que ele se serviu. Por outro, dever-se-iam avaiuais 0s circulos de
reconhecimento ou interac¢des rituais acessiveisamento presente para um individuo
com seus recursos materiais e simbolicos e, portaptais as possibilidades de o
individuo encontrar apoio para a versdo da readidqde ele havia anteriormente
interiorizado. A cada momento, ao longo de suatibap social e no interior de cada

nova interacdo social, os individuos reagiriam aBuéncias sociais ou, mais
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precisamente, as tentativas alheias de submissd@onuersdo, aceitando-as ou
rejeitando-as de forma mais ou menos completa,ndepelo do grau em que obtiveram
no passado e das expectativas de obterem, no f@essaonhecimento para a verséo da

realidade que até entdo eles haviam constituido.

Para se compreender o processo de escolha de wm swperior, tal como
vivido por um individuo especifico, seria necessarvestigar, portanto, como, a partir
de uma primeira versdo da realidade, constituidsooalizacdo primaria, o individuo
foi aceitando ou rejeitando mudltiplas influénciasciais e, assim, preservando ou
transformando, de maneira mais ou menos radical, pgucepcao da realidade. Os
individuos tenderiam, em principio, a rejeitar astativas alheias de conversédo ou
submissdo e a preservar suas percepcdes sobrersioB)eos outros e a realidade em
geral. Para isso, precisariam, no entanto, encomt@acdes ou circulos sociais nos
quais (por identificagdo espontanea, conversaaibmissao) essas percepgdes fossem
reconhecidas como validas. Na falta total ou phogases apoios sociais, o individuo
se tornaria inseguro e predisposto a aceitar datiteas de submissdo ou conversao

alheias.

Como foi visto, de acordo com o segundo conjuntocdrcepcdes sobre
motivacdo humana, os individuos precisam, antesale nada, sentir-se seguros em
relacdo as suas percepcoes, crencas e valoressdggganca seria obtida por meio da
confirmacdo ou do reconhecimento alheio. Os indiv$édtenderiam, portanto, a cada
momento e ao longo de toda a sua trajetoria de widaistentar a versdo da realidade
gue lhes parecesse fazer mais sentido, que fosseptaasivel ou, simplesmente, que
fosse mais facilmente reconhecida como valida. daosogo, caberia investigar quais
0S apoios que o individuo encontrou e encontraajlevam a sustentar essa versao
especifica da realidade. Como ele foi constituinmw, exemplo, uma imagem positiva
(ou negativa) de si mesmo, de sua capacidade dhielee de suas potencialidades
profissionais? Como ele foi percebendo que deterais cursos eram viaveis e outros
impossiveis para alguém com suas caracteristicasd Como ele foi definindo que o
mais importante na vida é fazer o que se gostamuaontrario, ganhar dinheiro? Como

ele foi concluindo que certos cursos e faculdadesais prestigiosos do que outros?
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A idéia é que todas essas percepcdes sdo coretituéd sustentadas
intersubjetivamente. E dificil o individuo acreditza sua capacidade intelectual e no
seu potencial profissional sem algum tipo de cordgdo alheia. Igualmente, suas
percepcdes sobre o que é possivel ou impossiVee soque vale a pena na vida ou
sobre o prestigio relativo de cada curso se fagateou se enfraquecem dependendo
dos apoios sociais que recebem. Seriam, portasseseapoios, passados e presentes,

gue se deveriam investigar.

Sem duvida, é possivel dizer que esses apoios/ers@es da realidade que se
constituem com base neles nédo se distribuem ignéénpeelo conjunto da sociedade.
Certas versdes sdo hegemonicas e orientam, pqrtastcagbes da maioria dos
individuos. A crenca, por exemplo, no valor do tpconémico, e mesmo do capital
cultural (no sentido de Bourdieu), € amplamente pamtiihada nas nossas sociedades.
Quem possui esses capitais sabe que eles propiciaoesso a uma série de bens
socialmente desejados. Mesmo quem nao os possumh@re, em alguma medida, seu
valor. Em termos macrossocioldgicos, é possivelgoregortanto, que, de acordo com
sua posicdo no espaco social (definida pelo volemestrutura dos capitais), os
individuos sustentardo, com uma certa probabiliddeieerminadas percepc¢des sobre si
mesmos e 0 ambiente de ac&do. Os que ocupam ungégaesicial mais elevada sabem
(de maneira mais ou menos consciente) que suatupades sdo maiores e tendem,
portanto, a sustentar expectativas mais ambicEsa®lacdo ao seu futuro académico e
profissional. Os que ocupam posi¢des mais baixagpem, ao contrario, que, dados os
seus recursos, suas chances sao limitadas e tendmyé sua vez, a sustentar
expectativas mais modestas. Cada uma dessas velsdeslidade esta apoiada por
amplas e sélidas “estruturas de plausibilidadefh@alizem Berger e Luckmann (1974).
Conforme seu meio social, os individuos tendenctaher uma série de indicagbes, por
parte dos outros, sobre o que é possivel, provéwdsejavel para alguém com suas
caracteristicas. E dificil sustentar uma concepo@desta em relacdo ao seu futuro
académico e profissional num meio em que todosldaane que suas possibilidades sao
imensas. Da mesma forma, € dificil acreditar emesmo e em suas possibilidades de

sucesso sem o reconhecimento alheio da validadasipsrcepcoes.
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S&o essas correlagdes entre posi¢cdes sociais epp@es individuais que estao
na base do fenbmeno da auto-selecdo na escolharsio superior, discutido ao longo
desta tese, e, de forma mais geral, do fenbmencaimalidade do provavel,
amplamente analisado por Bourdieu (1979, 1998b).n@mbros de uma mesma
sociedade tendem a compartilhar certos valoresfirigiees. H4 um certo consenso
sobre a importancia de se alcancar uma boa situsgg@Emmica, sobre o prestigio de
certos cursos e faculdades e sobre o que é pogsioedvel e desejavel para cada tipo
de individuo. Esses valores e definicbes sao asesmpelos individuos como
conhecimento pratico e passam a orientar, indepémmbente de qualquer reflexao
consciente, as acdes e escolhas individuais.

Como foi discutido no capitulo anterior, os limitesabordagem de Bourdieu se
evidenciam, no entanto, quando se passa do niverossmcioldogico ao nivel
individual. E possivel prever que os individuos geepam uma dada posi¢éo social
tenderdo a sustentar, com uma certa probabiliddeterminadas percepcdes sobre si
mesmos e 0 contexto de acdo e, assim, a agir dardeada forma, entre outros, no
momento de escolha do curso superior. Quando sa pasnivel individual, no entanto,
€ preciso reconhecer que cada individuo se afastalguma medida, do que seria mais
provavel para alguém com sua posicao social. Agithebs podem ser mais otimistas
ou pessimistas do que a média do seu grupo saxiavaiarem suas oportunidades
objetivas. Eles podem ter um nivel de aspiracadémea e profissional superior ou
inferior ao que seria mais tipico para alguém da categoria social. Suas crencas e
valores podem ser mais ou menos destoantes endoedag que predominam entre 0s

membros de sua classe social, de seu grupo cultwralesmo de sua familia.

Essas variacbes nas atitudes e comportamentos anirelividuos se tornam
compreensiveis, no entanto, quando se consideracapee individuo participou, ao
longo de sua trajetéria, de um conjunto particd&interacdes e circulos sociais dentro
dos quais foi constituindo uma versdao mais ou mehfesenciada da realidade. A
percepcdo que cada um possui de si mesmo, dosesrusos e potencialidades, e do
contexto de acao (particularmente, do sistema swpde ensino e do mercado de
trabalho) foi construida na interacdo com os outtts € o resultado provisoério de toda
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uma cadeia de encontros sociais nos quais o ingiviédgociou, a cada momento e com
maior ou menor sucesso, o0 reconhecimento alhegqueas percepg¢des sobre si mesmo,

0S outros e a realidade em geral.

3.4 Consideracoes finais

A perspectiva de analise do processo de escolleardo superior sugerida neste
capitulo ndo se afasta, de forma radical, do geeopiza a “sociologia em escala

individual” proposta por Bernard Lahire.

Em termos empiricos, seria necessario analisar,uporlado, o passado do
individuo, as multiplas e mais ou menos intensaseradticas, precoces e coerentes
experiéncias de socializacédo a que ele foi exp®&sipoutro, seria preciso investigar as
caracteristicas do contexto presente, que podenses ou menos favoravel a

manifestacdo dos elementos anteriormente incorpsnaelo individuo.

A diferenca fundamental € que se propfe aqui unogeshile resposta ao
problema da orientacdo social da acao individualsea, um esquema tedrico a partir
do qual seria possivel interpretar o modo commdwiduos lidam, a cada ponto de sua
trajetoria, com as multiplas influéncias a que e&oostos. A utilizagdo desse esquema
tedrico minimizaria os riscos do empiricismo e aplieacdoad hocidentificados, no
capitulo anterior, quando se tratou da persped@gaahire. Em vez de simplesmente
descrever as multiplas influéncias sofridas pettividuo ou de se atribuir, de maneira
ad ho¢ uma importancia causal maior ou menor a essajoelainfluéncia, propde-se
aqui um modelo geral de interpretacdo do modo comadndividuos lidam com as

influéncias sociais, ou seja, com as tentativasudbenisséo ou conversao alheias.

Esse modelo foi aqui desenvolvido, no entanto,atend de um esboco. Ele
ainda precisa ser detalhado e aperfeicoado, e tadbreter seu potencial heuristico

avaliado empiricamente.
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CONSIDERACOES FINAIS

Como foi discutido na introducdo desta tese, o foleste se compreender
sociologicamente o processo de escolha do cursrisumos remete a um problema

tedrico mais amplo: o da orientacao social da agdividual.

Por um lado, temos o individuo que escolhe a paltir seus gostos e
preferéncias, de suas expectativas e projetosdde @ide um conjunto mais ou menos
claro de informagdes ou representacdes sobreeprgiainiversitario, 0os diversos cursos
e 0 mercado de trabalho.

Por outro lado, sabemos que a escolha desse indie&ta condicionada por sua
trajetéria passada e por sua posicao atual nastuess sociais. Como foi visto, as
pesquisas mostram que a op¢ao por um determinado esta relacionada ao perfil
socioecon6mico, a trajetoria escolar (ela também parte, determinada pela posi¢ao
socioecondémica do individuo), ao género, a idadene,certos casos, a etnia dos

candidatos.

Uma vez que as pesquisas indicam a existéncia defame correlagdo entre a
posicao e trajetoria social dos candidatos e odgourso superior escolhido, o desafio
passa a ser o de compreender como essa correlc@nsroi socialmente. Como os
individuos mais novos e com um perfil socioecon@necacadémico mais favoravel
chegam a escolher os cursos mais seletivos, posstgy e que formam para as
profissdes mais prestigiosas e rentaveis? Comarsamente, os individuos mais
velhos ou com perfis menos favoraveis sédo levadgda por cursos menos seletivos e
menos rentaveis, simbolica e financeiramente? Caigao) disso, os individuos chegam
a fazer escolhas adequadas ao que se esperaqueFm alo seu género e do seu grupo

étnico?
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Mesmo nos casos em que os candidatos escolhemscumpoovaveis para
individuos com seu perfil, pode-se questionar cafee chegam a tomar essa decisao.
Trata-se de saber de que forma essas escolhasartesvisdo condicionadas pelas
influéncias recebidas por esses individuos atuakmn@o contexto da a¢éo) ou ao longo
de suas trajetérias passadas.

Todas essas questdes nos remetem ao problemaotedacs amplo da
orientacdo social da acao individual. Como é pesséxplicar sociologicamente o
direcionamento das acdes individuais? Quais ogipais modelos tedricos disponiveis
para se explicar a relagéo entre o contexto, &g€imias ou, simplesmente, a realidade
social e as escolhas individuais, e quais os ngéeifomitacbes desses modelos?

No ambito desta tese, optou-se, inicialmente, patisar as respostas explicitas
ou implicitas oferecidas pelas teorias da escolhaiomal e pela Tradi¢do
Disposicionalista (aqui representada por Bourdi¢aldre) ao problema da orientagao
social da acao individual. Em relacéo as teoriassdalha racional, viu-se, em primeiro
lugar, que o modelo tradicional de explicacéo aliee por elas pode ser considerado
excessivamente artificial, distante do modo commadividuos efetivamente agem, pelo
menos no que concerne a escolha do curso supEsse. modelo poderia ser valido
como um referencial normativo (apto a indicar eoatéis eficaz, dadas as condicoes
objetivas e as preferéncias dos agentes), como wuifilci@a metodolégico (uma
construcdo ideal-tipica em relacdo a qual se campan 0s casos reais) ou, ainda,
como um esquema parcial de explicacao (adequaderprietacdo de certos fenbmenos
especificos). Na grande maioria dos casos, no tentahe ndo consistiria numa
descricéo realista do modo como os individuos lidam o ambiente de acédo e tomam

suas decisoes.

Além de artificial, o0 modelo de explicacdo oferecigelas teorias da escolha
racional poderia ser considerado limitado ou sugalf Ele seria incapaz de explicar a
origem das informacdes (ou, mais amplamente, dascas ou representacdes) e das
preferéncias envolvidas no processo de escolhao@elm nos permitiria, em alguma
medida (dada a sua artificialidade), compreendsroc@ partir de suas informagdes ou
crencas sobre a situacdo de acdo e de seu quagrefdencias, um individuo tomou
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sua decisao. Nao seria capaz de explicar, no entandbrigem dessas informacdes e

desse quadro de preferéncias.

Uma tentativa de superacdo dessa limitacdo € eadanha chamada versao
externalista das teorias da escolha racional. Cfindiscutido no primeiro capitulo,
essa abordagem transfere o foco de analise dddodiypara as condi¢cdes objetivas nas
quais ele age. Em sua variante mais radical, @oe¥sternalista das teorias da escolha
racional descreve a acdo individual basicamenteocama forma de adaptacdo as
oportunidades objetivamente presentes no ambigtdene, ou seja, como um meio de
adequacdo a uma estrutura de custos e benefig@snsente definida. Os individuos

simplesmente responderiam aos estimulos produp&losseu meio externo.

Os limites dessa perspectiva foram discutidos aindaprimeiro capitulo.
Sinteticamente, foi visto que ela negligencia o & que a relacdo dos individuos com
a realidade objetiva é intermediada por todo umversd de crencas e valores
socialmente constituido. A propria definicdo do g@e custos e beneficios s6 pode ser
feita a partir de um determinado conjunto de valoB®e acordo com 0S grupo sociais
nos quais o individuo foi socializado, ele podemzar, por exemplo, alternativamente,
o retorno simbdlico ou material de cada um dososuralém disso, a propria percepcao
das oportunidades objetivamente disponiveis € lsoeide condicionada. Um individuo
pode, por exemplo, possuir, em termos objetivos,casdicbes necessarias para
ingressar numa determinada universidade de prestigho entanto, acreditar que o

acesso a essa universidade é algo que esta al&@uatagossibilidades.

Torna-se, entdo, evidente o caréater insatisfatdaoresposta oferecida pelas
teorias da escolha racional e por sua versao editdey em particular, ao problema da
orientacdo social da acao individual. Os individnesn sempre reagiriam da mesma
forma diante da mesma estrutura de oportunidades.deie essa reagao fosse uniforme,
seria necessario: primeiro, que os individuos pmégassem a situacdo de forma
homogénea; segundo, que eles sustentassem as n@efeadncias ou prioridades. A
Sociologia nos mostra, ao contrario, que tantonspretacdes das situacdoes de acao

guanto as preferéncias individuais variam sociatenen
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A Tradicdo Disposicionalista desenvolve exatameesse argumento. As
crencas ou representacdes e as preferéncias ngivideriam definidas ao longo do
processo de socializacdo vivido pelos individuos. IBngo de suas trajetérias, 0s
individuos receberiam uma série de influéncias da meio social que seriam
incorporadas e passariam a guia-los, de modo #exéwn suas acdes subsequentes. As
disposicbes seriam justamente essas influénciasrpo@das que atuariam nos
individuos, de dentro para fora, como tendénciapredisposi¢cdes para pensar, sentir,

avaliar ou agir de uma determinada forma.

Como foi visto no segundo capitulo, a respostaeofda pela Tradigdo
Disposicionalista ao problema da orientagdo sodalacdo individual avanca em
relacdo a que nos sugerem as teorias da escolbaaiaanto em sua verséao tradicional
quanto externalista. Em relacdo a verséo traditiogae supde um agente capaz de
avaliar, conscientemente e servindo-se de informagéiciente, os custos e beneficios
de cada uma das alternativas de acdo disponivaigperspectiva disposicionalista
avanca ao propor uma descricdo mais realista doegso de tomada de decisdo. Em
consonancia com 0 que mostram as pesquisas emspggsa perspectiva sustenta que,
na maior parte das vezes, os agentes ndo definemmnoss de suas acdes de modo
sistematico e consciente, mas, ao contrario, gsrper um senso pratico, por um
conhecimento nao-formalizado sobre o que € ou néssiyel e desejavel para

individuos com suas caracteristicas.

hY

Em relacdo a versao externalista das teorias dalhescacional, a tradigdo
disposicionalista avancaria ao suprimir as duassgfes sociologicamente criticaveis
que Ihe sédo associadas. Em primeiro lugar, afasta@dio pressuposto objetivista que
reduzia o comportamento individual a uma adaptagécanica as condicdes objetivas
presentes no ambiente de acéo, a tradicdo disposiista reconhece plenamente a
intermediacdo das crencas ou representacdes igagedatre individuo e situagdo. Os
individuos enxergariam e, portanto, reagiriam amawoupor meio de um conjunto de
disposicfes para pensar, sentir e agir incorpaaadongo do processo de socializacao.
Essa perspectiva permite compreender o fato, dtegialas pesquisas, de que nem
sempre os individuos reagem da mesma forma diastenésmas condi¢cdes objetivas.
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A reacdo dos individuos dependeria, na verdadépdale socializa¢éo vivido por eles.
Em segundo lugar, a tradicdo disposicionalista @ua@m em relacdo a versao
externalista das teorias da escolha racional ater#as que as preferéncias ndo sao
invariaveis, mas que, ao contrario, dependem dosegincorporados pelos individuos
em seus processos de socializagdo. Este seriaamerb a mais para se entender a
existéncia de comportamentos diferenciados diamteoddicdes objetivas semelhantes.
Os individuos poderiam reagir de modo variado diaats mesmas condi¢cdes objetivas,
na medida em que seriam socializados em ambienifeserdes e, portanto,

incorporariam valores, prioridades ou preferéndiaintos.

Em termos mais amplos - como foi discutido, soldefwa partir da obra de
Bourdieu - a tradicdo disposicionalista nos oferecea resposta ao problema da
orientacao social da acéo individual que avandga tam relacdo ao subjetivismo quanto
ao objetivismo. Por um lado, em contraste com awdalgens subjetivistas, essa
tradicdo nega o carater consciente e, em algumaaexitdnomo do ator individual e
afirma, de forma radical, a natureza socialmentalicionada da acao individual. Por
outro lado, em oposicdo ao objetivismo, essa petispemostra que os individuos néao
sdo diretamente determinados pelas condi¢cOes \aigetias quais eles agem. Na
verdade, a relacdo dos individuos com essas cagligéria intermediada por uma
instancia subjetiva — denominada, por Bourdieu,ithgb- formada num momento

anterior.

E importante observar que o conceito de habitusnais amplamente, a noc¢éo
de disposicao permite, em principio, a Tradicdop@sgionalista explicar tanto os
casos em que os individuos agem de acordo com oseu esperado, dadas as
condicOes objetivas de acdo, quanto aqueles nas goarrem desvios em relacdo ao
gue seria mais provavel. No primeiro caso, arguaieatque o0s individuos foram
socializados num ambiente social semelhante aquelgual eles atualmente agem e
que, portanto, incorporaram disposicbfes bem adaptad condicbes da acdo. No
segundo caso, investiga-se em que medida os indwidoram socializados num
ambiente social diferente do atual e, portantosgoster incorporado disposicoes

pouco adaptadas as condi¢des atuais de acao.
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Se, por um lado, portanto, a resposta oferecidatpaiicdo disposicionalista ao
problema da orientacdo social da acdo individsah dlvida, avanca em relacdo a que
sugerem as teorias da escolha racional, em suasvdtgbes, ou mais amplamente, em
relagdo ao modo como as perspectivas subjetivisbgedivista concebem a acéo social,
por outro, ela também apresenta seus problemaso Gemiu, o problema fundamental
€ que os individuos nem sempre agem do modo quecqya mais provavel para
individuos socializados num determinado meio soddg¢m todos os individuos
socializados numa comunidade cristd, por exempopam-se cristdos ou, para
tomarmos um exemplo mais préximo do nosso objetestiedo, nem todos os filhos de
pais altamente escolarizados incorporam o sucessiomgevidade escolar como seus

objetivos prioritarios.

Bourdieu resolve parte desse problema ao distinguire habitus coletivo e
habitus individual. O segundo seria uma variacadgumeiro. Todos os individuos
socializados num mesmo meio social tenderiam arpocar um mesmo habitus.
Existiiam, ao mesmo tempo, no entanto, certasag@es entre os habitus desses

individuos relacionadas a diferencas secundariasuashtrajetorias e posi¢cdes sociais.

Os argumentos de Lahire, apresentados no segurutuloa apontam, no
entanto, a insuficiéncia dessa resposta de Bourateyproblema das variagbes de
comportamento entre individuos socializados nunmmaseio social. Segundo o autor,
os individuos se distinguem ndo apenas em funcadifdieencas secundarias na sua
trajetoria e posicdo dentro de um mesmo meio sauias por receberem um conjunto
diferenciado de influéncias de véarios meios socaisvarias coletividades. Como
observa Lahire, as experiéncias de vida de umiadlividual raramente se vinculam
exclusivamente a um dnico meio social ou a umaalmgcletividade. O habitus
individual ou o patriménio de disposi¢des incorglargor um individuo (expresséo
utilizada prioritariamente por Lahire) seria algwniado por multiplas e, em parte,
contraditorias experiéncias de socializacdo vividsimultaneamente ou néo, em

diferentes espacos sociais.

Lahire propde, na verdade, como foi visto, a digtinentre duas escalas de

analise. Em escala macro, o conceito de habituspeawitiria compreender certas
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regularidades que distinguem o comportamento dd&iduos segundo o0s meios
sociais. Seria possivel afirmar, por exemplo, gean@mbros da elite econémica de
uma dada sociedade tendem a incorporar certassdidps e, assim, a agir de
determinada forma. Essa proposicdo seria valida,em@anto, apenas em termos
probabilisticos. N&o nos permitiria prever comoindividuo especifico agiria.

Para se compreender o comportamento em escaladunalivseria necessario
superar o que Lahire chama de referéncia reténgaaasado incorporado e investigar
empiricamente o processo real de constituicdo dgmsicoes individuais e de uso
dessas disposicdes em contextos especificos. Péadanseria necessario analisar as
multiplas e mais ou menos contraditorias, precoc#ensas e regulares influéncias
socializadoras vividas pelo individuo, simultaneateeou n&do, a partir de sua insercao
em diferentes ambientes sociais. Por outro lad@ secessario investigar de que forma
e em que medida as disposi¢des criadas a partasiexperiéncias socializadoras sao
utilizadas pelos individuos em diferentes conteg®acao.

A abordagem de Lahire tem o grande mérito de eyeaeralizacées abusivas
referentes a relacdo entre individuo e realidadealsd fato de um individuo ter sido
socializado no interior de uma determinada posgéwal ndo seria suficiente para
concluirmos que ele incorporou as disposicfes afpibessa posicdo e que agird, ao
longo de sua trajetéria social, nos mais diversogextos de acédo, de acordo com o que
se espera de individuos socializados nesse meiqriEmeiro lugar, como ja afirmava
Bourdieu, existem diferencas, ditas secundariadugar ocupado por cada individuo
dentro de uma mesma posi¢édo social. Essas diferdagam com que o habitus de
cada individuo - e, por decorréncia, seu componéme variasse em alguma medida
em relacdo ao habitus coletivo. Em segundo luggrire observa que os individuos nao
estdo presos a uma unica e bem delimitada posméal,smas que, ao contrario,
interagem em diferentes ambientes sociais nos queisbem um conjunto de
influéncias sociais mais ou menos diversificadode&Cimdividuo vivenciaria, ao longo
de sua trajetoria social, um conjunto particulaegeriéncias sociais e, nessa medida,
incorporaria disposi¢cdes mais ou menos proximasadatadas pelos demais membros

da sua categoria social. Em terceiro lugar, asgimocoutros autores - por exemplo,
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Singly, 1996 - Lahire observa que o processo destngssao das disposi¢coes sociais ou,
mais especificamente, familiares aos novos mempooe ou ndo ser bem sucedido.
Essa transmissdo dependeria do estabelecimentxake dociais precoces, duradouros,
coerentes e intensos entre 0s agentes socializadooeindividuo em questdo. Lagos
esses gue podem ou nao estar presentes. Em qugarp Lahire observa que nao é

possivel deduzir o comportamento de um individummais diversos ambientes sociais
a partir da conclusdo de que ele incorporou umar@tada disposicéo. As disposicoes
nao seriam necessariamente transferiveis de unextonpara outro. Seria necessario,
portanto, em cada caso, analisar as caracteristicaésposicdo em questdo, que pode
ser mais ou menos genérica, e do proprio contegtagdio, que pode favorecer ou

dificultar a manifestacdo dessa disposicdo. Finalejeseria necessario reconhecer que
as disposicoes variam em intensidade e em termssadeapacidade de permanéncia ao
longo do tempo. Nao se poderia, aprioristicamentecluir que uma disposicéo

incorporada em algum momento do passado permarigee eaigualmente intensa

muito tempo depois.

Se, por um lado, € preciso reconhecer os méritqeetspectiva de Lahire, por
outro, é preciso discutir seus limites. Fundamemgate, o que parece faltar a
perspectiva aberta por Lahire € uma resposta geé@ocproblema da orientacdo social
da acao individual. Lahire nos convida a analisam detalhes, as mdltiplas e mais ou
menos contraditorias influéncias sociais a que naoividuo é exposto ao longo de sua
trajetoria de vida e no momento imediato da acé®nBo nos propde, no entanto, uma
teoria geral a partir da qual seja possivel commutereas reacdes dos individuos a essas

influéncias sociais.

Na falta de uma teoria desse tipo, a perspectivhathre pode conduzir-nos
facilmente - como foi discutido no segundo capitula dois caminhos igualmente
insatisfatorios. O primeiro pode ser chamado deimcigta. Descrevem-se, com
riqueza de detalhes, as experiéncias de sociatizacas acdes de um individuo
especifico em diferentes contextos sociais, maseabhega a formular, explicitamente,
uma explicagdo sobre por que esse individuo aganddorma e ndo de outra. O
segundo caminho é o do raciocipiast factune da explicacdad hoc Tendo em vista
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a acado realizada pelo individuo, selecionam-se xgeri€éncias de socializacdo, as
caracteristicas do contexto de acao e as dispgsigiEparecam mais aptas a explicar o

comportamento em questao.

N&o basta descrever o carater mais ou menos intpnseoce, sistematico e
coerente das experiéncias de socializacdo vivieds ipdividuo e as caracteristicas
mais ou menos favoraveis do contexto no qual o @td inserido. Diante de uma
mesma experiéncia de socializacdo ou de um mesnmtexto de acao, os individuos
podem reagir de modo diferente. Parece necesgaitanto, compreender a légica
geral dessas reacdes. O que faz com que uma icf#uéa torne aceitavel para um
determinado individuo num dado contexto? O que &azcontrario, com que uma

atitude de resisténcia se torne possivel e provavel

O esboco de resposta ao problema da orientacdal staciacdo individual
elaborado no terceiro capitulo desta tese busgmmdsr, exatamente, a esse tipo de
questéo. Ele parte da concepcéo - bastante difamgisl Ciéncias Humanas - segundo a
qual os seres humanos precisam manter-se seguragl@pdo ao sentido que eles
atribuem a realidade, ou, em termos sintéticoscigaen manter a sensacao de
seguranca ontoldgica. A satisfacdo dessa necessidachotivagdo humana basica seria
alcancada por meio da sustentacdo de uma versdalnsete compartilhada da
realidade. Seria por meio do reconhecimento alhe® ndés nos assegurariamos da

validade ou objetividade das nossas proprias pedespda realidade.

Os individuos tenderiam, entdo, a se apegar a ovatadrealidade (crencas,
valores, percepcdes) mais apta a lhes asseguemsacgio de seguranca ontolégica. O
grau de seguranca ontologica propiciado por umaa damtsdo da realidade seria
definido em funcéo dos apoios sociais recebidosef@orao longo da trajetoria de vida
do individuo e da existéncia, no contexto presatgenteracdes ou circulos sociais nos
guais essa versao possa ser reconhecida como.\v@lidato maior o reconhecimento
anteriormente obtido por uma dada versdo da reida quanto mais amplas suas
possibilidades atuais de ser reconhecida, maiegaranca do individuo para imp6-la
aos outros e menor sua vulnerabilidade diante ftieencias divergentes. Inversamente,

guanto mais frageis os apoios recebidos no paggadama dada verséo da realidade e
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mais restritas as possibilidades presentes de lieconento, menor a disposi¢édo do
individuo a impor essa versdo aos outros e maiarvsilnerabilidade as iniciativas

alheias de conversdo ou submissao.

Os individuos precisariam manter-se seguros entaelas suas percepcdes
sobre si mesmos, os outros e a realidade em dtaed isso, servir-se-iam de duas
estratégias principais: 1) aproximar-se das inf&sg circulos sociais nos quais se
sustenta uma verséao da realidade semelhante dasast&r-se dos focos de divergéncia;
2) impor sua versdo da realidade a outros indi@dao grupos mais ou menos
destoantes. Como foi visto, esta segunda estrapégia ter diferentes resultados: em
casos de sucesso, a conquista do reconhecimergm;abm casos de fracasso, a
modificacdo total ou parcial da versdo da realidadginalmente sustentada pelo

individuo, ou o afastamento, igualmente, total atcial, dos individuos envolvidos.

Os individuos, portanto, se aproximariam ou setafiasn uns dos outros,
buscariam impor sua prépria versao da realidadee@ubmeteriam a verséo sustentada
pelo outro dependendo de suas experiéncias passattasuas expectativas presentes
de obter o reconhecimento alheio. Cada individuo, fencdo de suas experiéncias
passadas de reconheciméft®@ das possibilidades alternativas de obtencdo de
reconhecimento disponiveis no contexto present glguém com suas caracteristicas,
estaria em condicfes diferentes para se aproximnaeoafastar de cada interacédo ou
circulo social existente, para impor sua versdoedidade e para resistir as tentativas
de imposicéo alheias. As aproximacdes e os afastamdos individuos em relacéo as
diversas interacdes e aos diversos circulos spsiz@s sujeicdes ou resisténcias a cada
uma das multiplas influéncias sociais a que sdosrp se tornariam compreensiveis a
partir de suas experiéncias passadas e possietidadesentes de obtencdo de

reconhecimento.

E importante enfatizar que essa perspectiva tedréza se contrapde (ou o

substitui) ao trabalho de investigacdo empiricatidgstorias de vida e dos contextos de

% Em parte, atestadas por recursos materiais e bomb&cumulados; recursos estes passiveis de serem
utilizados em novas tentativas de reconhecimento.
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acad’. Ela serviria, na verdade, apenas, como um ingmtmnde interpretacdo dos

dados empiricos.

Em relacdo especificamente ao processo de escolbarglo superior, tratar-se-
ia de analisar como individuos especificos lidaraaeitando ou rejeitando em maior
ou menor grau - ao longo de suas trajetorias soeiab contexto imediato de agdo com
cada uma das mdultiplas influéncias a que foram stidos e, assim, imprimiram um
certo rumo as suas ac¢des. Por que um determindolddino se sentiu em condicdes de
resistir a uma influéncia alheia e outro se subme®mpletamente? Por que um
individuo permaneceu fiel aos seus valores e csergguanto outro se transformou, de

forma mais ou menos radical, ao longo do tempo?

A idéia é que o0 esboco de resposta ao problemaieiatagdo social da acéo
individual aqui desenvolvido nos permitiria ir al@a descricdo das influéncias a que
um individuo foi exposto, e mesmo da simples caoas#® de quais foram suas reacdes
diante delas. Seria possivel compreender por queagées foram estas e ndo aquelas;
por que um individuo especifico, num dado contegtiymeteu-se ou resistiu a uma

determinada influéncia externa e outro individuo.na

Como foi dito ao final do terceiro capitulo, o put&l heuristico deste esboco
de resposta ao problema da orientacdo social da iadévidual ainda precisa, no

entanto, ser melhor avaliado.

E exatamente o que pretendo fazer nas minhas paéxpesquisas.

87 Ao contrério, ela acentua a necessidade de ungmisasdetalhada das trajetérias sociais e contebetos
acao.
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